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INTRODUCCIÓN

Este curso está dirigido a estudiantes universitarios, jóvenes emprendedores, profesores universitarios y líderes comunitarios, quienes se plantean problemas sobre el bienestar económico y social.

¿Cómo la gente puede crear riqueza y conseguir un alto estándar de vida?. ¿Qué limitaciones y obstáculos existen en la sociedad humana que hace más difícil satisfacer sus deseos y sus necesidades?. ¿Cómo la gente escoge entre una variedad de deseos, dinero limitado y recursos dados?.
Para responder con eficiencia se requiere: 

· Racionalizar, distinguir los componentes, las variables, para describir y proponer salidas relacionadas con maximizar beneficios. Valorar también la emotividad que incide en el comportamiento económico. Establecer una lógica, unos lineamientos que permitan explicar comportamientos, interacciones, para entender lo que sucede.

· Tener una perspectiva sistémica donde los elementos de análisis no se vean aislados sino en interacción. Esto significa que se podrán apreciar las propiedades emergentes de la relación de los elementos.

Los conflictos que podemos solucionar con ayuda de la ciencia económica están en última instancia relacionados con el hecho de que tenemos deseos infinitos y los recursos son limitados. ¿Cómo afrontar el problema de la escasez de un producto que se necesita? ¿Será posible una nueva tecnología para producirlo y ofrecerlo cómo más bueno, más bonito y más barato?

. ¿Por que hay  desigualdad en los ingresos de las personas, aún en los casos de que algunas reciben recompensas mucho mayores que otras cuyos esfuerzos parecen ser similares?

· El desempleo afecta a diferentes grupos de manera desigual: ¿Cuáles son las causas del desempleo y por qué afecta con mayor severidad a algunos grupos que a otros?

· ¿Por qué aumentan los precios y por qué en ocasiones algunos países experimentan elevados aumentos de precios mientras que otros tienen precios estables?

· El orden económico del mundo está cambiando en forma espectacular. A principios del siglo XX, el gobierno proveía leyes, orden y defensa nacional. A mediados del siglo XX proporcionó educación, autopistas, seguridad social; regula la producción de alimentos, medicamentos, energía nuclear y a finales del siglo XX empezó a reducir su capacidad de intervención: ¿Cuál es el papel más efectivo para el gobierno en la actividad económica? ¿Puede el gobierno ayudarnos a proteger el medio ambiente y realizar un trabajo tan efectivo como la empresa privada en la producción de bienes y servicios?
· Los gobiernos regulan el comercio internacional de automóviles y de la mayoría de las mercaderías. Fijan impuestos a las importaciones, llamados aranceles, y también establecen cuotas, las que restringen las cantidades que pueden importarse: ¿Qué determina el patrón y el volumen de comercio entre las naciones y cuáles son los efectos de los aranceles y las cuotas sobre el comercio internacional?
· Los dos tercios más pobres de la población mundial consumen menos de la quinta parte de todo lo que se produce. Un grupo de ingreso medio representa casi una quinta parte de la población del mundo y consume casi una quinta parte de la producción mundial. Otro quinto de la población mundial, que vive en los países ricos, consume dos tercios de la producción: ¿Cuál es la causa de las diferencias de riqueza entre las naciones, que hace rica a la gente en algunos países y pobre en otros?

Estos problemas llevan a considerar el siguiente índice temático, que corresponde además a una estructura del curso de fundamentos de economía que se ofrece para  distintos programas profesionales de la Universidad Autónoma de Occidente de Cali.  Para el desarrollo de los textos se tuvo en cuenta en gran parte los aportes documentales de 

· www.monografias.com 

· http://server2.southlink.com.ar/vap/
· http://www.eumed.net/cursecon/
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ECONOMÍA

MÓDULO 1: CONCEPTOS GENERALES

OBJETIVO. 

Al término del módulo, se pretende como logro diferenciar conceptos claves de la economía como ciencia y aplicarlos al ámbito de las aspiraciones y proyectos personales.

TEMAS

Concepto de economía. La actividad económica. La ciencia económica. El método científico en la economía. Su objeto de estudio. La teoría económica. La política económica. Economía positiva y normativa. Macroeconomía y Microeconomía.

La

 economía es el estudio de cómo la gente en cada país o grupo de países utilizan o administran sus recursos limitados con el objeto de producir bienes y servicios y distribuirlos para su consumo entre los miembros de la sociedad de modo que satisfagan sus necesidades. 

El propósito de la economía es bosquejar un proyecto de prosperidad para los individuos y para la sociedad. Para ello hace el análisis a soluciones de eficiencia en la producción, distribución, oferta y la demanda de bienes y servicios. 

Debido a que la escasez nos lleva a economizar y a elegir el máximo beneficio al mínimo costo, a veces se conoce a la economía como la ciencia de la elección, que predice en qué forma los cambios de circunstancias afectan las elecciones de las personas. Esta comprensión exige contar con teorías que expliquen el funcionamiento de los fenómenos económicos, y para ello hay que recurrir a la abstracción. (MOCHÓN Y BECKER,1997)
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La actividad económica es el uso de recursos que hace la gente para afrontar la escasez y generar riqueza.

Economizar es hacer el mejor uso de los recursos disponibles, limitados frente a las necesidades. 

Optimizar es evaluar el mejor uso de los recursos y procurar el máximo beneficio al mínimo costo, dentro de los límites de lo posible.

Fenómenos como el desempleo y la inflación son referente común en las intervenciones económicas. En los estratos socioeconómicos altos la mayoría de la gente tienen diferentes tipos de necesidades satisfechas y se trabaja para vivir aún mejor. La riqueza se define aquí en función del logro de bienes y servicios que cubren necesidades inmediatas y futuras.   En los estratos socioeconómicos bajos la insatisfacción es alta y se trabaja para sobrevivir. Los diferentes estándares de vida son una expresión de la cantidad, calidad y variedad de los bienes y servicios.

La limitación de recursos y la infinitud de los deseos son dos principios que forman la base del problema económico universal:  ¿Cómo podemos satisfacer nuestros deseos insaciables con los recursos limitados que tenemos sobre la tierra? 

La economía asume las necesidades reales de bienes y servicios, es decir de recursos naturales o de provisiones, capital de trabajo y de inversión que con base en la intervención de la creatividad humana mejoran nuestro estándar de vida. Es de aclarar que el problema de la economía no son los deseos. 
Los deseos de la gente se extienden en el terreno de lo ideal que se aspira. Cambian de acuerdo a los ingresos, experiencia e influencia. 

 Los gustos son los ideales que se concretan en el terreno de lo estético - sensible. A una persona le gusta un Hyundai, otras prefieren un Toyota. A uno le gusta la comida china, a otro le gusta la comida italiana. 

Las necesidades implican productos, bienes y servicios que cada uno demanda con el propósito de sobrevivir. Las necesidades básicas de hoy tal vez incluirían bienes que tal vez lujos hace una generación atrás.

La riqueza se crea a partir de la división del trabajo. Muchas personas se dedican a diferentes oficios. El propósito de la diferenciación de estas actividades es lograr la eficiencia productiva que empuje el proceso de transformación de bienes no terminados hacia los bienes finales utilizado por los consumidores.  
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El trabajo es uno de los factores de producción de riqueza.
Los productos no terminados son llamamos insumos, recursos naturales y provisiones. Constituyen riqueza cuando se incorporan a un proceso en el tiempo a través del trabajo y la organización empresarial.
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El dinero no es riqueza:  Sólo constituye riqueza un bien o servicio que al ser destruido se reduce el bienestar. Destruir alimentos, cuadernos de estudio, libros, ropa para la gente, significa hacer que el mundo tenga un producto menos, limitar satisfacción de necesidades reales.

Pero no constituye riqueza un medio como el dinero, pues si se destruye un billete, por ejemplo, se incrementa el poder de compra de billetes similares al reducirse la cantidad de moneda en circulación.

El dinero facilita el proceso de creación de la riqueza. Es un medio de intercambio que facilita la adquisición de bienes y servicios. Pero su valor es nominal. 

Preguntas fundamentales para producir riqueza: Asignados recursos escasos, la economía intenta responder cinco problemas fundamentales: 

¿Que debería producirse?

¿Para quienes? 

¿Cuánto? 

¿Cómo?

¿Cuándo?.

Qué y cuánto producir pertenece a un nivel de referencia de lógica económica para elegir bienes y servicios que satisfagan necesidades, atendiendo determinadas procesos o modos de producción.

Cómo producir corresponde a un nivel de referencia tecnológico para lograr la eficiencia productiva. Presupone una eficiente combinación, una óptima elección de los recursos para la maximización de los beneficios.

Para quién producir pertenece a un nivel de referencia social, para obtener la eficiencia distributiva orientada al bienestar general donde se incluyen segmentos objetivos de la población.

El proceso es: 

Recursos Naturales(




(Bienes y servicios intermedios










>>bienes y servicios finales.  
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El propósito básico de la actividad económica es cambiar los bienes no terminados y sin valor por bienes útiles y terminados. Trabajadores, terratenientes y empresarios colaboran en cada etapa de la producción.

El principio económico:
“MÁXIMO BENEFICIO CON EL MÍNIMO DE ESFUERZO”

En cualquier actividad económica, los individuos orientan sus acciones guiados por una norma natural: obtener el mejor resultado con una cantidad dada de medios, o bien, lograr un determinado resultado empleando la menor cantidad de medios posible.


El costo de oportunidad de cualquier acción es la mejor alternativa desechada.

Costo en pesos: a menudo expresamos el costo de oportunidad en pesos. Pero sólo es una unidad de medida convencional. Los pesos que se gastan en un libro no están disponibles para gastarlos en un disco. Pero el costo de oportunidad del libro no son los pesos que se gastaron en él, sino el disco del que nos privamos.

Costo en tiempo: el costo de oportunidad de un bien incluye el valor del tiempo dedicado a obtenerlo. Si se tarda una hora en ir al dentista, el valor de esa hora debe añadirse a la cantidad que se pagó por la consulta. Podemos convertir el tiempo en costo en pesos, utilizando el salario por hora de una persona.
RELACION ENTRE CIENCIAS DE LA ECONOMIA Y CIENCIAS FISICAS  

La economía es una ciencia social es consecuencia de observar el comportamiento humano. Utiliza el método científico experimental, inductivo y deductivo: Observación, medición, descripción, formulación de hipótesis, construcción de modelos y de una teoría consistente.

Como ciencia empírica es predictiva, falible. Su fundamento epistemológico está en proceso de construcción. Sin embargo como ciencia debe considerar que hay conductas no racionales, sino que dependen de la emotividad. Las curvas de demanda se pueden ver afectadas no por la calidad de los productos o por su disponibilidad en el mercado sino porque su precio ha caído. Así es como las curvas de demanda son inversas a las curvas de precios. Al hacerse más barato se aumenta la demanda en un segmento del mercado pero se puede perder en otro segmento.

En sus inicios la ciencia económica pretendió hallar las leyes del mundo social así como se establecieron en la medicina y en física leyes constantes y cuantificables para experimentar eventos controlados y asegurar que los resultados sean consistentes. 

Era necesario identificar las leyes, las generalizaciones en expresiones matemáticas, con mediciones que tengan aplicaciones prácticas. 

Los economistas han tomado de la física o de la biología los términos elasticidad, velocidad, equilibrio, y lo han aplicado a la ciencia económica. 
   Una estricta aplicación del método científico usado por las ciencias físicas no siempre funcionaría en la economía. Hoy se tiende a considerar como cosa del pasado el modelo determinista de la física.

Las personas no responden de la misma manera a específico estímulo. Se requiere asumir la incertidumbre al aplicar la precisión y cuantificar las características de las personas en la actividad económica y financiera como si se tratara de observar el seguimiento de las leyes de Newton. 

La creación de la riqueza depende finalmente de los particulares pensamientos, emociones, valoraciones y acciones deliberadas de los seres humanos.

Ley, Teoría y Política Económica

Al igual que las ciencias naturales, la economía observa y clasifica los fenómenos en la realidad y busca relaciones uniformes entre ellos, para poder enunciar leyes. Las leyes son resultantes de la interacción de elementos que al relacionarse se transforman a si mismos y es de esta misma interacción de donde surgen las propiedades.

Las leyes de las ciencias naturales pretenden ser absolutas: a determinada causa sigue siempre el mismo efecto. En cambio, las leyes económicas no siempre se cumplen en forma absoluta, sino tan solo en gran cantidad de casos y, además, lo hacen en forma diferente según el ámbito social al que se refieran. 

Una ley económica es el enunciado de las relaciones uniformes entre fenómenos económicos. Señala que ante un determinado fenómeno (causa), se desencadena otro (efecto).

Para entender la economía, los economistas usan modelos -teorías que simplifican la  realidad a fin de revelar cómo variables exógenas influencian variables endógenas.

Estos modelos incluyen el conjunto de leyes que rigen las relaciones económicas entre los seres humanos, desde un punto de vista lógico, hipotético.   

La teoría indica que, ante un aumento de precios (causa), los compradores tienden a disminuir las adquisiciones de bienes (efecto). La realidad nos demuestra que esto no siempre es así: aunque los precios sean excesivos, la demanda de bienes puede persistir porque intervienen otros factores como la imposibilidad de renunciar a esos bienes, la incertidumbre acerca de lo que puede pasar en el futuro o el consumismo.

Las teorías facilitan la predicción de las consecuencias de algunos acontecimientos. Una teoría es una explicación del mecanismo que subyace en los fenómenos observados. Las teorías son abstracciones que pretenden explicar el por qué de ciertos acontecimientos o justificar la relación entre dos o más cosas. 

La habilidad del economista está en juzgar cuál modelo representa mejor las relaciones económicas. Porque ningún modelo aislado puede responder todas las preguntas, los economistas usan diferentes modelos para diferentes propósitos.
La teoría económica provee una estructura lógica para organizar y analizar datos económicos. La teoría económica es la que permite aplicación de políticas económicas. . Es, precisamente, la preocupación por la política lo que hace que la teoría tan necesaria e importante.

Si no hubiese posibilidad de influir sobre la actividad económica a través de políticas económicas, con el objeto de cambiar ciertos sucesos que consideramos desfavorables, la economía sería una disciplina meramente descriptiva e histórica.

¿Pueden las teorías ser probadas en la economía, como experimento en un laboratorio? Los mejores economistas pueden intentar probar sus teorías contrastando los sucesos históricos, y aún con éxito, los resultados podrían ser inciertos.  Como producción humana las teorías son falibles.

El mundo de la economía está caracterizado por frecuentes fallas de individuos y negocios. Por ejemplo una compañía de automóviles puede producir autos que no se venden. Los inversionistas pueden hacer malas inversiones. La lista de errores empresariales es creciente cada día, pero los individuos no están destinados a cometer los mismos errores.  

  
Afortunadamente, los individuos y líderes de negocios pueden aprender de sus errores, y también minimizarlos. Los inversionistas pueden reexaminar sus estrategias y hacer inversiones beneficiosas. 

EL PRONOSTICO EN LA CIENCIA

  
¿Un economista puede predecir el futuro? Debido a la dualidad metodológica, al hecho de la incertidumbre al considerar en una persona con comportamiento subjetivo que tendrá un comportamiento subjetivo, se hacen con frecuencia predicciones económicas y que suelen ser inadecuadas.

Por ejemplo, se hicieron predicciones que una vez disminuidos los aranceles a las importaciones en 1990 iba a desaparecer la industria nacional. Los hechos sin embargo probaron que algunas industrias mejoraron su competitividad y eficiencia en la utilización de los recursos, aunque ciertamente desaparecieron numerosas industrias.  
En resumen, mientras el pasado económico es preciso y cuantificable, el futuro es siempre cualitativo e inherentemente impreciso. Hay pocas constantes o precisas relaciones en economía como si lo hay en la física. La historia y los eventos son cuantitativos, la teoría económica es cualitativa
Un ejemplo de objeto de estudio de la ciencia económica es el mercado de valores. Es un sistema de información. En él inciden comportamiento que se requieren observar a partir de modelos, teniendo en cuenta la finalidad de evitar la escasez de recursos y de maximizar las utilidades. El concepto de escasez es fundamental en la economía.

En la predicción del futuro se requiere considerar dos principios universales:     
1.-El principio de causalidad

2.-El principio de incertidumbre  

El primer principio refleja la conexión entre el pensamiento y la acción. Para toda causa, hay un efecto. Detrás de cada evento económico; un incremento de precios, devaluación monetaria o declinación del empleo,  hay causas que la provocan. Recuerden que toda acción humana es deliberada. A menudo, las causas de los eventos económicos son múltiples y tal vez entra en contradicción con otro, haciendo más dificultoso explicar ciertos fenómenos. Detrás de cada acción está el comportamiento económico del ser humano. 

  
La segunda ley de la predicción es la incertidumbre. Los economistas difieren sobre cuánta incertidumbre existe en el mercado. El futuro de la acción humana es incierto. Los científicos sociales intentan estudiar los patrones del comportamiento humano. Los sicólogos examinan las acciones y reacciones de la gente, los científicos políticos investigan los efectos de las instituciones y partidos políticos y el economista examina sus datos para probar su consistencia con las teorías. Todo esto está hecho para desarrollar un mejor entendimiento de la actividad humana.   

La incertidumbre existe por dos razones: el vasto y complejo número de factores y participantes involucrados en la economía, y el hecho que detrás de los números hay una gran cantidad de individuos quienes están constantemente cambiando y reevaluando sus propósitos. A menudo los propósitos humanos pueden ser tan predecibles, sin embargo hay siempre algún grado de incertidumbre presente. 

 

Existe un elemento de incertidumbre y de impredictibilidad en las conclusiones de los científicos sociales.  En la predicción del crecimiento económico de un país para un período dado, los economistas pueden estimar las compras de bienes y servicios de los consumidores, negocios y gobierno. Sin embargo son sólo estimados, a menudo basados en las relaciones pasadas o ecuaciones que talvez no se mantendrían en el futuro.

   
Los economistas tienen programas en computadoras que hacen predicciones de precios y demanda de los bienes o dinero. ¿Por qué fallan las predicciones de los economistas?  Por que los factores que han determinado el movimiento de los precios pasados cambian.  Los resultados de los estimados son algunas veces exitosos y otros no.  
Si uno estudia sus hábitos de vida y descubre que tiene clases a las 8 a.m., tendrá por lo menos la seguridad que se levantará a las 7:30 AM antes de ir a clases. Pero aún así, existe incertidumbre. ¿Que pasaría, si él cae enfermo y está en cama, o su alarma del despertador falla? Hay todavía una variedad de factores que tal vez el estudiante no actuaría como uno espera. 

Si como hemos visto el principal objetivo de la ciencia económica es comprender cómo funcionan las relaciones de oferta y demanda de bienes y servicios ordenados a satisfacer necesidades,  se requiere contar con teorías que expliquen el funcionamiento de los fenómenos económicos.

La Economía positiva se define como la ciencia que busca explicaciones objetivas del funcionamiento de los fenómenos económicos; se ocupa "de lo que es o podría ser". Trata de establecer proposiciones del tipo "si se dan tales circunstancias, entonces tendrán lugar tales acontecimientos".

La Economía normativa ofrece prescripciones para la acción basadas en juicios de valor personales y subjetivos; se ocupa "de lo que debería ser". Responde a unos criterios éticos, ideológicos o políticos sobre lo que se considera deseable o indeseable.

Por ejemplo, desde un punto de vista de la economía normativa existe la discusión acerca del tamaño del estado. Unos son partidarios de reducir su peso dentro de la economía global y otros opinan en favor de aumentar su importancia. La Doctrina Social de la Iglesia propone como ejemplo un tipo de economía normativa. En cambio, un enfoque positivo se limita a indicar cuál es el peso relativo del sector público sin valorar si es deseable aumentarlo o disminuirlo.

En la vida real, sin embargo, los componentes positivo y normativo de la ciencia económica se suelen mezclar, de manera que es difícil separarlos. La mayoría de los economistas tienen puntos de vista sobre cómo debería funcionar la sociedad y ellos están presentes cuando se hacen recomendaciones en favor o en contra de una política determinada.

Las relaciones económicas de los hombres en sociedad producen fenómenos económicos: el supermercado lleno de compradores en épocas de inflación, largas colas frente a las instituciones bancarias cuando éstas tienen problemas para hacer frente a los pagos, etc.

En este aspecto, los fenómenos naturales son fácilmente comprobables (a diferencia de los económicos): una vez conocida la causa que los produce, se conoce el efecto que puede esperase de ellos (vemos un relámpago y esperamos oír el trueno que le seguirá).

En los fenómenos económicos también se verifica la relación causa – efecto pero su comprobación no puede realizarse con tanta facilidad. Por ejemplo: si se decide abrir la importación para que el ingreso de productos extranjeros de bajo costo produzca una disminución de los precios de los productos nacionales, este resultado puede tardar algunas semanas en concretarse. 

Aún así, se trata de un resultado a corto plazo. Si la importación se mantiene por algún tiempo, produce efectos a largo plazo también: la industria nacional deberá reacomodar su estructura productiva o desaparecerá.

Además de economía positiva y economía normativa, también se puede hacer otra clasificación ente macroeconomía y microeconomía. Para entender mejor una de ellas se requiere entender las otras.

La macroeconomía es el estudio de la economía como un todo –incluyendo el crecimiento en el ingreso, cambios en los precios y la tasa de desempleo. Su estudio abarca: las magnitudes de la economía nacional, la economía internacional, las fluctuaciones económicas, el crecimiento económico. Atiende tanto la explicación  de eventos  económicos como el impacto de políticas ante probables comportamientos económicos.

La macroeconomía tiene que ver con el nivel general de la actividad económica, busca la imagen que muestre el funcionamiento de la economía en su conjunto trata de agregados, o sea, un cuerpo complejo constituido por varios elementos que tienen en común ciertas cualidades (un sector productivo, una región geográfica, la economía de un país, la suma de salarios pagados en un año en una provincia, el producto agrícola de un país en un cierto lapso, etc.) (También puede tratarse de variables más totalizadoras, como el consumo, la inversión y el producto bruto interno de una nación)

El propósito de la macroeconomía es obtener una visión simplificada, pero que al mismo tiempo permita conocer y actuar sobre el nivel de la actividad económica de un país determinado o de un conjunto de países. Sus problemas centrales tienen que ver con el desempleo, la inflación y el crecimiento económico.

Establecer si los precios se consideran flexibles o fijos es un supuesto crucial para el modelo macroeconómico. Algunos economistas consideran que la relación de oferta y demanda describe el comportamiento de la economía en el largo plazo, mientras que los precios son fijos en el corto plazo.

Cuando el objeto de estudio se ubica en el nivel de las unidades económicas (empresas, familias, mercado de un bien específico), el tema se encuadra dentro de la óptica microeconómica).

La microeconomía es el estudio de cómo las firmas y los individuos toman decisiones y cómo estas determinaciones interactúan. Una vez que los eventos macroeconómicos emergen desde muchas interacciones microeconómicas, la macroeconomía usa muchas de las herramientas de la microeconomía.

La microeconomía: se ocupa de los fenómenos referidos a las unidades económicas, en forma aislada o relacionados entre sí. Su estudio abarca: las unidades de consumo y de producción la determinación de los precios en los mercados, los ingresos de los factores productivos.

Mientras en el campo de la microeconomía se trabaja con elementos relativamente homogéneos, en el ámbito de la Macroeconomía coexisten partes homogéneas y heterogéneas, producto de la sumatoria de diversas unidades que observan ciertos elementos comunes.

La macroeconomía le suministra un contexto de referencia a la Microeconomía. Por ejemplo, para establecer la política salarial de una empresa metalúrgica, deberá tenerse en cuenta la estructura de ingresos del factor trabajo en ese sector. El estudio del costo de combustibles de una empresa no puede desligarse de la estructura energética de la región donde se encuentra.

La economía considera dos actores significativos, el sector privado y público, que inciden en la política fiscal (inversión del Estado) y en la política monetaria (control de la inflación.  En ambos casos los mercados requieren transparencia. Hay que estar atentos a que nadie viole las reglas de luego.

 Dadas unas responsabilidades confiadas al Estado, en la sociedad hay gente que queda al margen, grupos vulnerables que requieren ser protegidos por el Estado.

Aunque es un ideal que las políticas macroeconómicas y macroeconómicas sean reguladas por las autoridades en la materia, se pueden presentar casos como los registrados en Colombia a raíz de las altas de interés para los préstamos de vivienda y que generaron recesión económica, en el año 2000. En ese entonces tuvieron que intervenir las autoridades judiciales para invocar principios de la Constitución Política, y establecer límites a la política macroeconómica. La Corte Constitucional estableció la prevalencia del control del desempleo frente al control de la inflación. 

Taller Número 1. Módulo 1

Objetivo: Aplicar un método de análisis (plantear un supuesto relacionado con una problemática, plantear una hipótesis, establecer las pruebas o parámetros requeridos para la verificación de las hipótesis). Se aplicarán conceptos básicos de economía a partir de la identificación y planteamiento de un problema. 

1. Lee  el objetivo general  del Módulo 1 del curso. Tenlo en cuenta para que a través de este taller logres parcial o totalmente este objetivo. Para tu provecho personal asegúrate de obtener logros parciales en cada sesión del curso y en cada trabajo en grupo que hagas.

2. Lee el Módulo 01 del curso, y diferencia y describe con tus propias palabras cada uno de los temas enunciados en la primera página del módulo.

3. Intégrate a un grupo y ponte de acuerdo sobre la siguiente cuestión. Si en la economía nos ocupamos de la atención de la satisfacción de las necesidades con limitados recursos ¿Cómo lograr riqueza en el ejercicio de tu profesión? La respuesta significa que en tu estrategia tengas en cuenta las debilidades (para superarlas) y las fortalezas (para aprovecharlas) a que pueden ser usuales en tus colegas egresados. Cuáles conceptos claves te aporta el curso de economía en el primer módulo, para concretar tu estrategia. Haz tu análisis teniendo en cuenta la siguiente estructura:

3.1. INTRODUCCIÓN: Plantear el problema y el enunciado de la estrategia tal como la identificó tu grupo.

3.2. DESARROLLO. Cuáles son las causas del problema  (enuncia las debilidades, y por qué se presentan). Cuáles son las consecuencias. Sobre cuál debilidad habría que intervenir principalmente para que se atenuaran las consecuencias. En qué teoría, estudio o análisis te apoyas. (referencia bibliográfica)

3.3. CONCLUSIÓN. Precisa en dos frases cómo podemos superar las  debilidades  y aprovechar las fortalezas para lograr riqueza en el ejercicio de tu profesión.

4. En el desarrollo del anterior trabajo, incorpora una reflexión adicional con base en una de las lecturas complementarias al finalizar el Módulo 01.

El grupo que tu integras hará una disertación en la tercera semana después de iniciado el curso. Todos y cada uno deben estar en condiciones de hacer la disertación a la plenaria del grupo. La disertación no debe pasar de tres páginas en las condiciones ya indicadas. S quieres profundizar sobre cómo disertar,  puedes consultar el siguiente texto tomado de Internet: 

 http://juancastrillon.galeon.com/abp/ladisertacion.doc

Módulo 1.Lectura complementaria 1. 

COMPONENTES DE OBJETIVOS ECONOMICOS

Para entender en qué forma alcanza una economía sus objetivos, tenemos que identificar sus componentes principales:

Decisores: Son los actores económicos, quienes eligen sobre la manera de atender sus necesidades con recursos limitados.

1. Las familias: una familia es cualquier grupo de personas que viven juntas como una unidad de toma de decisiones. Cada familia tiene necesidades ilimitadas y recursos limitados.

2. Las empresas: una empresa es una organización que utiliza recursos para producir bienes y servicios.

3. El gobierno: un gobierno es una organización que provee bienes y servicios, y redistribuye ingreso y riqueza. Los servicios más importantes provistos por el gobierno son las leyes y un mecanismo para su aplicación (tribunales y fuerzas policiales). Pero los gobiernos también proporcionan servicios como defensa nacional, salud pública, transporte, educación.

Mercados: un mercado es cualquier arreglo que facilita la compraventa. 

Los mercados de bienes son aquellos en los cuales se compran y venden bienes y servicios. Los mercados de factores son aquellos en los que se compran y venden factores de la producción.

Los factores de la producción son los recursos productivos de la economía. 

Se clasifican en tres:

1. Trabajo: es la fuerza mental y física de los seres humanos.

2. Tierra: recursos naturales de todo tipo.

3. Capital: todo equipo, edificios, herramientas y otros bienes manufacturados que pueden usarse en la producción.

Decisiones y circuito económico:
Familias, empresas y gobiernos toman decisiones económicas. Las familias deciden cuánto de su trabajo, tierra y capital ofrecerán a cambio de salarios, renta, intereses y beneficios. También deciden cuánto de su ingreso gastarán en los diversos tipos de bienes y servicios disponibles. Las empresas deciden cuánto trabajo, tierra y capital contratarán y cuántos de los diversos tipos de bienes y servicios producirán. Los gobiernos deciden cuáles bienes y servicios proporcionarán y los impuestos que las familias y las empresas pagarán.

Estas decisiones de familias, empresas y gobierno se coordinan en los mercados de bienes y de factores.

Los mercados coordinan las decisiones individuales mediante ajustes de precios. Supongamos que la cantidad de hamburguesas que se ofrecen a la venta es menor que la cantidad que a las personas les gustaría comprar. Para que las elecciones de compradores y vendedores sean compatibles, los compradores tendrán que moderar su apetito y tendrán que ofrecerse más hamburguesas a la venta. Un aumento en el precio de las hamburguesas provocará este resultado. Un precio mayor alentará a los productores a ofrecer más hamburguesas. También reducirá el apetito de hamburguesas y cambiará algunos planes de almuerzo. Menos gente comprará hamburguesas y más gente comprará salchichas (o cualquier otra alternativa). Más hamburguesas (y más salchichas) se ofrecerán a la venta.

Un precio menor desalentará la producción y venta de hamburguesas y alentará su compra y consumo. Las decisiones de producción y venta, y de compra y consumo, se ajustan continuamente y se equilibran mediante ajustes de los precios. De este modo, el mercado resuelve cuánto producir.

El mercado también resuelve de manera parecida cómo producir, sustituyendo un factor de la producción por otro cuando cambian sus costos.

Por último, el mercado ayuda a resolver la pregunta para quién producir. Las habilidades, talentos y recursos que escasean obtienen un precio mayor que aquellos que son más abundantes. Los dueños de recursos y habilidades escasos tienen una porción mayor del producto de la economía que los dueños de recursos que se ofrecen en abundancia.

Mecanismos alternativos de coordinación:
El mercado es uno de los mercados alternativos de coordinación. El otro es el mecanismo de mando. Un mecanismo de mando es un método para determinar qué, cómo y para quién se producirán bienes y servicios, mediante la utilización de una estructura de organización jerárquica en la cual la gente obedece instrucciones que se le dan.

Una economía que descansa en un mecanismo de mando se llama economía de mando o centralmente planificada. En la economía de mando, una oficina de planificación central toma las decisiones acerca de qué, cómo y para quién producir los bienes y servicios.

Una economía que determina qué, cómo y para quién se producen los bienes y servicios mediante la coordinación de las elecciones individuales a través de los mercados se llama economía de mercado. Pero la mayoría de las economías en el mundo real utiliza mercados y mandos para coordinar la actividad económica. Una economía que descansa tanto en mecanismos de mercados como mecanismos de mando, se llama economía mixta.

Economía cerrada es aquella que no tiene vínculos con ninguna otra economía. Economía abierta es una economía que tiene vínculos económicos con otras economías.

Las ventas de bienes y servicios a otras economías constituyen las exportaciones, mientras que las compras son las importaciones.
El valor de las exportaciones e importaciones no es necesariamente igual. Cuando las exportaciones son mayores que las importaciones, tenemos superávit. Cuando las importaciones exceden a las exportaciones, existe un déficit. Un país con superávit presta al resto del mundo y un país con déficit pide prestado al resto del mundo.

Desde los años ochenta, la economía global se convirtió en un mecanismo muy integrado para asignar recursos escasos y decidir qué producir, y cómo y para quién producirlo. Es también un mecanismo para decidir en dónde se producirán y consumirán los diversos bienes y servicios.

Módulo 1. Lectura complementaria 2. 

LAS NECESIDADES Y LOS BIENES ECONÓMICOS
Una necesidad humana es la sensación de carencia de algo que experimenta una persona, unida al deseo de satisfacerla. Precisamente, esa sensación de carencia (necesidad), las cosas o elementos (bienes) que utilizamos para satisfacerla y el esfuerzo que realizamos para obtenerlos (trabajo) constituyen los elementos básicos de la actividad económica.

Si los bienes se encontraran en cantidades ilimitadas y listos para su inmediato consumo, la economía no tendría razón de existir. Pero, dado que el hombre debe dedicar su actividad a procurárselos con su esfuerzo, esta disciplina estudia su mejor aprovechamiento.

Clasificación:
1. Primarias y secundarias (Naturales y sociales): son primarias o biológicas aquellas que hacen a la subsistencia del individuo. Son necesidades secundarias o sociales o de civilización las que se refieren a modos de vida.

2. Presentes y futuras: son necesidades presentes las de satisfacción inmediata. Son futuras aquellas cuya satisfacción motiva la debida previsión para hacerles frente a través del ahorro (por ejemplo: Posibles enfermedades o incapacidades físicas, un viaje de estudios).

3. Ocasionales e intermitentes: Las primeras se presentan en forma esporádica, sin regularidad; en tanto que las segundas se presentan con cierta regularidad.

4. Elásticas e inelásticas: son necesidades elásticas aquellas cuya satisfacción puede ser diferida. Son inelásticas aquellas que deben ser satisfechas en forma inmediata.

5. Individuales, comunes y colectivas: son individuales las experimentadas por el sujeto y satisfechas por él mismo. Son comunes las experimentadas por un grupo de individuos y satisfechas por el conjunto (cooperativas). Son colectivas las que se presentan en una comunidad organizada políticamente y que son satisfechas por el Estado (justicia, policía).

Características:
1. Ilimitadas en su número.
2. Limitadas en su capacidad: una necesidad va disminuyendo a medida que es satisfecha hasta que llega un momento en que desaparece.

3. Concurrentes: una necesidad trae aparejada otra.

4. Complementarias: para la satisfacción de algunas necesidades, debe recurrirse a elementos que se complementan entre sí.

5. Frecuentes: una vez satisfechas, tienden a repetirse.

6. Elásticas: casi todas las necesidades admiten un cierto grado de postergación.

7. Variables: no se presentan de igual forma y grado en los sujetos, ni siquiera en el mismo sujeto a lo largo del tiempo.

Teoría de Abraham Maslow (Jerarquía de las necesidades):
La teoría de Maslow parte del supuesto de que las personas buscan satisfacer sus necesidades más básicas (fisiológicas) antes de orientar su conducta hacia la satisfacción de las necesidades de nivel superior (autorrealización).

Esta teoría supone que las necesidades de las personas dependen de lo que ya tienen. 

Las necesidades humanas organizadas de acuerdo a una jerarquía de importancia son:

· Fisiológicas: la necesidad de alimento, bebida, albergue y alivio del dolor. 

· Seguridad: la necesidad de no sentirse amenazado, es decir, la ausencia de sucesos o ambientes amenazantes. 

· De pertenencia, de interacción social y de amor: la necesidad de amistad, afiliación, interacción y amor. 

· Estima: la necesidad de autoestima y de ser estimado por los demás. 

· Autorrealización: la necesidad de realizarse a sí mismo maximizando la utilización de capacidades, destrezas y potencial propio. 

Es preciso haber satisfecho las necesidades de orden inferior antes de que una necesidad de orden superior comience a controlar la conducta de las personas.


Módulo  3. Lectura complementaria 3. 

El dinero. 

El dinero es un medio de intercambio, una medida de valor nominal de los bienes y servicios. A través del mismo se fijan los precios de cada uno de los bienes y servicios y se pueden realizar los intercambios entre los agentes que concurren a la producción y el consumo. 

El dinero supone la existencia de un sistema abstracto para fijar el valor relativo entre las diversas mercancías y para efectuar las complejas transacciones que se producen en una sociedad moderna
Buena parte del dinero que existe en las economías modernas está constituido por papel moneda, billetes emitidos por los bancos que tienen amplia aceptación y circulación y que resultan, además de medios de pago, parte de los activos que posee el público.
Facilita una función esencial en la economía de todas las sociedades, salvo las más primitivas, donde las transacciones se efectúan mediante el trueque. La aparición del dinero es un hito importante en el desenvolvimiento de las sociedades humanas. 

En épocas anteriores, cuando los recursos y la división del trabajo estaban poco desarrollados, el intercambio se realizaba mediante el trueque directo de una mercancía por otra. Para que éste pueda funcionar es preciso que exista una coincidencia de necesidades en la cantidad y al mismo tiempo que requerían las partes que concurren a una transacción.

La necesidad de que existiesen estas condiciones dificultaba notablemente los intercambios. Por consiguiente, surgió históricamente la conveniencia de que existiese una mercancía intermedia, que fuera fácilmente reconocible y aceptable, y que funcionase como un patrón para medir el valor de los bienes a ser transados. El cambio se convirtió así en un proceso indirecto, mediado por la existencia del dinero.
Las primeras formas del dinero abarcaron desde piedras y conchas marinas hasta ganado y productos agrícolas. Pero estos bienes se necesitaban a veces para el uso, poseían escasa uniformidad o se desgastaban rápidamente. De allí que casi todos los pueblos conocidos pasaron a utilizar como dinero ciertos metales, los llamados metales preciosos, que tenían ventajas peculiares: eran atractivos y fácilmente distinguibles, no se alteraban y, además, por su propia escasez y su capacidad de dividirse, servían como útil patrón de medida del valor. El oro y la plata, primero en forma poco elaborada y luego convertidos en piezas de metal trabajadas, pasaron a ser empleados entonces como monedas. Las monedas así acuñadas fueron reemplazadas, ya en tiempos modernos, por los actuales billetes de banco, que son promesas de pago y que ya no tienen siquiera la convertibilidad en oro que poseyeron en otras épocas. Ello expresa su cualidad de ser símbolos del valor, equivalentes abstractos del mismo.

El dinero, en tanto medio de pago, no es demandado en realidad por sí mismo, sino como un medio para la obtención de bienes y servicios. La naturaleza precisa de la demanda monetaria es un tópico central de la moderna macroeconomía, y como tal ha sido debatido ampliamente en los últimos años. 

Al respecto existen dos posiciones: la del keynesianismo y la del monetarismo. 

El keynesianismo sostiene que tres motivos dan origen a la demanda monetaria: 

a) Existen necesidades derivadas de las transacciones que realizan los individuos y las empresas, quienes necesitan dinero para sus adquisiciones de bienes y servicios.

b) Los individuos demandan dinero guiados también por la precaución, como una forma de protegerse ante contingencias imprevistas. 

c) Existe un tercer motivo, el especulativo, que lleva a demandar dinero cuando la rentabilidad de otros activos, por ejemplo bonos o títulos, no resulta suficiente. Cuando se calcula la rentabilidad de los bonos deben tomarse en cuenta no sólo los pagos de intereses sino además la posibilidad de tener pérdidas o ganancias de capital. Si la esperada pérdida de capital es mayor que el ingreso por intereses el resultado neto será negativo, y los individuos preferirán retener o demandar dinero, no bonos o títulos; esto último, sin embargo, dependerá también de las expectativas existentes.

La Teoría Cuantitativa del Dinero, en contraste con la anterior, sólo consideraba el primero de los motivos mencionados: la necesidad de obtener dinero con el propósito de realizar transacciones. La demanda de dinero M, en este caso, resulta una proporción constante, k, del ingreso Y, el cual, cuando se toma junto con el promedio de nivel de precios, determinará el volumen de transacciones que es posible realizar. El keynesianismo objetó esta conclusión: al postular la existencia de una demanda monetaria que tiene sus fuentes en la precaución o la especulación, Keynes sostuvo que la demanda puede variar grandemente en el corto plazo, a partir básicamente de cambios en la velocidad de circulación, afectando así directamente el nivel de los precios.

El moderno monetarismo, desarrollado básicamente por Milton Friedmann, parte de la Teoría Cuantitativa del Dinero de Fisher y acepta que puede haber cambios en la velocidad de circulación del dinero en el corto plazo, pero afirma que, en el largo plazo, tal velocidad es esencialmente constante. Friedmann llegó a esta conclusión después de hacer un estudio empírico de la historia monetaria de los Estados Unidos, a través del cual respaldó sólidamente su posición respecto al tema. Corolarios de sus proposiciones es que la inflación es causada por el total de la masa monetaria disponible y que las políticas de estabilización keynesianas llevan inevitablemente a este fenómeno. No obstante, sus ideas no son aún aceptadas por todos los economistas, pues el tema continúa abierto a la discusión.

En todo caso se acepta que la demanda de dinero no es sólo una función del ingreso o de las tasas de interés vigentes, sino de la tasa de retorno de un amplio espectro de diferentes activos físicos y financieros, lo cual influye decisivamente en la demanda específica de dinero. Los individuos actúan así procurando que la tasa de retorno marginal sea igual con respecto a todos los activos físicos y financieros disponibles. El dinero, por lo tanto, es visto como un sustituto de cualquiera de los otros activos, y la demanda del mismo resulta por lo tanto una función de las tasas de retorno de todos ellos. No se trata, por lo tanto, de la comparación exclusiva con el nivel de las tasas de interés vigentes, sino de una comparación que abarca entonces todos los activos que puedan adquirirse por el público. 


Módulo  3. Lectura complementaria 4. 

El Mercado: 

Es el ámbito donde se realizan las actividades por medio de las cuales se ponen en contacto los compradores y vendedores de un determinado bien, la oferta y la demanda. En él se establece el precio más conveniente para cada una de ellas.

Clasificación de los mercados 

Según los bienes negociados en él:
§ Mercado real:
1. Bienes de consumo: cuando se negocian en él bienes de consumo (vestimenta, automotores, alimentos)

2. Medios de producción: se negocian maquinarias, herramientas, instrumental, o sea, medios de producción.

§ Mercado financiero: el mercado financiero se ocupa de las negociaciones con dinero o sus títulos representativos considerándolo como una mercancía más. En este mercado intervienen personas interesadas en obtener dinero y las que pueden ofrecerlo a cambio de un interés. Abarca también la moneda extranjera que es solicitada por importadores, turistas e inversores y es ofrecida por exportadores, turistas e inversores.

1. De dinero: permite cubrir las necesidades financieras de las empresas a corto plazo. 

2. De capitales: atiende las necesidades de las empresas de equipamiento e inversión a largo plazo. 

3. De títulos: los títulos son documentos representativos de partes de capital de una empresa (acciones) o de un préstamo privado (ventures) o público (bonos). 

Según la localización del mercado:

§ Interno:
1. Local: el mercado se encuentra ubicado en una zona de una ciudad o pueblo, donde se concentran entidades que se dedican a la misma actividad (instituciones bancarias, casas de ventas de muebles). 

2. Departamental o Provincial: abarca toda una provincia que se dedica a la producción de un determinado bien. Por ejemplo: el azúcar tucumano. 

3. Regional (dentro del país): abarca varias provincias que se dedican a la producción de un mismo bien. 

4. Nacional: se refiere a toda la producción de un país: las carnes argentinas, los perfumes franceses. 

§ Externo:
1. Nacionales: distintos países de igual producción. 

2. De integración regional: varios países. 

3. Internacional: todos los países.

Según el tiempo en que se realizan las operaciones:

Según la periodicidad:

§ Continuo: opera diariamente (productos alimenticios).

§ Discontinuo: opera periódicamente (el mercado de determinados productos agrícolas funciona en época de cosecha).

Según el plazo:

§ Presente: opera con bienes ya terminados y valores presentes.

§ A término: opera con bienes no producidos (cosechas no levantadas o el valor de la moneda extranjera a cierta fecha posterior).

Según la forma de organización:
§ De acuerdo con normas legales.

§ Mercado paralelo o en negro.


Problemas y casos para el aprendizaje

1. Compare sus “necesidades” con las de sus padres cuando tenían su edad. Relacione las diferencias con el cambio de la oferta en el mercado y con el cambio cultural.

2. Frente a las necesidades de consumo de un producto hay personas que tienen ingresos para satisfacerlos y hay otras que tienen muy poco o no tienen nada. ¿Qué determina el ingreso de las personas y por qué algunas reciben recompensas mucho mayores que otras cuyos esfuerzos parecen ser similares?
Conceptos clave en la respuesta: Necesidades · Salarios e ingresos · Desempleo · Inflación 

3. El 60% de los colombianos, está bajo niveles de pobreza. ¿Cuál es la causa de las diferencias de riqueza entre las personas, que hace rica a la gente en algunos casos y pobre en otros?
Conceptos clave en la respuesta: Necesidades · Salarios e ingresos · Desempleo · Inflación

4. ¿La economía es una ciencia o una teoría, es positiva o normativa?

5. ¿Es lo mismo economía y política económica? ¿La racionalidad de las personas en la economía cómo se explica? ¿Cuáles son sus consecuencias en el mercado?. 

6. ¿Cómo calificaría usted la idea que insinúa que la ciencia es un “cuerpo organizado” de conocimientos?

7. ¿Cómo justificaría usted el procedimiento coordinado de emprender el estudio de la economía como ciencia social?

8. ¿Considera usted que el progreso económico individual  es sinónimo de semejanza con el modelo de satisfacción de necesidades en la cultura norteamericana? Diferencie 3 argumentos a favor y 3 en contra.

9. Diferencie 3 las ventajas y 3 desventajas para que la cooperación y no la competencia prevalezcan en una sociedad.

10. Enumere algunos de los modos como el sistema económico está entretejido o “incorporado” a otros aspectos de la cultura.

11. Algunas jóvenes esperan trabajar para ganarse la vida sólo durante un período corto antes de contraer matrimonio e instalarse en su casa. ¿Sería benéfico para una persona así tener conocimientos de economía?

12. ¿Cómo podemos definir fenómeno económico, teoría económica, ciencia económica, Leyes económicas?
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ECONOMÍA

MÓDULO 2. APROXIMACIÓN AL MODELO DE OFERTA Y DEMANDA

OBJETIVO.

Al término del módulo, se pretende como logro diferenciar la relación entre las funciones de oferta y demanda, como indicadora del comportamiento económico. 

 TEMAS

El papel del trabajo en la formación de riqueza. El papel del capital y el mercado en la formación de la riqueza.  Visión histórica del desarrollo de los medios y modos de producción. Dinámica del mercado, los puntos de equilibrio y de desequilibrio.

El

mercado es el ámbito donde se ponen en contacto los compradores y vendedores de un determinado bien, quienes realizan las funciones de la oferta y la demanda de bienes y servicios. 

La oferta es una cantidad concreta, bien especificada en cuanto al precio y al período de tiempo que cubre, y no una capacidad potencial de ofrecer productos y servicios. 

La demanda, como concepto económico, no se equipara simplemente con el deseo o necesidad que exista por un bien, sino que requiere además que los consumidores, o demandantes, tengan el deseo y la capacidad efectiva de pagar por dicho bien.

La cantidad de trabajo y la cantidad de capital disponible en el mercado de bienes y servicios, son variables claves en este proceso de equilibrio de oferta y de demanda. El punto  de equilibrio es donde se encuentra la oferta y la demanda. El precio resulta de ese equilibrio.

Para que haya oferta y demanda se requiere flujo controlado del medio circulante, o de lo contrario uno de los males frecuentes es la inflación,  y para que haya oferta y demanda se requiere controlar los costos de producción y los costos finales, o de lo contrario uno de los males es la inflación, la caída de la productividad y el desempleo.

Para que haya oferta y demanda se requiere que haya una fuerza productiva, laboral que genere los bienes y al mismo tiempo demande insumos y productos terminados.

El análisis suele hacerse considerando dos horizontes de tiempo: el corto plazo y el largo plazo.

Figura  02.03  Dinámica de la economía: oferta, demanda e intercambio de bienes y servicios


2.1. Problemas en la oferta y demanda laboral: El desempleo. 

Es la ausencia de empleo u ocupación: están desocupadas o desempleadas aquellas personas que, deseando trabajar, no encuentran quien las contrate como trabajadores. 

Para que exista una situación de desempleo, sin embargo, es necesario que la persona no sólo desee trabajar sino que además acepte los salarios actuales que se están pagando en un momento dado. También suele hablarse, en un sentido menos preciso, del desempleo de otros factores productivos: tierra, maquinarias, capital, etc.
Las causas del desempleo son múltiples y variadas, originando en consecuencia diferentes tipos o modalidades de desempleo. 

El desempleo que se llama friccional o de búsqueda es aquel que se produce por la falta de homogeneidad y de información perfecta que pueda existir en el mercado de trabajo. Obedece, por lo tanto, a una situación claramente transitoria, motivada por el tiempo en que los trabajadores y empleadores pierden hasta que encuentran la colocación o el personal que satisface sus necesidades. Dado que la búsqueda de trabajo representa un costo, básicamente por el tiempo requerido en obtener la información sobre las ofertas existentes, la persona desempleada evaluará los posibles beneficios de una búsqueda más larga contrastándolos con el aumento en los costos que ella representaría. Esta evaluación determinará el tiempo medio de búsqueda y, por lo tanto, dará origen a un mayor o menor desempleo friccional. 

Cuando el trabajador no acepta ciertas colocaciones porque tiene la expectativa de conseguir otra mejor si espera un tiempo prudencial, se habla de desempleo de precaución o especulativo. En todo caso el desempleo friccional, en las sociedades modernas, que usan ampliamente diversos medios de comunicación, resulta bastante reducido en términos porcentuales.
Se habla de desempleo estacional, por otra parte, para referirse al que se produce por la demanda fluctuante que existe en ciertas actividades, como la agricultura, por ejemplo. En este caso existen períodos del año económico que requieren de mucha mano de obra -como la temporada de cosecha, por ejemplo- y otros en que la demanda se reduce notablemente. El desempleo estacional se hace menor cuando las personas tienen posibilidades de ocuparse en otras ramas de actividad durante el período en que desciende la demanda de trabajo.

Suele hablarse también de desempleo tecnológico cuando éste es producido por cambios en los procesos productivos que hacen que las habilidades que poseen los trabajadores no resulten ya útiles, en tanto que puede no haber suficientes personas entrenadas en las nuevas técnicas como para satisfacer la demanda. 

En condiciones en que la demanda agregada disminuye, como en la fase recesiva del ciclo económico, se produce también un incremento en el desempleo que, por lo tanto, suele llamarse cíclico. La disminución en la demanda de trabajo presiona los salarios hacia la baja hasta que llegan a un punto en que, finalmente, se reactivan las inversiones y la economía en general, con lo que el desempleo comienza a decrecer. 

En la economía keynesiana se habla también de un desempleo producido como consecuencia de deficiencias en la demanda agregada que no tienen carácter cíclico: la preferencia por la liquidez hace que no todos los ingresos se canalicen hacia la inversión o el consumo, lo que produce una deficiencia de la demanda que lleva a un equilibrio económico en una situación que no es de pleno empleo, y que sólo puede ser compensada mediante el incremento en la demanda que origina el gasto público.

El desempleo, además, es producido también por factores de tipo legal o institucional: cuando las autoridades de un país fijan un salario mínimo impiden que se ofrezcan colocaciones a un nivel inferior a éste, con lo que no es posible el descenso de los salarios reales y se dificulta el crecimiento de la demanda de trabajo; del mismo modo opera la fijación de salarios diferenciales para diversas categorías de trabajadores y cualquier limitación al desplazamiento de la mano de obra, ya sea geográfica o según ramas de actividad. 

Las limitaciones que pueden imponer los sindicatos y grupos de presión a la contratación de mano de obra -según edad, sexo o nacionalidad- o los requisitos formales de aprendizaje que se establezcan operan en el mismo sentido. 

Por último, se ha comprobado que el propio seguro de desempleo, cuando ofrece compensaciones tan altas o tan largas que desestimulan la búsqueda de trabajo, aumenta el desempleo global de un país, y lo mismo sucede cuando se establecen subsidios directos a sectores pobres de la población que estarían, de otro modo, dispuestos a conseguir una colocación. 

En estos casos las personas reciben un ingreso que, aunque menor que el salario, se ofrece sin la contraprestación de su trabajo; la relación costo / beneficio se altera así de modo sustancial, por lo que se reduce notablemente la oferta de trabajo. La combinación de estas compensaciones de pobreza o desempleo con la fijación de un salario mínimo alientan notablemente el desempleo de una sociedad y estimulan en muchos casos, paralelamente, la emergencia de la economía informal.

Figura  02.02 El ajuste de la oferta y la demanda: frontera de posibilidades de producción



2.1.1.  La División del Trabajo, clave para la eficiencia
Como veíamos en el módulo precedente, la división del trabajo es la separación de las actividades productivas de modo tal que cada tarea parcial de las mismas es hecha por distinto personal. La división del trabajo es una característica esencial de la economía moderna basada en el intercambio y está en la base del aumento secular de la productividad que se ha producido desde la Revolución Industrial. 

Es gracias a la difusión del intercambio, que los hombres, las empresas y las naciones se aprovechan de las diferentes dotaciones de recursos y habilidades que cada cual posee, se ven obligados a especializarse, pues de ello resultan beneficios claros y concretos para cada uno.

También es gracias a que cada persona o firma produce bienes y servicios diferentes, que desarrolla una más alta productividad, que las ganancias resultantes del intercambio son mayores. En este sentido la división del trabajo crea y acentúa las diferencias entre los actores económicos.


Al igual que entre los individuos, entre las naciones se puede hablar de diferenciación de los roles productivos o división internacional del trabajo.

Con ella se estimula y se hace indispensable la interdependencia entre las diversas personas, empresas y regiones que integran las sociedades modernas, constituyéndose así en elemento indispensable de una economía de mercado 
En tanto que la división del trabajo dentro de una economía o una empresa particular se refiere a una segmentación en partes específicas del proceso de producción de un bien, la división internacional del trabajo lleva a que cada nación se concentre en la elaboración de productos específicos. 

Con la División Internacional del Trabajo se diferencian naciones que se especializan en la producción de ciertos bienes manufactureros, productos primarios o tecnologías en las que poseen una ventaja comparativa frente al resto de los productores internacionales. 

Promueve directamente los adelantos tecnológicos porque permite el logro de los más altos rendimientos en tareas especializadas, favoreciendo la aparición de economías de escala. Este último hecho genera un conjunto de interrelaciones complejas que llevan a la necesidad de crear nuevas actividades de organización, control y coordinación. Es por ello que puede decirse que la división del trabajo es un proceso que se retroalimenta, creando continuamente nuevas especialidades y funciones.

Figura  02.03 El flujo de bienes y servicios en la economía


Para que haya oferta y demanda se requiere controlar los costos de producción y los costos finales, o de lo contrario uno de los males es la caída de la productividad, el desempleo y la inflación.

2.2. Problemas en la oferta y demanda monetaria: La inflación. 

La oferta monetaria, también llamada a veces liquidez,  es la cantidad total de dinero que existe en una economía. Hay varias posibles definiciones del concepto de acuerdo al tipo de los activos que se consideren como integrantes de la liquidez existente. 

En su definición más restringida, la oferta monetaria está constituida exclusivamente por los billetes y monedas en circulación más los depósitos a la vista o en cuenta corriente que se hallan en el sistema bancario. A esta oferta monetaria básica, o circulante, se la denomina como M1. Si a ella se le agregan los depósitos en cuentas de ahorro y los de plazo fijo, llamados en conjunto cuasi-dinero, se obtiene una cantidad mayor, que se designa entonces como M2 y se denomina liquidez monetaria. Cuando a esta última cantidad se le agregan los depósitos a muy largo plazo se obtiene la más extendida definición de oferta monetaria, que en este caso se designa como liquidez ampliada, M3.

Entre la oferta y la demanda monetaria, como con relación a cualquier otro bien, se establece una relación que determina el precio de la mercancía transada. Si la oferta supera a la demanda la mercancía dinero tiende a bajar de precio, es decir que habrá una tendencia hacia la baja de los intereses, e inversamente cuando la demanda supera a la oferta. Por la vía de esta relación los bancos centrales pueden entonces ejercer una influencia importante sobre la tasa de interés, pues de acuerdo al nivel de la masa monetaria existente podrán establecerse diferentes niveles para los mismos.

Pero la oferta monetaria está también directamente relacionada con su respaldo efectivo, la cantidad de bienes y servicios a disposición del público y, más concretamente, a los activos que conforman la base monetaria, pues la oferta monetaria total es un múltiplo determinado de la misma. 

Si la base monetaria se mantiene constante y aumenta la oferta monetaria habrá entonces una mayor cantidad de dinero con relación a los bienes que es posible obtener; ello hará que el precio unitario de los mismos aumente, produciéndose así un efecto inflacionario. Si se aumenta el conjunto de bienes y servicios disponibles manteniendo la misma oferta monetaria, o si esta disminuye sin que se produzca una reducción de los bienes y servicios, los precios tenderán a bajar, produciéndose entonces deflación

2.2.1. La inflación y el análisis económico en el largo plazo:  la dicotomía clásica

Para la teoría clásica de la economía, los cambios en la oferta de dinero no afectan la producción de bienes y servicios. Esta irrelevancia del dinero para las variables reales es llamada neutralidad monetaria. Se trata de una teoría validada por algunos sólo en el largo plazo.

Los economistas llaman a la separación entre variables reales (productos, empleo) y nominales (dinero) como la dicotomía clásica. 

Si el equilibrio se demora en el tiempo, como los mercados no están en condiciones de equilibrarse por si solos, es necesario una regulación. Mediante la política económica el Estado puede intervenir en el mercado. 

De acuerdo con la teoría de la dicotomía clásica, con el cual casi todos los economistas describen la economía en el largo plazo, la oferta de dinero afecta las variables  nominales –las  mediciones en términos de dinero - pero no las variables reales – en términos de cantidad de producción y de empleo -. 

En este modelo clásico, la cantidad de producción depende de la habilidad de la economía para ofertar bienes y servicios, los cuales a su turno dependen de la oferta de capital y trabajo y de la habilidad tecnológica. El modelo asume que los precios se ajustan a fin de asegurar que la cantidad de producción demandada equivalga a la cantidad ofertada. En contraste, cuando los precios son fijos, la producción también depende de la demanda por bienes y servicios.

Según este modelo, la reducción de la oferta de dinero provoca la reducción de todos los precios en el mismo porcentaje de un 5%, mientras que las variables reales permanecen las mismas. Entonces en el largo plazo, los cambios en la oferta de dinero no causan fluctuaciones en la producción y el empleo.

La demanda a su turno es influenciada por la política monetaria y fiscal y por otros factores. Entonces la fijación de los precios provee una racionalidad para la eficiencia de la política monetaria y fiscal en la estabilización de la economía en el corto plazo.

En el siglo veinte, el escenario en el cual se desarrolló un nuevo modelo de funcionamiento de la oferta y demanda para explicar el comportamiento económico fue la crisis mundial de los años 30, que significó en particular la más acentuada fluctuación económica en la historia de los Estados Unidos, la Gran Depresión. 

En los años 30 se experimentó un desempleo masivo y una gran reducción de la productividad. En el peor de los años, 1933, por ejemplo, un cuarto de la fuerza laboral de Estados Unidos estaba desempleada. Y el Producto Interno Bruto estuvo 30 por ciento por debajo del nivel de 1929.

El desempleo representa una pérdida de recursos, pues los trabajadores cesantes tienen el potencial de contribuir al ingreso nacional pero no lo hacen. El desempleo cero no es una meta alcanzable para economías de mercado libre.

La inflación definida como la pérdida del poder adquisitivo de la moneda tiene un impacto negativo, pues la moneda es un valor nominal que sirve como unidad de medida y medio de intercambio, usado en las transacciones.

Este desbastador episodio causó que muchos economistas cuestionaran la validez de la teoría económica clásica, que dice que el ingreso nacional depende de la oferta y de la tecnología aplicada, ninguno de los cuales cambió sustancialmente de 1929 a 1933. Después de la gran depresión, muchos economistas creyeron que un nuevo modelo era necesario un nuevo modelo para explicar la acentuada caída de la economía y para sugerir cómo las políticas gubernamentales podrían reducir las dificultades económicas de muchas personas.

Para analizar la interrelación entre el mercado, el capital y el trabajo se requiere en primera instancia construir un modelo que muestre la mutua incidencia entre la oferta y la demanda
En 1936 el economista británico John Maynard Keynes revolucionó a los economistas con su libro “La Teoría General del Empleo, el Interés y el Dinero. Keynes propuso que la baja en la demanda agregada es responsable por la baja en el ingreso y el alto desempleo que caracteriza las caídas económicas. El criticó la teoría clásica por asumir que la oferta agregada solamente -capital, trabajo y tecnología- determina el ingreso nacional.

Los economistas reconciliaron hoy estas dos visiones con el modelo de demanda agregada y oferta agregada. En el largo plazo, los precios son flexibles y la oferta agregada determina el ingreso. Pero en el corto plazo, cuando los precios son relativamente fijos, los cambios en la demanda agregada son los que influencian en el ingreso.

2.2.1. La inflación y el análisis económico en el corto plazo:  El modelo de demanda agregada y oferta agregada.
Las teorías clásicas en economía son más usadas para explicar el funcionamiento a largo plazo, incluido el crecimiento económico que se observa década a década.

El análisis de la economía en el largo plazo esta basado en la dicotomía clásica –la premisa según la cual las variables reales como la producción y el empleo, son independientes de variables nominales como la oferta de dinero y el nivel de precios -.

Pero esta dicotomía clásica no es aplicable de igual manera en el corto plazo, pues no explica plenamente las fluctuaciones anuales que se presentan en la producción y el empleo. 

Mediante el modelo de oferta agregada y demanda agregada se puede mostrar cómo la política monetaria puede causar o prevenir estas fluctuaciones.

El foco de este modelo  es el producto interno bruto, porque este es en particular la mejor medida del bienestar económico.

Las fluctuaciones en la producción y el empleo son llamadas ciclo de los negocios. Éstas son irregulares. Las políticas monetarias y fiscales influencian el ciclo de los negocios.

Los períodos de caída de la producción y del ingreso son llamados recesiones. Se asocian con el recorte de la semana de trabajo: más trabajadores tienen trabajos de medio tiempo, y menos trabajadores trabajan tiempo completo.

Muchos economistas creen que la diferencia clave entre el corto y el largo plazo es el comportamiento de los precios. En el largo plazo, los precios son flexibles y pueden responder a los cambios de la oferta o la demanda. En el corto plazo, muchos precios son “fijos” a determinado nivel. Porque los precios tienen diferentes comportamientos en el corto y el largo plazo, las políticas económicas tienen diferentes efectos sobre diferentes horizontes de tiempo.

Para ver cómo difieren, considerar los efectos del cambio en la política monetaria. Suponga que la autoridad monetaria reduce la oferta de moneda en un 5%.

Sin embargo, al contrario de lo que sostiene esta teoría de la dicotomía clásica, en el corto plazo muchos precios no responden a los cambios en la política monetaria. La reducción en la oferta de dinero no causa inmediatamente que todas las empresas rebajen los precios de sus productos, y que los restaurantes y almacenes orden imprimir nuevos catálogos de precios. Por el contrario, muchos precios se mantienen fijos pese s la rebaja de la oferta de dinero.

En cambio, el modelo que puede explicar las fluctuaciones económicas en el corto plazo, el de oferta agregada y demanda agregada, muestra cómo la oferta y la demanda por algún bien determina el precio del bien y la cantidad de la venta, conjuntamente con los cambios en variables exógenas.

Qué es la demanda agregada

La demanda es la cantidad de unidades de un bien o servicio que los consumidores desean adquirir en un determinado momento. Cantidad de una mercancía que los consumidores desean y pueden comprar a un precio dado en un determinado momento. 

La demanda total que existe en una economía se denomina demanda agregada y resulta un concepto importante en los análisis macroeconómicos.

La cantidad de mercancías que los consumidores están dispuestos a comprar depende de un conjunto bastante amplio de variables: de su precio, de la utilidad que les asignen, de las cantidades que ya posean, del precio y disponibilidad de otras mercancías sustitutivas y complementarias, de sus ingresos y de las expectativas que tenga acerca de su renta futura y la evolución de los precios. 

De hecho, sin embargo, los economistas tienden a simplificar estas relaciones suponiendo que todas esas variables, salvo el precio, permanecen constantes, y estableciendo así la relación entre esas dos variables principales: precio y cantidad demandada. 

La ley de la demanda, que señala el aumento de la demanda a medida que desciende el precio, se deriva de ciertas suposiciones básicas: 

a) Los consumidores se comportan de modo que intentan maximizar la utilidad total que obtienen al gastar una renta dada. 

b) Cuanto mayor sea la cantidad de una mercancía, con relación a las cantidades de otras que el consumidor ya posea, menor será la utilidad adicional que obtenga de nuevas unidades de dicha mercancía. Esta ley, conocida como la ley de la utilidad marginal decreciente, determinará entonces que el consumidor tenderá a distribuir sus ingresos entre las diversas mercancías disponibles de modo tal que la utilidad marginal que obtenga de una unidad adicional de gasto, sea la misma para todas las mercancías.
	Figura 2-1

La curva de demanda agregada.

La curva de Demanda Agregada DA muestra la relación entre el nivel de precios P y la cantidad de bienes y servicios demandados Y.

El dibujo señala que para un valor dado de la oferta de dinero M: 

El nivel P de más bajo precio en relación con la más alta cantidad de bienes y servicios demandados Y.

El nivel P de más alto precio en relación con la más baja cantidad de bienes y servicios demandados Y.
	
  P

                                       Y




Desplazamiento de la curva de demanda agregada.

La curva de demanda agregada es dibujada para un valor fijo de oferta de dinero. En otras palabras, las posibles combinaciones de precio y cantidad demandada para un valor dado de M o moneda en circulación.  Si la oferta de dinero cambiara, entonces las posibles combinaciones entre P y Y cambiarían, esto es se movería la curva de demanda agregada. Examinemos las situaciones que podrían ocurrir.

	Figura 2-2

Desplazamiento de la curva de Demanda Agregada.

Un cambio en la oferta de dinero desplazará la curva de demanda agregada  AD. 

Una reducción en la oferta de dinero M implicará que los balances reales M/P sean más bajos y entonces la productividad sea más baja.
	
  La  reducción in la cantidad de moneda en circulación

         Desplaza la curva de demanda agregada a la izquierda.

                    Por el contrario, el aumento del medio circulante

                     Empujará la curva de demanda agregada a la derecha 

     P

              AD1              
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        Cantidad de producción demandada    Y


La curva de demanda de un bien se traza manteniendo constantes todos los factores que inciden sobre la demanda, excepto el precio del bien considerado. En realidad, es frecuente que el resto de los factores que influyen en el comportamiento de los consumidores (preferencias, ingresos, etc.) no permanezca inalterado, lo que motivará desplazamientos de la curva de demanda.

Los movimientos a lo largo de la curva de demanda de un bien tienen lugar como consecuencia de un cambio en el precio.

Los desplazamientos de la curva de demanda se deben a alteraciones de algunos de los otros factores distintos del precio.

Por qué la Curva de Demanda agregada tiende hacia abajo

Para una cantidad fija de moneda en circulación, la ecuación de cantidad fija el valor nominal de producción PY. Entonces si el nivel de precios P sube, la producción Y debe disminuir.

Una manera de entender la relación inversamente proporcional entre precio y demanda es considerar la conexión entre el dinero y las transacciones.

Porque nosotros hemos asumido que la circulación de la moneda es fija, la oferta de dinero determina el valor de todas las transacciones en la economía. Si cada transacción requiere el pago de más dólares, la cantidad de transacciones y la cantidad de gastos en bienes y servicios deberá caer.

Factores que condicionan la demanda:
· Precio del bien demandado: si el precio aumenta, la demanda disminuye. Si el precio disminuye, la demanda aumenta. Se trata de una relación inversa.

· Precio de los otros bienes: si el precio de un bien aumenta, su demanda se reducirá, pero aumentará la demanda de los bienes sustitutos. Por otra parte, la demanda de los bienes complementarios también disminuirá.

· Ingreso del consumidor: el consumidor ve limitadas sus posibilidades de consumo por la magnitud de su ingreso. Si los ingresos aumentan, existe la posibilidad de aumentar la demanda de bienes. Si el ingreso disminuye, la demanda se reduce.

· Preferencias del consumidor: el consumidor adecuará su demanda a sus gustos personales (su preferencia por unos bienes u otros), la posibilidad de sustituirlos y, fundamentalmente, a la utilidad que le proporcionan para satisfacer sus necesidades.

· Tamaño de la población: cuanto mayor es el número de consumidores mayor será la cantidad demandada de bienes.

· Expectativas de precios: las expectativas se refieren a aquello que en general la población espera que ocurra. Si el público piensa que los precios van a aumentar, adelantará sus compras. Si las expectativas son que los precios van a bajar, las compras se postergarán.


 - Cambios en el ingreso:

Precisamente, los cambios en el ingreso de los consumidores, nos permite clasificar a los bienes en:

· Bien normal: es aquel cuya cantidad demandada a cada uno de los precios aumenta cuando aumenta el ingreso. Se clasifica en:

· Bien de lujo: cuando, al aumentar el ingreso, la cantidad demandada del bien aumenta en mayor proporción. Ejemplo, los automóviles deportivos o los discos.

· Bien de primera necesidad: cuando, al aumentar el ingreso, la cantidad demandada del bien aumenta en menor proporción. Un ejemplo de un bien de primera necesidad podría ser la leche

· Bien inferior: es aquel cuya cantidad demandada disminuye cuando aumenta el ingreso. Ejemplos de bienes inferiores pueden ser la margarina, la mortadela, el transporte en colectivo

- Cambio en los precios de los bienes relacionados:
La cantidad demandada de un bien depende de las variaciones de los precios de los bienes relacionados con él. La influencia de una variación del precio de un bien en la curva de demanda de otro depende de que ambos sean sustitutos o complementarios.

· Bienes sustitutos: si el alza del precio de uno de ellos eleva la cantidad demandada del otro, cualquiera sea el precio.

· Bienes complementarios: si el alza del precio de uno de ellos reduce la cantidad demandada del otro.

Ejemplos de bienes que se utilizan conjuntamente son los equipos de música y los discos, los automóviles y la nafta, el café y la leche, los zapatos y los cordones, la cerveza y las aceitunas. Ejemplos de bienes sustitutos son: la carne de cerdo y la de ternera, el té y el café, los taxis y los colectivos, la manteca y la margarina.

2.3  La Oferta agregada

Por sí misma, la curva de demanda agregada no nos dice el nivel de precios ni la cantidad de producción. Sólo nos da una relación  entre esas dos variables. Para complementar la curva de demanda agregada necesitamos otra relación entre P y X que establezca la curva de oferta agregada. Juntas, permitirán establecer el equilibrio entre el nivel de precios correspondiente a la cantidad de producción.

La oferta es la cantidad de unidades de un bien o servicio que los productores están dispuestos a fabricar y vender en un determinado momento. La cantidad de una mercancía o servicio que entra en el mercado a un precio dado en un momento determinado. 

Figura 2.3.

La curva de oferta, OA expresa la relación básica que se establece entre ésta y el precio.

                                          Y

La ley de la oferta establece básicamente que cuanto mayor sea el precio, mayor será la oferta, la cantidad de bienes y servicios que los oferentes están dispuestos a llevar al mercado, y viceversa; cuanto mayor sea el período de tiempo considerado, por otra parte, más serán los productores que tendrán tiempo para ajustar su producción para beneficiarse del precio existente.

La oferta tiene pendiente positiva, por lo general, a mayor oferta, mayor precio. 

La oferta agregada OA es la relación entre la cantidad de bienes y servicios ofertados y el nivel de precios.

Porque los precios son flexibles en el largo plazo y fijos en el corto plazo, esta relación depende según el horizonte de tiempo en consideración.

En el análisis de la oferta, en el muy corto plazo, la oferta existente está configurada por el stock de mercancías inmediatamente disponible para su venta, es decir por una cantidad fija. Ello hace que la cantidad ofrecida dependa directamente del precio: a un determinado precio algunos oferentes no querrán vender, esperando un precio más alto, en tanto que otros estarán dispuestos a hacerlo; a medida que aumente el precio, naturalmente, crecerá el número de quienes integran esta segunda categoría.
La oferta a corto plazo está conformada por el flujo de bienes que llegan al mercado procedente de las empresas existentes, de acuerdo con su capacidad de producción, y variará también de acuerdo al precio de los bienes ofrecidos. Dicha oferta será mayor de acuerdo al precio, tal como en el caso anterior, pero estará también determinada por los costos de producción. Estos podrán disminuir hasta cierto punto, a medida que se aumenta la cantidad producida y se obtienen rendimientos mayores, pero finalmente “más allá de cierto punto”  tenderán a crecer, debido a los rendimientos decrecientes a escala.
El análisis de largo plazo resulta más complejo, pues se asume en tal caso que tanto el equipo para producir las mercancías como el número de empresas dispuestas a entrar al mercado pueden variar, de acuerdo al precio y a las expectativas sobre el mismo, así como en función de cambios en la tecnología y el proceso productivo. 

La oferta de una mercancía en el largo plazo dependerá, entonces, de los tipos de rendimiento que puedan esperarse para la inversión de capital nuevo en ese sector de la producción en comparación con otros. Por todas estas razones tanto el coste de producción por unidad como el precio pueden bajar, aun cuando la oferta aumente en el largo plazo, tal como ocurre frecuentemente con nuevos productos que se incorporan al mercado.

2.3.1. Función de oferta agregada 

Esta curva recoge la relación existente entre el nivel de producción ofrecido por las empresas y el nivel de precios.
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La pendiente de esta curva es positiva: si aumentan los precios las empresas ofrecen más (aumentarán la producción).

Esta pendiente positiva se considera que se da cuando se analiza el comportamiento de la economía en el corto-medio plazo, siendo la postura defendida por una escuela económica denominada "Modelo de síntesis" (este nombre le viene porque sirve de enlace entre el análisis del corto, escuela keynesiana, y el largo plazo, escuela clásica).

Esta pendiente positiva se puede explicar a partir del funcionamiento de la curva de Phillips: si aumenta la producción (disminución del desempleo), los precios suben.

Según la escuela keynesiana la pendiente de la oferta agregada en el corto plazo es horizontal, mientras que según la escuela clásica en el largo plazo esta pendiente es vertical:

a) Escuela keynesiana
En el muy corto plazo la pendiente de la curva de oferta es horizontal. A corto plazo los salarios son rígidos, no varían, lo que hace que tampoco lo hagan los precios de los productos (se supone que las empresas fijan sus precios añadiendo un margen a sus costes de producción, donde los procedentes de la mano de obra tienen un peso decisivo).

Las empresas estarán dispuestas a ofrecer todo aquello que se les demande al nivel de precios existente, no van a tratar de subir los precios.
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No obstante, esta escuela admite que cuando el plazo ya no es tan corto (pasamos al corto-medio plazo) los salarios si pueden variar al alza: si las empresas quieren producir más necesitarán más mano de obra y esta mayor demanda de trabajo empujará los salarios al alza, lo que se terminará reflejando en una subida de los precios de sus productos y hará que la curva de Oferta Agregada comience a presentar una pendiente positiva.

b) Escuela clásica
Centra su análisis en el largo plazo y defiende que la curva de oferta tiene una pendiente totalmente vertical. Según esta escuela cualquier economía se encontrará siempre en su nivel de pleno empleo, por lo que el volumen de productos ofrecidos al mercado será el máximo que la capacidad instalada permite, con independencia del nivel de precios.

Según esta escuela el nivel de producción de equilibrio de una economía viene determinado por el lado de la oferta (es aquel que la función de producción permite dado un nivel de pleno empleo) y no por el de la demanda.
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Fuente:

http://www.aulafacil.com/Macro/Lecc-25-macro.htm
2.3.2.Desplazamientos de la curva de oferta

Existen dos tipos de razones por las que, cuando el precio aumenta, la cantidad demandada por los consumidores disminuye. Por un lado, cuando aumenta el precio de un bien algunos consumidores que previamente lo adquirían dejarán de hacerlo y buscarán otros bienes sustitutos. También existen consumidores que, aún sin dejar de comprarlo, demandarán menos unidades.

Al igual que en el caso de la demanda, si suponemos que permanecen constantes todos los otros factores que la condicionan (tecnología, costo de producción) menos el precio del bien que se ofrece, obtendremos la relación que existe entre el precio y la cantidad de ese bien que un determinado productor desearía ofrecer.

La relación numérica entre el precio y la cantidad ofrecida es la tabla de oferta. La expresión gráfica de esta relación se conoce como curva de oferta individual.

La curva de oferta del mercado muestra la relación ente la cantidad ofrecida de un bien por todos los productores y su precio, manteniendo constantes otros factores (tecnología, precio de los factores productivos, etc.).

La tabla y curva creciente de oferta muestran cómo la cantidad ofrecida aumenta al crecer el precio, reflejando el comportamiento de los productores.

Factores que condicionan la oferta:

· Precio del bien: cuanto más alto es el precio del bien, mayores posibilidades le brinda al ofertante de obtener utilidades, que se ve impulsado a aumentar la oferta en el mercado.

· Precio de los otros bienes: si existen bienes similares, a menor precio, el productor no se encuentra en condiciones de competir con ellos a menos que pueda reducir sus márgenes de rentabilidad. Otro caso es el de la oferta de diversos productos que son derivados de una misma materia prima. Por ejemplo, en los lácteos: si la rentabilidad es mayor en los derivados como el queso y la manteca, el productor se interesará en aumentar la oferta de esos derivados y disminuirá la oferta de leche. Por otra parte, los productores (en general) tienen cierta flexibilidad para utilizar su capacidad de oferta en un determinado tipo de bienes y en ciertos períodos podrán dedicarse a fabricar uno u otro bien de acuerdo al estímulo de los precios. Un caso típico es el del agricultor: puede sembrar trigo o maíz. Si está sembrando maíz y el precio baja con relación al trigo, al año siguiente sembrará trigo. De esta manera desafectará sus recursos productivos dedicados a un cultivo para emplearlos en otro.

· Costo de producción de los bienes: el elemento más importante del precio de un producto es su costo de producción. Si éste aumenta, el productor debe aumentar el precio de venta para mantener su margen de utilidad.

· Riesgo empresario: la colocación de los bienes en el mercado implica un riesgo para el empresario: pueden tener aceptación y generar beneficios o tener poca venta y producir pérdidas. El empresario suele reducir la oferta de los bienes que implican mayores riesgos y aumenta la oferta de aquellos que le brindan mayor seguridad.

· Tecnología: la tecnología se refiere al “estado del arte”, a la manera de hacer las cosas. Los avances tecnológicos han hecho posible incrementar las cantidades de bienes que pueden producirse. Cuando una empresa incorpora una innovación tecnológica es porque le permite producir una mayor cantidad de bienes a un costo similar o inferior al que lo hacía inicialmente. Si en la fabricación de un mis producto aparece una innovación tecnológica que es incorporada por varias empresas de esta industria, la curva de oferta de este bien se desplazará hacia la derecha. Es difícil pensar que esta variable ocasione un desplazamiento hacia la izquierda de la curva de oferta, s decir, que disminuya la capacidad productiva de la industria. Un ejemplo de esta situación podría ser los virus informáticos que afectan a los sistemas de las empresas.

· Disposiciones del gobierno: algunas disposiciones del gobierno pueden afectar las condiciones de producción al repercutir en los costos de fabricación de las empresas (impuestos sobre las ventas, al valor agregado o sobre determinados bienes, medidas de protección del medio ambiente, cobro de peajes; o la construcción de puentes o caminos que faciliten el intercambio y reduzcan costos).

Política monetaria ante los desequilibrios del mercado

En el punto de intersección de las curvas de oferta y de demanda coinciden los planes de los oferentes y los demandantes, y solamente a un precio se da esta coincidencia de planes. A este precio lo denominamos precio de equilibrio, y la cantidad ofrecida y demandada (comprada y vendida) cantidad de equilibrio.

En la situación de equilibrio se igualan las cantidades ofrecidas y demandadas. A cualquier precio mayor que el de equilibrio, la cantidad que los productores desean ofrecer excede la cantidad que los demandantes desea adquirir, esto es, hay un exceso de oferta, y, debido a la presión de las existencias no vendidas, la competencia entre los vendedores hará que el precio descienda hasta la situación de equilibrio.

Por el contrario, si el precio es menor que el e equilibrio, la cantidad que los demandantes desean adquirir es mayor que la ofrecida por los productores, es decir, hay exceso de demanda. En este caso, los compradores que no hayan podido obtener la cantidad deseada del producto presionarán al alza el precio.

El precio de equilibrio, entonces, es aquel en el que coinciden los planes de los demandantes o consumidores y de los oferentes o productores.

En cualquier momento de tiempo dado la oferta, en la práctica, reflejará el funcionamiento de influencias y decisiones que se toman tanto en el corto como en el largo plazo, así como de la multitud de factores que han sido esbozados en la exposición anterior.
Las políticas públicas no son suficientes en la lucha contra el desempleo. Programas de re-entrenamiento, sistemas de seguros, la fijación de salarios mínimos son tópicos  de debate. 

En Colombia una de las funciones del Estado es la intervención frente al desempleo y la inflación. Colombia se declara en la Constitución Política como una economía de mercado, no planificada, aunque advierte la autoridad del Estado de intervenirlo cuando se necesite racionalizarlo. 

El Estado interviene fijando precios, o comprando bienes, o mediante creación de impuestos (política fiscal, gasto público o impuestos). 

El Estado también puede retirar dinero en circulación (política monetaria), bajo la responsabilidad de la junta directiva del Banco de la República.

RESUMEN

1. La diferencia crucial entre el largo y el corto plazo es que los precios son flexibles en el largo plazo pero estables en el corto. El modelo de oferta agregada y demanda agregada provee un marco de referencia analizar las fluctuaciones económicas y cómo impactan éstas las políticas sobre diferentes horizontes de tiempo.

2. La curva de demanda agregada tiende a desplazarse hacia abajo. Nos dice que entre más bajo sea el nivel de precios, será más grande la demanda agregada por bienes y servicios.

3. En el largo plazo, la curva de oferta agregada es vertical. La producción está determinada por la cantidad de capital y trabajo y por la tecnología disponible. Sin embargo, un aumento en la demanda agregada afecta el nivel de precios pero no la productividad ni el empleo.

4. En el corto plazo, la curva de oferta agregada es horizontal, una vez que los volúmenes y los precio son predeterminados. Sin embargo, un aumento en la demanda agregada afecta la productividad y el empleo.

5. Los cambios en la oferta y la demanda agregada causan fluctuaciones económicas. Los cambios en la oferta monetaria pueden determinar el equilibrio o el desequilibrio en la productividad y el empleo.


Taller 01.  Módulo 02

EL CASO DE WALL STREET

Objetivo: Diferenciar y comprender el funcionamiento del sistema económico.

Basado en la película comercial del mismo nombre.

La lectura requerida es la de la película comercial Wall Street. A modo de resumen, se diferencia como personaje central a Bud Fox, un ambicioso corredor de bolsa que gracias a su padre, mecánico y jefe de un sindicato, y a su esfuerzo, consiguió terminar la carrera universitaria. Su ambición profesional le conduce a relacionarse con un inversor de gran poderío, el magnate Gordon Gekko.
Su mayor deseo es trabajar con el hombre que más admira, Gekko, un individuo hecho a sí mismo sin escrúpulos y que en poco tiempo ha conseguido reunir una gran fortuna.

A través de una información desleal que Bud obtiene de su padre, el jefe de reparaciones de la compañía aérea BlueStar, Gekko realiza un buen golpe bursátil y toma bajo su protección al joven broker. Lo inicia en las estrategias financieras y lo convierte en su corredor de bolsa de confianza, y en su pupilo. 

Gekko, el millonario, posee  dinero en Bancos,  acciones y títulos valores en general. Es fácil deducir que él  conjuga en su economía  multiempresarial  M1, M2 y M3.

Bud obtiene datos interesantes y confidenciales sobre Larry Wildman, un rival financiero, y Gekko recibe sus beneficios. A partir de entonces, Bud Fox empieza a dudar de sus relaciones y de las intenciones e intereses que se mueven en la bolsa  pero  como su meta es ascender en la pirámide del poder y del dinero  no le da importancia  a sus inquietudes. 

El joven universitario es utilizado por el magnate de las finanzas, para quien trabaja desde la  firma bursátil  de la cual es empleado. En su afán  de  satisfacer a Gekko  y cosechar para sí, Fox empieza a vivir y a sentirse  de una clase social diferente a la de sus raíces. 

Cuando  el “tiburón de los negocios” se interesa por  las acciones de  la compañía aérea  BlueStar, encomienda al joven Fox, quien es hijo de un mecánico y sindicalista de  esta compañía, para que convenza al sindicato de BlueStar  de la  conveniencia de pactar con Gekko  la venta de  esa empresa con el compromiso que él será un salvador de la misma, ya que se encuentra en quiebra. Pese a la renuencia de su padre, logra convencerlo de las bondades de  la venta y  Gekko se convierte en el nuevo dueño. 

Se genera  un  ambiente especulativo  para que  una empresa con dificultades económicas como BlueStar  acelere su bancarrota, sus acciones se desvaloricen  y aparezca  un  tiburón depredador de negocios  como Gekko, autor de la estrategia de los rumores de quiebra, y compre a muy bajo precio a la compañía. 

Él   posee la liquidez monetaria necesaria  y BlueStar  no tiene  compradores ni inversores  dispuestos   a sacar adelante la empresa. Como se presenta baja o nula demanda de acciones, estas  pierden valor  y quien  tiene la visión  oportunista  cuenta con la suficiente liquidez para comprar.

El carrusel  ilícito pero difícil de comprobar  es una  operación de común ocurrencia, bien sea inflando  patrimonio  y  rendimientos para valorizar las acciones,  caso Enron  en USA o   generando  rumores   sobre  iliquidez   para desvalorizar las acciones  y luego correr a comprarlas  para que, ante la demanda, vuelva a subir  su cotización en bolsa para proceder a venderlas con una extraordinaria ganancia. En Colombia este tipo de operaciones fraudulentas se han  dado tanto en el sector privado como en el oficial que ha llevado las acciones de sus empresas comerciales (como las de servicios públicos) al mercado bursátil.

La situación a la que se vio abocada   BlueStar  está relacionada con  su capacidad –venida a menos– para ofertar servicios  de transporte aéreo.  Dado que  éstos a su vez  dependen de la  oferta de capital, de  trabajo  y de la habilidad tecnológica  que tenía disminuidos, no era posible pensar en  la auto recuperación   de  la economía de la empresa. Y podría inferirse que  los altos costos de operación, la abundante competencia,  la recesión económica  que  atravesaba la economía  del país  por la guerra del golfo  y la competencia mercantil de los países asiáticos aceleraron la bancarrota de la empresa. Se presentaba una mayor oferta frente a una menor demanda lo que presionó rebajas en los tiquetes de avión  y  como resultado una situación deficitaria para la empresa. Igual ocurrió después de los atentados terroristas del 11 de septiembre  de 2001.

En el desenlace  de la película, Fox se da cuenta de las artimañas de su ídolo  y se esfuerza por  corregir su error; propicia  la baja de las acciones de BlueStar  y Gekko sucumbe ante la estrategia que desarrolla Fox, ayudado por sus amigos corredores de bolsa. La empresa es adquirida por otro millonario con mejores intenciones. 

Actividad:  Revise el  Módulo 1.Lectura complementaria 1. COMPONENTES DE OBJETIVOS ECONOMICOS, o haga una en Internet, ingrese las siguientes direcciones y lea sobre agentes económicos, factores y flujos económicos:

http://www.eumed.net/cursecon/3/flujo.htm
http://www.eumed.net/cursecon/3/agentes.htm
http://www.eumed.net/cursecon/3/factores.htm
Con base en la película vista y en las lecturas del Módulo 02, en forma individual y luego grupal, para la reflexión y disertación en plenaria:

3. Identifique qué es un sistema económico, cuáles son los diferentes sistemas económicos, cuáles son los recursos económicos, cómo se da la interacción de agentes económicos, cómo se generan los flujos financieros y reales en el sistema económico. Diagrame el sistema económico.

3. Identifique los diferentes mercados en un sistema económico, e indique como se determinan los precios en los diferentes mercados.

3. Qué sucede en el sistema económico cuando entra dinero al sistema que no lo está generando.

3. Cuáles son las alternativas de crecimiento en el sistema económico.

3. Cuando la demanda está frenada, como salir de una recesión?

3. Que pasa en un sistema económico donde no se genere crecimiento económico de un período a otro, pero sí crecimiento poblacional?

3. Que sucede en la economía, cuando la gente saca dinero que percibe del sistema económico?

3. Que tipo de relaciones puede establecer un sistema económico con el exterior?

3. Qué impacto puede generar el sector externo en el sistema económico interno y específicamente en el sector empresarial.

3. .En el contexto temático de la película  se presenta la relación de oferta y demanda la cual se puede analizar desde una teoría de la escuela clásica, o desde una teoría keynesiana o desde una teoría monetarista.

¿Cuáles conceptos y cuáles aspectos de la realidad habría que considerar para aplicar cada una de esas teorías? Cuál sería el planteamiento crítico al problema desde cada una de esas teorías? La demanda y la oferta agregada se pueden analizar tanto del lado de los servicios de las compañías quebradas como Blue Star, como de las acciones de los propietarios de las compañías quebradas.


Módulo 2. Lectura complementaria 1.

El olvido de la escasez

Por Gabriel Zanotti

Uno de los filósofos más famosos del siglo XX, Martín Heidegger, basó el segundo período de su pensamiento en el “olvido del ser”. Hoy, salvando las distancias, quisiera ir hacia algo mucho más sencillo, pero igual de olvidado. Me refiero a la escasez. 

¿Olvidada? ¿Por qué? ¿No tenemos la experiencia cotidiana de que los recursos no alcanzan? ¿No lo sufren, legos y profesionales, al elaborar cualquier tipo de presupuesto y hacer cuentas? 

Sí, en cierto sentido sí, pero el olvido comienza con esta sencilla pregunta: ¿por qué la escasez? 

Ahí comienzan las dificultades, dificultades tales que incluso hacen olvidar no sólo las causas de la escasez, sino a ella misma. “Este país es rico, lo que pasa es que la riqueza está mal distribuida”. ¿No lo escuchó nunca el lector? O, como escuché una vez, de manera enojada y casi amenazante: “Y no me digan que no hay recursos, mientras los supermercados están llenos y los niños siguen desnutridos”. 

Este último ejemplo es importante. Así como Heidegger hablaba del “ser ahí”, es más fácil ver la riqueza disponible, que “está ahí”. “Hay”, en efecto, muchos supermercados “llenos”, y “no hay” comida para un sin fin de niños. ¿Cuál es el problema entonces? No de escasez, sino de ética. Distribúyanse mejor los recursos (propuesta que puede oscilar, desde un J. Rawls hasta un Fidel Castro), pero los recursos están. No nos vengan, pérfidos capitalistas y defensores del mercado, a decir que no están. Ahí están, y bien a la vista. 

No, no creamos que es fácil contestar esta objeción. Uno puede decir que si usted confisca la riqueza de un supermercado y la reparte, a los pocos días se va a quedar sin nada que repartir. Ah no, no es tan fácil. Si eso ocurre, es por el egoísmo de las empresas privadas que dejaron de proveer al supermercado. Confisquemos también a las empresas que no quieran seguir regalando su mercadería....... Y así sucesivamente....... 

En el fondo, es lo que muchos piensan, mientras circulan por la vida mascullando (y escribiendo) su comprensible odio contra ese sistema maléfico que no logra erradicarse por completo, ese mercado de compras y ventas, tan contrario a la solidaridad y al compromiso con el prójimo. 

Pero no creamos que quienes así piensan son personas no ilustradas. No es una simple cuestión de un Chávez y sus hordas de fanáticos. 

El primero que se olvidó radicalmente de la escasez, como ya dijimos en otra oportunidad, fue uno de los filósofos más importantes e influyentes de fines del s. XIX. Marx. Para él, la escasez no es una condición natural de la humanidad, sino un efecto de la explotación del sistema capitalista. Una vez éste erradicado, la escasez dejará también de preocuparnos. Así sigue pensando mucha gente, y esa es una muy buena explicación del supermercado lleno de cosas en un sector de ingresos medios para arriba, a pocos kilómetros de una franja de población sumergida en la extrema pobreza. Bohm Bawerk lo refutó adecuadamente en 1884 pero, excepto para los extraterrestres que admiramos a los economistas austriacos, Bohm Bawerk está más olvidado que la escasez misma. 

Pero el paradigma neoclásico de economía siguió su curso y desarrolló el famoso modelo de competencia perfecta. Nadie ignora hoy la vigorosa defensa metodológica del modelo hecha por Friedman en 1953. Que el realismo o no del modelo no importa precisamente porque es una hipótesis de trabajo. Pero eso no es el problema. El problema fue identificado por Hayek en 1935, y no por casualidad, sino por ser discípulo de L. von Mises. El modelo de competencia perfecta supone conocimiento perfecto; eso implica expectativas de oferentes y demandantes perfectamente adecuadas y, por ende, no hay allí problema económico y, por ende, no hay allí problema de escasez. Por supuesto, economistas neoclásicos posteriores agregaron al modelo, como hipótesis auxiliares, el problema del conocimiento. Descubrieron América. Para Hayek y para Mises ese es el planteo inicial, sencillamente porque tenían claro el problema de la escasez, no como fenómeno físico, sino como un aspecto básico del mundo social.

Lo interesante de esto, a nivel académico, es que millones y millones de egresados de carreras de economía salen pensando que el mercado real falla porque no es perfecto como el modelo, y que la distancia entre el mercado real y el perfecto aumenta la escasez, la cual se minimiza, a su vez, con intervención del estado. Y si ha estudiado a J. Rawls, verá que éste llama “explotación” a ese remanente de plus valía que queda, dado que el mercado no es perfecto. Impresionante mixtura del paradigma neoclásico con el marxista. O sea que cuanta más economía estudie alguien, más olvido de la escasez. Excepto, claro está, sentido común o Escuela Austriaca. ¿Exagero? Puede ser. ¿O no? 

Sumemos a ello la estructura corporativa, no sólo del Mussolini classic, copiado perfectamente por Perón y las millones de personas que en Argentina se enorgullecen en llamarse “peronistas”, sino por todos los partidarios del Welfare State distributivo, un juego de suma cero jugado por el gobierno central. Allí tampoco hay escasez. Hay una torta fija de recursos que el gobernante debe equilibrar distributivamente entre los diversos “intereses” de las diversas corporaciones, atento a que lo que uno gana, lo pierde otro. Se me podrá decir que cómo que no hay escasez si los recursos allí son fijos. Ok, es que lo que completa el panorama es que desde este modelo la torta puede crecer, desde el gobierno, con obras públicas, o con una muy prudente emisión monetaria..... ¿Y de dónde sale entonces una mayor producción de bienes y servicios? Perdón por haber preguntado eso, es que leo a los austriacos y no a los keynesianos. 

Es que allí está la clave. La escasez nunca se elimina, pero sus efectos se minimizan con el ahorro, la inversión y la formación de capital (capital, sí, al cual hay que combatir, según una maravillosa canción que millones de argentinos siguen cantando), ahorro e inversión que sólo se logra con ese mercado libre que Mises, Hayek, Kirzner (no Kichner, precisamente) y Rothbard defendieron hasta el cansancio. Por eso hay supermercados que están llenos. Porque, a pesar de los ingentes esfuerzos para controlar y eliminar ese alienante y explotador proceso llamado mercado, aún quedan personas que ahorran, invierten y logran que usted, dentro de un mes, encuentre ese detergente que usted buscaba en esa góndola de supermercado (cosa que es casi un milagro de combinación de conocimientos diferentes y que afortunadamente para usted no depende de ninguna secretaría gubernamental, ni de Kichner ni de Menem, ni de Lavagna ni de Cavallo). Pero si usted es una buena persona me va a decir: ¿sólo yo? ¿Y el niño desnutrido? Precisamente. A pesar del arrollador éxito de Marx en hacer creer lo contrario, la eliminación de la pobreza y la miseria es uno de los principales resultados del mercado libre. Porque el ahorro lleva a la inversión, la inversión, a mayor demanda de trabajo, y esto, a un mayor salario real y, por ende, a más ahorro y así sucesivamente. Eso es el desarrollo de los pueblos, y eso es lo que permite una verdadera solidaridad internacional de fronteras abiertas y libre inmigración de personas y capitales. Eso es lo que paulatinamente va a llevar trabajo, más salarios y más bienes y servicios a esas regiones donde ahora hay sólo el terrible espectáculo de niños desnutridos caminando descalzos en medio de míseras e insalubres condiciones. Claro que el proceso no es instantáneo, pero le aseguro que las obras públicas y las políticas de bienestar del estado no lo van a hacer precisamente más rápido. Entretanto, si organismos internacionales tales como el FMI y el Banco Mundial sirvieran para algo, podrían ayudar a las ONG con planes de asistencia, mientras dejan de asistir a gobiernos que despilfarran los recursos escasos, dejando así de formar parte de una co-responsabilidad de deudores y acreedores de una bicicleta internacional financiera absolutamente incontrolable. 

Frente a todo esto, lo que principalmente hay que reclamar a los socialdemócratas es su ingenuidad, su total y completa ingenuidad. Ok, comprendo que los partidarios de Buchanan digan que ellos son sólo oferentes de bienes públicos interesados en maximizar su beneficio, pero hay otras motivaciones en juego. Como ignoran absolutamente el problema de la escasez, su filosofía política es un elemental juego entre los buenos y los malos. Ellos son los buenos, los que van a repartir bien los recursos “existentes”, mientras que los partidarios del mercado libre son “los malos”, los que comen pizza con champagna mientras contemplan insensibles los efectos explotadores de su pérfido capitalismo. La libertad de expresión de los malos se les vuelve, también, obviamente difícil. Si usted piensa distinto del bueno, es porque es malo. Claro, aún hay diarios y programas de radio y TV financiados por el capitalismo explotador, pero ellos, los buenos, nos están vigilando... 

Que Dios nos proteja de los buenos cuando, de buenos, pasen a muy, muy nerviosos, cuando ya no quede mucho para expropiar y repartir. En ese caso no se sentirán refutados por nada. Ellos, los buenos, tendrán que terminar con todos los malos, como única solución. 

Fuente: Fundacion Atlas  (www.atlas.org.ar, 2003)


Modulo 2. Lectura complementaria 2.

Bienes y servicios: su utilidad
Las necesidades se satisfacen mediante la utilización de bienes y servicios.

Los bienes económicos son las cosas aptas para satisfacer necesidades humanas y disponibles para tal fin.

Los servicios son aquellas actividades que, sin crear objetos materiales, se destinan directa o indirectamente a satisfacer necesidades humanas.

Requisitos:
· Accesibles: que sea posible su utilización.

· Aptos: que reúnan las propiedades necesarias para su utilización en la satisfacción de necesidades.

· Limitados y onerosos: los bienes superabundantes no son económicos. Llamamos bienes libres a aquellos que son ilimitados en su cantidad o muy abundantes y no son propiedad de nadie.

· Transferibles: que puedan ser intercambiados.

Clasificación:

	PRIVATE
Según su función respecto de las necesidades de consumo
	De consumo
	No durables

	
	
	Durables 

	
	Medios de producción
	No durables

	
	
	Durables

	Según su nivel de elaboración
	Materias primas
	De origen animal

	
	
	De origen vegetal

	
	
	De origen mineral

	
	Productos semielaborados
	Bienes que poseen distintos grados de elaboración, en las etapas intermedias del proceso productivo

	
	Bienes terminados
	Bienes intermedios

	
	
	Partes componentes

	
	
	Bienes finales

	Según su relación entre ellos
	Bienes complementarios

	
	Bienes sustitutos
	Bienes de valor equivalente o casi – equivalente

	
	
	Bienes superiores e inferiores

	
	Bienes independientes


· Bienes de consumo: permiten la satisfacción de las necesidades en forma inmediata y directa.

· Medios de producción: son los elementos materiales necesarios para fabricar y distribuir los bienes de consumo, y para materializar otros medios de producción. También son llamados bienes de capital o de inversión. El carácter de bien de consumo o de producción está determinado no sólo por sus aptitudes para ciertos empleos, sino también por la función específica a que ha sido destinado.

· Bienes no durables: son utilizados una vez y consumidos en ese uso.

· Bienes durables: pueden ser utilizados en repetidas oportunidades, se van desgastando con el uso hasta agotarse totalmente.

· Materias primas (bienes primarios): son aquellos elementos que brinda la naturaleza como consecuencia del trabajo humano, obtenidos mediante labores de extracción o cultivo y luego afectados a distintos procesos. Sólo son considerados como materia prima si se los emplea como elemento inicial de un proceso de elaboración. Si son utilizados directamente para satisfacer necesidades de consumo, se trata de un producto terminado.

· Bienes semielaborados: antes de llegar a su fase de finalización. No son aptos todavía para satisfacer necesidades.

· Bienes terminados: son aquellos productos que se encuentran técnica y económicamente en condiciones de satisfacer una necesidad de consumo o de servir como medio de producción o insumo. Los insumos son aquellos bienes que, aún siendo productos finales de una etapa de producción, en una etapa posterior de transformación pierden su identidad y se transforman en otro bien.

· Bienes intermedios: tienen el carácter de terminados, son medios de producción y son insumos de otros bienes.

· Partes componentes: bienes terminados que forman parte de otros productos, pero sin perder su identidad anterior.

· Bienes finales: productos terminados que no experimentan ninguna transformación posterior.

· Bienes complementarios: aquellos que se utilizan conjuntamente para satisfacer necesidades de consumo o de producción.

· Bienes sustitutos: son aquellos que pueden reemplazar a otros en la satisfacción de una necesidad o en la producción de otros bienes.

· Bienes independientes: no son complementarios ni sustitutos de otros bienes.

Utilidad:  

Es la propiedad que tienen los bienes que los hace aptos para satisfacer necesidades humanas. Para que un bien sea considerado útil es necesario que se presenten las siguientes condiciones:

· Propiedades físicas: que existan cierta relación entre las propiedades físicas del bien y nuestras necesidades.

· Conocimiento: que esas relaciones sean conocidas por las personas.

· Utilización: que sea posible la utilización del bien.

El concepto de utilidad es subjetivo, es decir, depende de la valoración que cada persona da a los bienes que satisfacen sus necesidades. La subjetividad de la utilidad es el factor preponderante en las decisiones del consumidor.

Utilidad total, parcial y marginal:
Si consideramos distintas cantidades de un bien, a medida que tomemos cada una de esas unidades, la necesidad irá disminuyendo, hasta llegar a ser satisfecha totalmente. Cada una de las porciones representará una UTILIDAD PARCIAL y la suma de las partes representará la UTILIDAD TOTAL.

La ley de la utilidad marginal dice que a medida que se consume mayor cantidad de un bien, aumenta su utilidad total, pero disminuye la utilidad parcial de cada una de las unidades que de ese bien se van agregando.
La utilidad parcial de cada una de las unidades que se van agregando se denomina UTILIDAD MARGINAL.

Cuando la utilidad total que recibe un consumidor de un bien llega a un máximo, la utilidad marginal será igual a cero; este momento se conoce como el punto de saturación, ya que si agregamos cantidades adicionales del bien, convertirán la utilidad marginal en negativa y hará disminuir la utilidad total.

El valor de los bienes:
El valor mide el grado de aptitud para satisfacer necesidades de los bienes.

Podemos establecer dos clases de valor, que dependen de dos tipos de relaciones:

· Entre el individuo y el objeto: el hombre establece entre los distintos bienes destinados a satisfacer sus necesidades, una jerarquía que se inicia con aquellos que le producen una máxima satisfacción y concluye con aquellos otros de los cuales obtiene menores satisfacciones. Es lo que denominamos valor de uso, que mide el grado de aptitud de un bien comparado con otros para ese sujeto. Es subjetivo e individual.

· Entre diversos individuos y los bienes disponibles: cuando el grado de utilidad de un bien es evaluado por todos o la mayoría de las personas, estableciendo el grado de aptitud de ese bien o bienes para satisfacer las necesidades de todos esos sujetos. Es el valor de cambio. Es objetivo y social.

Utilidad y valor:
Los pueblos antiguos establecían el valor de cambio de cada uno de los bienes y realizaban el trueque. En la actualidad, se utiliza la moneda como común denominador del valor de los bienes para facilitar el intercambio.

El precio es el valor de cambio de un bien expresado en dinero. Las características del valor, que sirven para distinguirlas de la utilidad, son las siguientes:

a) El valor surge de la comparación de dos bienes, uno de los cuales es, generalmente, el dinero. La utilidad existe por sí misma, sin necesidad de comparación. Un tapado es útil porque sirve para protegernos del frío. Una campera también es útil porque cumple la misma función, pero, ¿qué valor tiene cada uno de estos bienes?

b) El valor de un bien surge de su escasez con respecto a la necesidad que satisface. Si ese bien es superabundante y puede ser conseguido con facilidad, no tiene valor económico.

· No puede haber valor de cambio sin que exista utilidad.

· Puede existir utilidad sin que los bienes tengan valor de cambio.


Problemas y casos para el aprendizaje

1. ¿Cuáles son los problemas económicos fundamentales que afronta cualquier sociedad, frente a la relación de oferta y demanda de bienes? Conceptos clave en la respuesta: Capital – Trabajo – Inflación – Desempleo – Fluctuaciones económicas – Intervención del Estado: política fiscal y política monetaria.

2. Con el propósito de reconocer los principios económicos que rigen la economía, leer el capítulo I del libro de Gregory Mankiew, “ Los 10 Principios de Economía”. Ed. Mc Graw Hill. En grupos de trabajo analizar y responder para interactuar en una plenaria en clase: - Cuál es el costo de oportunidad de un empresario que decide capacitar a sus empleados? ¿Qué es lo que hace que las diferencias entre los niveles de vida de los distintos países sean asombrosas?
3. Ante las necesidades de las personas, existe la oferta de bienes  (productos, servicios), entre ellos los religiosos. ¿Cuáles son algunas de las necesidades que la gente trata de satisfacer cuando se suma a una de las muchas organizaciones religiosas, parroquias o iglesias peculiares que existen en nuestro país? Conceptos clave en la respuesta: Valor del bien - Utilidad - Demanda · Curva de demanda  · Equilibrio del mercado · clasificación de los bienes por el cambio en el ingreso.

4. ¿Por qué es tan complicado el problema de escoger, en la sociedad moderna, donde las personas la pasan tan bien, y relativamente sencillo donde la gente tiene poco?. Conceptos clave en la respuesta: Oferta. Stock de mercancías. Ley de oferta. Precio. Demanda agregada. Variables que determinan la demanda.
5. Enumérense los artículos respecto de los cuales la demanda es elástica e inelástica. Varia el grado de elasticidad de una sociedad a otra? ¿Y de un tiempo a otro? Conceptos clave en la respuesta: Oferta. Demanda. Ley de Oferta. Ley de la demanda. Suposiciones de la Ley de la Demanda. Clasificación de los mercados.
6. ¿Cuáles son algunas de las maneras como el sistema de ideas afecta a la demanda de mercancías? ¿Y el suministro de mano de obra? ¿Y al método de producción? Conceptos clave en la respuesta: Factores que condicionan la oferta y la demanda. Desplazamiento de la curva de demanda en el mercado. Las necesidades y los bienes económicos. Clasificación de las necesidades. Características de las necesidades. Jerarquía de necesidades de Maslow.
7. ¿Cuáles han sido para el consumidor las ventajas de la concentración de los negocios? ¿Cuáles han sido las desventajas? Conceptos clave en la respuesta: Clasificación de los mercados según los bienes negociados en él, según la localización, según el tiempo, según la forma de organización. Intervención del Estado. Política fiscal. Política Monetaria.
8. Háblese de las diferencias entre la competencia de precios y la competencia monopolista. Conceptos clave en la respuesta: Clasificación de los mercados según los bienes negociados en él, según la localización, según el tiempo, según la forma de organización. Intervención del Estado. Política fiscal. Política Monetaria.
9. ¿Cuáles han sido las causas de los intentos del gobierno de regular el tamaño y la actividad de las compañías? ¿Háblese de las razones del buen o mal éxito de diversos tipos de reglamentos. Conceptos clave en la respuesta: Capital – Trabajo – Inflación – Desempleo – Fluctuaciones económicas – Intervención del Estado: política fiscal y política monetaria
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ECONOMÍA



MÓDULO 3. LA FUNCIÓN DE PRODUCCIÓN

OBJETIVO.

Al término del módulo, se pretende como logro aplicar el enfoque macroeconómico y microeconómico para explicar la generación de riqueza tanto de las empresas como de la Nación como un todo.

TEMAS

 Teoría de la producción y de los productos marginales. Análisis de costos.. Medición del producto interno bruto y de la renta nacional.. Los problemas de la Demanda y la Oferta agregados. 

En

 la mayoría de los procesos productivos se utilizan todos los factores de producción, si bien la proporción en que intervienen puede variar de forma bastante apreciable, siempre dentro de las posibilidades que ofrezca la tecnología disponible.

Por tecnología se entiende el estado de los conocimientos técnicos de la sociedad en un momento determinado. En el caso de la empresa, la tecnología se representa por la función de producción.

La función de producción de una empresa muestra la cantidad máxima de producto que se puede obtener con una cantidad dada de factores productivos.

Hay miles de funciones de producción diferentes, al menos una por cada empresa y producto, ya que éstas representan combinaciones de factores (maquinaria, trabajo, etc.). Los distintos valores indicativos de las cantidades de factores empleadas y de productos obtenidos reflejan la tecnología disponible y definen la función de producción. Las empresas que opten por las mejores combinaciones de factores obtendrán los mejores resultados.

La función de producción recoge el hecho de que los responsables técnicos de las empresas tratan de alcanzar la cantidad máxima posible de producto final, con una cantidad dada de factores. Si se produce un avance en los conocimientos técnicos se obtendrá una mayor cantidad de producto con la misma cantidad de factores, de forma que la función de producción cambiará.


3.1 La producción y el corto plazo.

Muchos de los factores que se emplean en la producción de un bien son bienes de capital, tales como maquinarias y edificios. Si quisiéramos aumentar la producción rápidamente, algunos de estos factores no podrían incrementarse en el corto plazo – es decir, permanecerían fijos – y sólo sería posible aumentar la producción con mayores cantidades de factores, como el trabajo, cuya adquisición en mayores cantidades sí resulta factible en un breve período de tiempo.

El corto plazo es un período de tiempo a lo largo del cual no pueden variar algunos de los factores que se denominan fijos. La empresa sí puede ajustar los factores variables, incluso a corto plazo.

El producto total es la cantidad de producción que se obtiene para diferentes niveles de trabajo.

El producto medio o productividad es el cociente entre el nivel total de producción y la cantidad de un factor utilizada, e indica el nivel de producción que obtiene la empresa por unidad de factor empleada.

El producto medio o productividad se utiliza frecuentemente como una medida de la eficiencia con la que se lleva a cabo la producción.

Rendimientos crecientes y decrecientes.

La evolución de la productividad media se caracteriza porque inicialmente aumenta, alcanza un máximo y posteriormente disminuye. Durante la primera fase decimos que hay rendimientos crecientes y, cuando disminuye, los rendimientos son decrecientes. Es decir, cuando sólo puede variar un único factor y los demás permanecen fijos o constantes, acabarán apareciendo rendimientos decrecientes.

3.2 La producción y el largo plazo.

Si el producto que lanza una empresa al mercado experimenta una demanda creciente, ésta deseará expandir la producción. De forma inmediata la empresa puede hacer que la mano de obra existente trabaje horas extraordinarias y también puede incrementar el número de empleados contratados. En un plazo de tiempo algo mayor, y si continúa la presión por parte del mercado, la empresa empezará a introducir nueva maquinaria y, a más largo plazo aún, puede incluso construir una nueva fábrica.

A largo plazo, las empresas tienen la posibilidad de alterar la cantidad de cualquiera de los factores que emplean en la producción. Precisamente, en economía, la distinción entre corto y largo plazo se establece únicamente atendiendo a la existencia o no de factores fijos.

Las propiedades técnicas de la producción a largo plazo se establecen en torno al concepto de rendimientos de escala (escala significa el tamaño de la empresa medida por su producción), y éste se aplica sólo al caso en que todos los factores varíen simultáneamente en la misma proporción.

Existen rendimientos o economías de escala crecientes cuando al variar la cantidad utilizada de todos los factores, en una determinada proporción, la cantidad obtenida el producto varía en una proporción mayor. 

Existen rendimientos constantes de escala cuando la cantidad utilizada de todos los factores y la cantidad obtenida de producto varía en la misma proporción. 

Existen rendimientos de escala decrecientes cuando al variar la cantidad utilizada de todos los factores en una proporción determinada, la cantidad obtenida de producto varía en una proporción menor.

3.3. La curva o frontera de posibilidades de producción:
La Frontera de Posibilidades de Producción (FPP) refleja las opciones que se le ofrecen a la sociedad y la necesidad de elegir entre ellas. Es decir, la FPP señala el límite entre las combinaciones de bienes y servicios que es posible producir y las que no.

Una economía está situada sobre la FPP cuando todos los factores de que dispone se están utilizando para la producción de bienes y servicios.

Un sistema productivo es eficiente, en términos económicos, cuando no se puede incrementar la producción de un bien sin disminuir la de otro.

Si todos los recursos están siendo plena y eficientemente utilizados, producir una cantidad mayor de un bien, exigirá necesariamente producir menos de otro, esto es, tendrá un costo de oportunidad.

Al moverse dentro de una curva de posibilidades de producción de un punto a otro, la sociedad está transformando un bien en otro, lo que refleja que los recursos son susceptibles de emplearse en distintos usos.

Aunque la Frontera de Posibilidades de Producción FPP define el límite entre lo que es alcanzable y lo que es inalcanzable, ese límite no es estático; cambia constantemente. Algunas veces la FPP se desplaza hacia adentro, reduciendo las posibilidades de producción (por ejemplo, las sequías y otras condiciones climatológicas desplazan la frontera hacia adentro). En ocasiones, la frontera se desplaza hacia afuera (por ejemplo, condiciones excelentes de cultivo y cosecha, ideas nuevas).

Posibilidades de producción en el mundo real:

El mundo tiene un número fijo de personas dotadas de cierta cantidad de capital humano y tiempo limitado. El mundo también tiene una cantidad fija de tierra y equipo de capital. Estos recursos limitados pueden emplearse para producir bienes y servicios, usando la disponible pero también limitada tecnología. Sin embargo, existe un límite para los bienes y servicios que pueden producirse, una línea de demarcación entre lo alcanzable y lo inalcanzable. Este límite es la frontera de posibilidades de producción de la economía en el mundo real. Producir más de cualquier bien requiere producir menos de alguno o algunos otros bienes.

Eficiencia técnica y eficiencia económica.

El concepto de eficiencia en economía se asocia con el hecho de emplear la menor cantidad posible de recursos para obtener una determinada cantidad de producto.

Eficiencia técnica.

Aunque el estado de la tecnología es un dato para el empresario, éste tratará, sin embargo, de actuar racionalmente a la hora de escoger la combinación de factores que le permita obtener la cantidad de producto que él desee. El conocimiento de la tecnología es un primer paso de esta elección, pues la empresa buscará la eficiencia técnica y desechará aquellas combinaciones de factores que, para obtener una cantidad de producto determinada, exijan el empleo de mayores cantidades de dichos factores.

Un método de producción es técnicamente eficiente si la producción que se obtiene es la máxima posible con las cantidades de factores especificadas.

Eficiencia económica.

La técnica o método de producción eficiente económicamente es aquel que sea más barato para un conjunto de precios de los factores.

La sustitución en el empleo de unos factores por otros.

Si se produce un cambio en los precios de los factores productivos, la empresa procurará sustituir el factor que se ha encarecido por el factor que se ha abaratado. La elección entre procesos o técnicas productivas y, en consecuencia, la sustitución de unos factores por otros depende de los precios o costos relativos de los factores productivos.

Cualquiera que sea el nivel de producción que se desee obtener la elección racional del método más eficiente implica que éste sea técnico y económicamente eficiente. La eficiencia técnica se refiere al uso adecuado de los factores desde un punto de vista físico. La eficiencia económica determina cómo se combinan los factores productivos con referencia a los precios de los factores. El método económicamente más eficiente será el que cueste menos. Desde esta perspectiva, la eficiencia técnica se supone dada y se pretende determinar la combinación óptima de factores siguiendo las reglas de la eficiencia económica. Las empresas que actúen más eficientemente serán las que resulten más competitivas.
PRIVATE
PRODUCTO INTERNO BRUTO (PIB) Y PRODUCTO NACIONAL BRUTO (PNB)
En la macroeconomía dos valores que se estudian en profundidad, que son  medidas que se aplican a los diferentes componentes de la actividad económica, son el PIB Y EL PNB.

Las magnitudes se expresan en términos nominales (o en pesos corrientes) cuando no se han eliminado los efectos del crecimiento de los precios, o en términos reales (o en pesos constantes o en valor presente neto) cuando sí se han eliminado esos efectos del crecimiento de los precios.

EL PRODUCTO INTERNO BRUTO, PIB, es el valor total de la producción global corriente de bienes y servicios finales dentro del territorio nacional durante un período de tiempo. Dicha medida generalmente se expresa en una unidad monetaria. La cifra del PIB engloba la producción corriente de bienes finales valorada a precios de mercado.

Cuando se habla de producción corriente de bienes finales se excluyen los artículos revendidos o comprados en un período de tiempo anterior. Cuando se habla de bienes finales se entiende que no pueden ser contabilizados los insumos o las materias primas y que se consideran solo los productos finales.

Si elaboramos pan, para el PIB, se contabilizará el precio final del producto, y se dejarán de contabilizar los insumos (harina, leche etc.)... Como es lógico, la forma de contabilizar los productos es fundamental para llegar a un valor cierto o aproximado de la realidad económica.

Existen dos formas para hacer la contabilidad del PIB. 

La primera es por el producto, contabilizando solamente el precio de los bienes finales de todos los sectores y sumarlos.

El segundo camino es llegar por medio del valor agregado de todos los sectores involucrados en la producción del bien, consiste en sumar el valor agregado que representa la producción de cada etapa del proceso productivo. El valor agregado de cada etapa sería el valor final de dicha etapa menos el de la etapa posterior.

La producción bruta en un período dado de tiempo está constituida por la suma de las producciones de todas las actividades económicas de una nación, medidas en valores monetarios.

PRODUCCIÓN BRUTA = PROCESO PRODUCTIVO + INSUMOS

La riqueza creada por un país, en un período determinado, es la suma de los valores agregados por todos los sectores que intervienen en el proceso de producción:

PRODUCCIÓN BRUTA = VALOR AGREGADO + INSUMOS

Un ejemplo:

Supongamos el PIB generado por la producción de algún artículo en cuero:

PRODUCCIÓN BRUTA = PROCESO PRODUCTIVO + INSUMOS
El cuero de la vaca puede ser comprado en 100.

Después del transporte costará 120.

Después de tratado y hacer algún producto valdría 150.

Bajo el método del producto se contabilizaría en el PIB únicamente el valor final (150).

Bajo el método de valor agregado se contabilizaría.

PRODUCCIÓN BRUTA = VALOR AGREGADO + INSUMOS
150 – 120 = 30 Valor agregado del productor final

120 – 100 = 20 Valor agregado del transportador

100 = Valor agregado de quien cría la vaca

Al sumar los resultados el PIB total sería el mismo 150, la diferencia radica en que se hace una distinción mayor de los sectores que intervienen en el proceso.

Para terminar: El PIB, puede considerarse como: la suma de todas las compras finales en la economía o la suma del valor agregado de todas las empresas en la economía que es equivalente a todos los ingresos de factores de producción; "capital y trabajo".

EL PRODUCTO NACIONAL BRUTO, PNB, es el valor total del ingreso que perciben los residentes nacionales en un período determinado de tiempo. En una economía cerrada, donde algunos nacionales no están asentados en el extranjero ni mandan divisas, el PIB y el PNB deberían ser iguales.

Sin embargo, en todas las economías, algunos de los factores de producción son propiedad de emigrantes que envían divisas. Por lo tanto, parte del ingreso percibido por el trabajo y el capital por emigrantes en el extranjero, aparece en el PNB pero no en el PIB.

El PIB mide el ingreso de los factores de producción dentro de las fronteras de la nación, sin importar quien percibe el ingreso.

El PNB mide el ingreso de los residentes en la economía, sin importar si el ingreso proviene de la producción interna o de la producción exterior.

Por ejemplo:

PIB  Colombia = Ingreso de residentes nacionales + Ingresos de los extranjeros

PNB Colombia = PIB Colombia + Ingresos de Colombianos en el exterior – Ingresos de los extranjeros dentro de Colombia

El producto nacional mide la producción realizada por los factores de la producción nacionales, mientras que el producto interno mide la producción de los residentes en el país.

Patrimonio nacional y producto nacional:

Patrimonio nacional es el total de la riqueza de un país acumulada en varios períodos perteneciente a un país determinado. Es la suma de los patrimonios netos de todos los gentes económicos (privados y públicos). Es el potencial económico de una comunidad (aparato productivo, conjunto de tierras cultivables, yacimientos mineros, etc.).

El producto nacional representa la concreción de la actividad económica, cuyos resultados se miden en un período de tiempo.

 Utilización de las magnitudes económicas:

 El PIB puede ser utilizado para trazar comparaciones de distintas situaciones económicas:

 1.Comparar distintas épocas de un país y medir así su avance o retroceso. Es necesario tener en cuenta:

 · El uso de una moneda en valores constantes (valor presente neto) para expresar el valor de los bienes, que permita comparar la cantidad de bienes producidos y no el cambio de sus precios.

· La desaparición de algunos bienes del mercado y la aparición de otros diferentes.

 2. Comparar distintos países, en una misma época y medir así el nivel de vida de cada uno de ellos. Hay circunstancias a tener en cuenta:

· En cada país existe una unidad monetaria diferente. La comparación sólo es posible si se utiliza el tipo de cambio vigente o si se expresa todo en una sola moneda.

· Las diferencias de necesidades de los distintos países. En los países fríos se gasta mucho más en calefacción que en los países cálidos, y ello no significa un mejor nivel de vida.

· Las diferencias de consumo existentes en los diferentes países debido a su formación social y cultural: los hábitos de consumo de Centro América difieren de los de Oriente Medio.

3. Mostrar el avance o retroceso de distintos países a lo largo del tiempo usando el PBI como unidad de medida.

4. Comparar el PIB de un país con su deuda externa. Un país puede tener una deuda externa muy grande, pero estar capacitado para afrontarla, ya que su PBI crece constantemente.

5. El PIB per capita es el resultado de la división del PBI por el número de habitantes. Sirve de indicador del nivel de vida existente.

Función de las variables macroeconómicas.

El PIB da la idea de la magnitud de la producción de un país. En caso de conocer los desagregados por sectores, se puede tener una imagen de la estructura productiva. Las series estadísticas de exportaciones e importaciones brindan la posibilidad de analizar el comportamiento de la balanza comercial de una economía. Por balanza comercial se entiende el resultado de intercambio de bienes de un país con el resto del mundo. Si se relaciona con la cuantía del PBI, permite determinar el grado de apertura de la economía.

Las proporciones en que los residentes de una nación aplican sus ingresos al consumo y a la inversión, constituyen datos de gran relevancia económica. La reposición de los medios de producción está incluida dentro del PIB. La inversión comprende, en cambio, la compra de activos que se afectan a la implantación de nuevas actividades o a la ampliación de las ya existentes, más el incremento de los inventarios de las empresas. O sea, la inversión en términos macroeconómicos constituye un incremento de capital para la comunidad.

Para considerar que un país está progresando económicamente, el valor de la inversión debe superar cierta proporción mínima en relación al PBI. Su  nivel de crecimiento tiene que ser mayor que el crecimiento vegetativo de la población y su tendencia debe ser sostenidamente constante.


Taller 03. Módulo 3

El producto interno local:

Objetivo: identificar las características de las diferentes estructuras y modelos del mercado industrial.

Material de consulta:  Módulo 3. Lecturas complementarias de Módulos 1,2,3.

Seleccione un sector económico de su ciudad. Identifique las principales decisiones básicas que deben tomar los empresarios y líderes que inciden en ese sector económico, planteando: Qué se produce, cómo se produce, para quién se produce. Cuáles son los retos que se deben afrontar en dicha economía local. Analice el poder de concentración industrial o comercial de ese sector económico. Determine que tipo de modelo económico industrial o agroindustrial predomina en la región y justifique por qué. Plantee su aporte al foro.

Módulo 3. Lectura complementaria 1.

El Fondo Monetario Internacional y la crisis global

La crisis económica global empezó en Tailandia, el 2 de julio de 1997. Los países del este asiático estaban saliendo de tres decenios milagrosos: los ingresos habían aumentado, la salud había mejorado, la pobreza había bajado de manera espectacular. No sólo la alfabetización era universal, sino que en pruebas internacionales en ciencia y en matemáticas, muchos de aquellos países superaban a los Estados Unidos, y varios no habían sufrido ni un solo año de recesión en 30 años.

Pero, las semillas de la calamidad ya habían sido plantadas. Durante los primeros años de los 90s, los países del este asiático habían liberalizado sus mercados financieros y de capital, no porque necesitaran atraer mas fondos (las tasas de ahorro alcanzaban ya el 30 % o más) sino a causa de la presión internacional, incluyendo aquella procediendo del Departamento del Tesoro estadounidense. 

Aquellos cambios provocaron un flujo de capital a corto plazo, o sea, aquel capital que busca el más alto rendimiento al día, a la semana o al mes, en oposición a la inversión a largo plazo en sectores como el industrial. En Tailandia, ese capital a corto plazo alimentó un boom insostenible en el sector de los bienes raíces. Y así como mucha gente en el mundo (incluyendo a los norteamericanos) lo ha constatado con dolor, las burbujas del sector inmobiliario llegan a reventar, usualmente con consecuencias desastrosas, tan súbitamente como entra, el capital se retira. Y cuando todo el mundo intenta sacar su dinero al mismo tiempo, aparece un problema económico. Un problema económico grave.

La última serie de crisis financieras había ocurrido en los 80s, en Latinoamérica, cuando los déficits públicos inflados y las políticas monetarias laxistas condujeron a una inflación des-aforada. Allí, el FMI había correctamente impuesto una austeridad fiscal (presupuestos equilibrados) y políticas monetarias más rígidas, exigiendo que los gobiernos aplicaran aquellas políticas como condición previa a la entrega de ayuda. Así que el FMI impuso la misma exigencia a Tailandia. La austeridad, decían los líderes del Fondo, restauraría la confianza en la economía tailandesa. 

Al tiempo que la crisis se extendía a otras naciones del este asiático, y aun cuando el fracaso de aquella política se volvía evidente, apenas si el FMI se inmutó, recetando la misma medicina a cada nación enferma que se asomaba en el umbral de su puerta. 

Pensé que esto era un error. Por un lado, a diferencia de las naciones latinoamericanas, los países del este asiático ya estaban mostrando excedentes presupuestales. En Tailandia, por ejemplo, el gobierno estaba manejando excedentes muy grandes, y, sin embargo, no estaba estimulando la economía de las muy necesarias inversiones en educación e infraestructuras, ambas esenciales para el crecimiento económico. 

Además, las naciones del este asiático ya practicaban el control de sus políticas monetarias: la inflación estaba baja y seguía cayendo (en Corea del Sur, por ejemplo, la inflación se mantuvo en un respetable 4 por ciento). El problema no era un gobierno imprudente, como sucedía en América Latina; el problema era un imprudente sector privado, como aquellos banqueros y prestamistas que apostaban a la burbuja de los bienes raíces.

Bajo tales circunstancias, presentía yo que las medidas de austeridad no fortalecerían a las economías de los países del este asiático sino que, en cambio, las precipitarían hacia una recesión, o aún más, hacia una depresión. Las altas tasas de intereses podían arruinar las empresas del este asiático altamente endeudadas, causando mas bancarrotas y vencimientos impagables. Reducir los gastos públicos no haría más que contraer la economía futura.

Así que empecé a cabildear para cambiar esa política. Hablé con Stanley Fischer, un distinguido ex profesor de economía en el Massachusetts Institute of Technology, y antiguo economista en jefe del Banco Mundial, quien había sido el primer director delegado del FMI. Me encontré con colegas economistas en el Banco Mundial que pudieran tener contactos o in-fluencias dentro del FMI, animándolos a hacer todo lo posible para mover la burocracia del FMI.

Una de las primeras lecciones que los economistas enseñan a sus alumnos es la importancia de los plazos: pueden pasar de 12 a 18 meses antes de que un cambio de política monetaria (subiendo o bajando las tasas de intereses) muestre sus plenos resultados. Cuando yo trabajaba en la Casa Blanca como presidente del Concejo de asesores económicos, concentrábamos todas nuestras energías en prever cómo se encontraría la economía en los años siguientes para determinar qué políticas debíamos recomendar a la sazón. Jugar volados era el colmo de la locura, y era precisamente lo que se proponían hacer los oficiales del FMI.

...

 En teoría, el fondo apoya a instituciones democráticas en las naciones que ayuda. En la práctica, socava el proceso democrático imponiendo sus políticas. Oficialmente, claro está, el FMI no "impone" nada. Él "negocia" las condiciones necesarias para proporcionar una ayuda. Pero todo el poder en la negociación está de un solo lado, el del FMI, y el Fondo casi nunca otorga el tiempo suficiente para lograr un amplio consenso, o, inclusive, para llevar a cabo extensas consultas, ya sea con parlamentarios o bien con la sociedad civil. A veces, el FMI ignora totalmente al público y negocia pactos secretos.

...

Cuando el FMI decide ayudar a algún país, despacha allá una "misión" de economistas. A menudo, esos economistas no tienen amplia experiencia sobre aquel país: pues, es más probable que tengan un mejor conocimiento de los hoteles cinco estrellas que de los pueblos que existen en el campo. Ellos trabajan duro, desvelándose, al analizar las cifras. Pero su tarea es misión imposible. En unos cuantos días, o al máximo, en semanas, tienen que desarrollar un programa coherente y perceptivo de las necesidades del país. Es inútil precisar que raramente un cúmulo de cifras, por más pertinente que sea, va a poder entregar perspectivas adecuadas de estrategia para el desarrollo de una nación entera. Todavía peor, el cúmulo de cifras no siempre es así de pertinente. Los modelos matemáticos que usa el FMI son frecuentemente defectuosos o superados. Algunos críticos acusan la institución de tener un acercamiento demasiado simplista de la economía, y tienen razón. Los equipos tenían fama de elaborar bosquejos de informes antes de visitar a los países. Me contaron de un lamentable incidente ocurrido cuando los miembros de un equipo copiaron largas partes de un texto elaborado para un país y las traspasaron, sin más, al informe de otro país. Hubieran podido salir de ésta sin el menor problema, salvo que el "copiar / pegar" del procesador de textos no funcionó bien, y dejó el nombre del país de origen. Uf.

No es justo decir que los economistas del FMI no se preocupan por los ciudadanos de las naciones en desarrollo. Pero los empleados de más edad en el Fondo, y que son abrumadoramente viejos, actúan como si fueran llevando al hombro la carga del hombre blanco de Rudyard Kipling. Los expertos del FMI creen que son más brillantes, más educados, y menos motivados políticamente que los economistas de los países que visitan. En realidad, los líderes económicos de aquellos países son bastante buenos, y muchas veces más brillantes o mejor educados que aquellos del FMI, cuyo personal está compuesto por estudiantes de tercer nivel egresados de universidades de primera categoría (Créanme: enseñé en la Universidad de Oxford, en el MIT, en las universidades de Stanford, Yale, Princeton y, el FMI casi nunca lograba reclutar a algunos de los mejores estudiantes). El pasado verano, impartí un seminario en China sobre la política competitiva en las telecomunicaciones. Hubo por lo menos tres economistas chinos entre la asistencia que hicieron preguntas casi tan sofisticadas como las hubieran podido hacer las mejores inteligencias en Occidente.

A medida que pasaba el tiempo, mi frustración aumentaba. (Uno hubiera pensado, ya que el Banco Mundial estaba contribuyendo con billones de dólares por medio de los "paquetes de rescate", que su voz fuese oída; pero fue ignorada casi tan completamente como la de los pueblos en los países afectados). El FMI proclamaba que lo único que se les pedía a los países del este asiático, era equilibrar sus presupuestos en período de recesión. ¿Lo único? Acaso, ¿la administración Clinton no acababa de librar una gran batalla contra el Congreso para derogar una enmienda cuya finalidad era equilibrar el presupuesto de ese país? ¿Y el argumento principal de la administración no era acaso que, frente a la recesión, gastos y déficit eran necesarios? Esto es lo que yo y la mayor parte de los demás economistas hemos venido enseñando durante 60 años a nuestros estudiantes diplomados. Con toda franqueza, un estudiante que, en el test, hubiera dado la respuesta del FMI a la pregunta "¿cuál debería ser la opción fiscal de Tailandia, frente a una caída de su economía?" se hubiera ganado una F.

A medida que la crisis se extendía hacia Indonesia, mi preocupación seguía creciendo. Nuevas investigaciones en el Banco Mundial demostraron que una recesión en un país, tan dividido étnicamente, podía favorecer toda suerte de disturbios sociales y políticos. Así que, a finales de 1997, en un encuentro de ministros de finanzas y de gobernadores de bancos centrales en Kuala-Lumpur, entregué una declaración cuidadosamente preparada, y minuciosamente revisada por el Banco Mundial: insinué que un programa fiscal y monetario excesivamente contraccionista podía desencadenar disturbios sociales y políticos en Indonesia. Una vez más, el FMI mantuvo su posición. El director general del Fondo, Michael Camdessus, dijo ahí lo que acostumbraba decir en público: para los países del este asiático, lo único era apretar el cinturón, tal como México lo había hecho. Prosiguió asentando que, por más dolores sufridos a corto plazo, México había salido fortalecido de la experiencia.

Pero esto era una analogía absurda. México no había salido adelante porque el FMI lo había obligado a fortalecer su debilitado sistema financiero, él cual se mantuvo débil años después de la crisis; salió adelante porque hubo un aumento de las exportaciones hacia Estados Unidos, gracias al boom económico norteamericano, y por la existencia del Tratado de Libre Comercio. En cambio, el principal socio comercial de Indonesia era Japón que estaba entonces, y permaneció luego, estancado en una calma chicha. Mas aun, Indonesia era mucho más explosiva que México, tanto política como socialmente, con una historia mucho más profunda de conflictos étnicos. Y resucitar los conflictos iba a desencadenar un éxodo masivo de capitales (facilitado por las pocas restricciones de los flujos monetarios fomentadas por el FMI). Pero, ninguno de estos argumentos importaba. El FMI siguió presionando, exigiendo recortes en los gastos públicos. Así que los subsidios para las necesidades básicas como la comida o el combustible, fueron eliminados al mismo tiempo que las políticas contraccionistas volvían aquellos subsidios desesperadamente más necesarios que nunca.

Ya, para enero de 1998, las cosas habían empeorado tanto que el vice presidente para el este asiático, Jean Michael Severino, invocó las temidas palabras en r ("recesión") y en d ("depresión") al describir la calamidad económica en Asia. Lawrence Summer, el entonces delegado secretario al Tesoro ironizó en contra de Severino por hacer parecer las cosas peor de lo que eran: pero ¿qué otra manera existía para describir lo que estaba pasando? La producción en algunos de los países afectados cayó de 16% o más. La mitad de los negocios en Indonesia estaba en bancarrota virtual o cerca de ello, y como resultado, el país no podía siquiera sacar provecho de las oportunidades de las exportaciones ya que ofrecían tasas mas bajas de intercambios. El desempleo volvió a crecer, aumentando hasta diez veces, y los salarios se fueron a pique en países que, básicamente, no tenían redes de seguridad. No solamente el FMI no estaba restaurando la confianza económica en el este asiático, sino que estaba socavando el tejido social de aquella región. Y entonces, en la primavera y el verano de 1998, la crisis traspasó los límites del este asiático hacia el país más explosivo de todos: Rusia.

La calamidad en Rusia compartió características claves con la del este asiático, al menos entre otras, el papel que tuvieron las políticas del FMI y del Tesoro estadounidense en provocarla. Pero, en Rusia, comenzó mucho antes. 

Después de la caída del muro de Berlín, dos escuelas de pensamiento habían surgido en cuanto a la transición de Rusia hacia una economía de mercado. Una de ellas, a la cual pertenecía yo, reunía una mezcla de expertos de la región, unos ganadores del Premio Nóbel como Kenneth Arrow, y otros. El grupo hacía hincapié en la importancia de la infraestructura institucional de una economía de mercado, desde las estructuras legales que habilitan los contratos, hasta las estructuras de regulación que ponen a funcionar un sistema financiero. Arrow y yo habíamos sido parte de un grupo de la National Academy of Sciences que había, un decenio atrás, discutido con los Chinos sobre su estrategia de transición. 

Enfatizábamos la importancia de nutrir la competitividad, en vez de únicamente privatizar las industrias propiedad del Estado, y le dábamos preferencia a una transición más progresiva hacia una economía de mercado (a pesar de que, lo conveníamos, ciertas medidas fuertes podían ocasionalmente ser necesarias para combatir la hiperinflación).

El segundo grupo reunía mayormente a unos macroeconomistas, cuya fe en el mercado no se dejaba influenciar por una apreciación de las sutilezas de sus fundamentos, o sea, de las condiciones requeridas para que ese mercado funcionara efectivamente. Esos economistas, tenían, como era típico, poco conocimiento de la historia detallada de la economía rusa, y no creían que fueran a necesitar alguno. La gran fuerza, y al mismo tiempo, la mayor debilidad de las doctrinas económicas sobre las cuales se sostenían, es que las doctrinas son, o se supone que son, universales. Las instituciones, la historia, o inclusive la distribución del ingreso, simplemente no importan. Los buenos economistas conocen las verdades universales y pueden mirar más allá del despliegue de hechos y detalles concretos que oscurecen aquellas verdades. Y la verdad universal es que la terapia de choque sirve para países en transición hacia una economía de mercado: mientras más fuerte la medicina (y más dolorosa la reacción), más rápida la curación. O, por lo menos, así va el argumento.

Desafortunadamente para Rusia, la segunda escuela ganó el debate en el Departamento del Tesoro y en el FMI. O, para ser más exacto, el Departamento del Tesoro y el FMI aseguraron que no iba a haber ningún debate abierto, y luego procedieron a ciegas por la segunda vía. Aquellos que se opusieron a ese proceso, o bien, dejaron de ser consultados, o bien, lo fueron por muy poco tiempo. En el Concejo de asesores económicos estaba, por ejemplo, un brillante economista, Peter Orszag: había sido asesor muy cercano del gobierno ruso, y había trabajado con muchos de los jóvenes economistas que llegaron a desarrollar ahí posiciones influyentes. Él era precisamente el tipo de persona cuya experiencia el Tesoro y el FMI necesitaban. Sin embargo, tal vez porque sabía demasiado, casi nunca lo consultaron.

Todos sabemos lo que ocurrió luego. En las elecciones de diciembre de 1993, los electores rusos dieron un implacable revés a los reformadores, un revés del cual todavía no se han repuesto. Strobe Talbott, encargado entonces de los aspectos no-económicos de la política rusa, admitió que Rusia había experimentado "un impacto demasiado fuerte y una terapia demasiado parca". Y aquel impacto no había, para nada, movido Rusia hacia una verdadera economía de mercado. 

La privatización rápida que el FMI y el Departamento del Tesoro exigieron a Moscú, había permitido que el control de los bienes estatales estuviera en manos de un pequeño grupo de oligarcas. El FMI y el Tesoro, es cierto, habían reajustado los incentivos económicos de Rusia, pero de la manera equivocada. Por no haber prestado suficiente atención a la infraestructura institucional que le hubiera permitido hacer florecer la economía de mercado, y por facilitar el flujo de capital hacia dentro y hacia fuera de Rusia, el FMI y el Tesoro habían puesto las bases del saqueo que iban a emprender los oligarcas. Mientras al gobierno le faltaba dinero para pagar a los jubilados, los oligarcas mandaban hacia cuentas bancarias suizas o chipriotas, el que habían obtenido del robo de los bienes estatales y de la venta de los preciosos recursos naturales del país.

Los Estados Unidos estuvieron implicados en aquellos desastrosos episodios. A mediados de 1998, Summers, que pronto iba a ser nombrado sucesor de Robert Rubin como secretario del Tesoro, en realidad hizo alarde público de su aparición junto a Anatoly Chubais, el principal arquitecto de la privatización rusa. Al actuar de esa manera, los Estados Unidos parecían alinearse con las mismas fuerzas que habían empobrecido al pueblo ruso. No es necesario preguntar por qué el antiamericanismo se propagara con tanta rapidez.

Al principio, no obstante la declaración de Talbott, los fieles creyentes en el Tesoro y en el FMI, continuaron insistiendo en el sentido de que el problema no era un exceso de terapia sino un impacto demasiado bajo. Pero, a lo largo de mediados de los años 90s, la economía rusa siguió un proceso de implosión. La producción bajó estrepitosamente a la mitad. Mientras apenas el 2 % de la población había vivido en estado de pobreza, incluso al final del terrible período soviético, la "reforma", por el contrario, vió crecer los niveles de pobreza en un casi 50%, con más de la mitad de los niños rusos viviendo por debajo de este nivel. Desde hace poco, el FMI y el Tesoro admiten que la terapia había sido mal evaluada, y, afirman también que lo venían diciendo desde hace mucho tiempo.

Hoy, Rusia sigue en condiciones desesperadas. Los altos precios del petróleo y la devaluación del rublo, a la cual el país se resistió durante mucho tiempo, le han ayudado en recobrar algo de forma. Pero los estándares de vida permanecen muy por debajo del nivel que tenían al principio de la transición. La nación está acosada por un estado de desigualdad inmensa, y la mayoría de los Rusos, amargados por la experiencia, han perdido confianza en el mercado libre. Una caída significativa en los precios del petróleo con seguridad echaría para abajo los modestos progresos que se han hecho.

....

Los partidarios del FMI sugieren que el fin de la recesión es una prueba final de la efectividad de las políticas de la agencia. Pura tontería. Cada recesión al fin y al cabo tiene que terminar. Lo único que hizo el FMI en los países asiáticos, fue volver esa recesión más profunda, más larga y más dura. Es más: Tailandia que siguió de manera más estricta las prescripciones del FMI, salió en peor estado que Malasia o Corea del Sur, que siguieron unos cursos más independientes.

Con frecuencia, me han preguntado cómo era posible que gente inteligente, inclusive brillante, pudiera crear políticas tan pésimas. Una razón es que aquella gente inteligente no acostumbraba usar modelos económicos inteligentes. Más de una vez, me quedé aterrado de cuán pasados de moda, y cuán poco relacionados con la realidad, podían estar aquellos modelos que los economistas de Washington usaban. Por ejemplo, fenómenos microeconómicos como la bancarrota y el temor a deudas impagables, quedaban en el centro de la crisis del este asiático. Pero los modelos macroeconómicos usados para analizar esas crisis no estaban precisamente diseñados para las micro estructuras, y no tomaban en cuenta a las bancarrotas.

Pero, las malas políticas económicas no eran más que un síntoma del verdadero problema: el secreto. Es más factible que la gente inteligente cometa actos estúpidos cuando se encierra y se corta de la critica y de los consejos del mundo exterior. 

Si una cosa aprendí trabajando en el gobierno, es que la apertura y la transparencia resultan ser lo más esencial en aquellas esferas donde el trabajo de los expertos parece de la más suma importancia. Si el FMI y el Tesoro hubieran convidado a mayor vigilancia, el desatino que demostraron en su conducta hubiera podido detectarse mucho más claramente y más temprano. Unos críticos de la derecha, tales como Martin Feldstein y George Schultz, respectivamente presidente del Concejo de asesores económicos y secretario de Estado de Reagan, se sumaron a Jeff Sachs, a Paul Krugman y a mí, para condenar esas políticas. Pero, con el FMI persistiendo en que sus políticas estaban por encima de cualquier reproche, y sin ninguna estructura institucional para llamarle la atención, nuestras críticas eran de poca utilidad. Peor todavía: incluso las críticas internas, especialmente aquellas relacionadas con una responsabilidad democrática y directa, fueron ocultadas. El Departamento del Tesoro es tan arrogante acerca de sus prescripciones y análisis económicos, que guarda un control exageradamente cerrado, inclusive sobre lo que ve el mismo presidente.

Un debate abierto hubiera despertado preguntas de fondo que aun hoy reciben muy poca cobertura en la prensa norteamericana: ¿hasta qué punto el FMI y el Departamento del Tesoro impulsaron políticas que efectivamente contribuyeron al crecimiento de una volatilidad económica global? (En 1993, el Tesoro impulsó, pasando por alto la oposición del Concejo de asesores económicos, la liberalización en Corea; el Tesoro ganó la batalla final interna de la Casa Blanca, pero Corea y el mundo pagaron un precio demasiado alto por lo mismo). ¿Fueron propuestas algunas de las críticas feroces del FMI sobre el este asiático para alejar y desviar la atención de la propia culpabilidad de la agencia? Más importante todavía: ¿acaso Norteamérica y el FMI impulsaron políticas porque nosotros, o ellos, creíamos que las políticas ayudaran al este asiático, o, más bien, porque creíamos que fueran a favorecer los intereses financieros de los Estados Unidos y del mundo industrial avanzado? Y si creímos que nuestras políticas estaban ayudando al este asiático, ¿donde quedó la prueba de ello? Como participante en estos debates, debí haberla visto. Pero no había ninguna.

Desde el fin de la guerra fría, ha fluido hacia los pueblos un tremendo poder encargado de dar a conocer las bondades del mercado en los rincones más alejados del globo. Esos economistas, burócratas y oficiales actúan en nombre de los Estados Unidos y de los demás países avanzados, y sin embargo, hablan un idioma que pocos ciudadanos entienden y que pocos de los autores de esas políticas se molestan en traducir. Hoy en día, la política económica es tal vez la parte más importante de la interacción de Norteamérica con el resto del mundo. Y sin embargo, en la más poderosa democracia del mundo, la cultura de una política económica internacional no es democrática.

Si la gente en el FMI y en el Departamento del Tesoro a quien encargamos de manejar la economía global, no se abre al diálogo y no toma con celo sus críticas, las cosas seguirán de mal en peor. Sucedió: ¡lo he visto!.


MÓDULO 3. LA FUNCIÓN DE PRODUCCIÓN

Problemas y casos para el aprendizaje

1.¿ Por qué es necesario que los gobiernos se preocupen ante la pobreza y la desigualdad extrema en la población? Conceptos clave en la respuesta: La producción y el corto plazo. La producción y el largo plazo. Eficiencia económica. La sustitución del empleo. El PIB y el PNB. Función de las variables macroeconómicas. Keynesianismo. Monetarismo.

2. Frente a la necesidad de consumo de un producto que tiene una oferta limitada, ¿Relacione  conceptos clave (variables) que determinan que unos puedan  elegir producirlo y consumirlo? ¿Cómo el descubrimiento de nuevas tecnologías afecta a estas decisiones? Conceptos clave en la respuesta: Eficiencia económica. La sustitución del empleo. El dinero. Keynesianismo. Monetarismo.

3. Explique cómo la invención de la maquinaria motriz afectó la competencia de los precios. Conceptos clave en la respuesta: Los problemas de la Demanda y la Oferta agregados. La sustitución del empleo. El dinero. Keynesianismo. Monetarismo.

4. Hable sobre la aseveración de que la publicidad es indispensable para nuestro actual sistema económico. Conceptos clave en la respuesta: El mercado: clasificación.   Bienes y servicios: Su utilidad y su clasificación. 

5. Por que el consumismo está más asociado con la sociedad urbana que con la rural. Conceptos clave en la respuesta: Teoría de la producción y de los productos marginales. Los problemas de la Demanda y la Oferta agregados. El mercado: clasificación.   El valor de los bienes. 

6.¿Qué inventos sociales han surgido para fortalecer la posición del consumidor?

En qué circunstancias un aumento de los gastos no aumentaría los empleos ni la producción. Conceptos clave en la respuesta: Teoría de la producción y de los productos marginales. Los problemas de la Demanda y la Oferta agregados. El mercado: clasificación.   El valor de los bienes.
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ECONOMÍA

MODULO 4.  DISTRIBUCIÓN

OBJETIVO.

Al término del módulo, a partir de análisis de casos, el estudiante estará en condiciones de aplicar un enfoque microeconómico para relacionar las siguientes variables: mercado del trabajo, salarios, distribución de la renta, capital e interés.

TEMAS

La ventaja comparativa y los mercados competitivos. El monopolio. La competencia imperfecta. Los salarios y el mercado de trabajo. El capital, el  interés y los beneficios
El

 concepto de distribución en economía ha evolucionado a la par que las propias teorías económicas. Una vez considerada junto con la producción como una de las dos grandes esferas de todo proceso económico, pasó a integrarse luego como un problema inseparable al de la propia creación de riqueza. 

Las teorías que se refieren a la distribución, en todo caso, siempre han buscado comprender cómo la riqueza global existente en una sociedad se reparte o llega a los individuos y grupos que la componen. Más específicamente, muchos autores la han considerado como el estudio de las remuneraciones que reciben cada uno de los factores productivos, clásicamente tierra, capital y trabajo.
Al igual que los otros precios, los precios de los factores productivos vienen determinados por la oferta y la demanda. Es la productividad marginal de cada factor, lo que aporta un aumento infinitesimal del mismo al producto total, lo que determinará en definitiva su precio. 

En una situación de competencia perfecta todos los factores de la producción, incluida la gerencia, recibirán una tasa de recompensa igual a sus productos marginales, lo cual es consistente con la exigencia teórica de que el total de estos ingresos tenga exactamente el mismo valor que el total de lo producido.
Pero en condiciones de competencia imperfecta aparecen otros elementos que es preciso considerar: existe, en primer lugar, una distribución original de la riqueza que no proviene de equilibrios de mercado sino de situaciones preexistentes y que afecta la dotación de recursos de cada persona, lo cual incide obviamente sobre el nivel de sus ingresos; los salarios podrán aumentar -al menos para una parte de los trabajadores- ante la existencia de sindicatos organizados y leyes que fijen el salario mínimo; la estructura tributaria vigente en un país también alterará los ingresos relativos de las diferentes personas y grupos, imponiendo cargas a las ganancias del capital o diferentes impuestos sobre la propiedad; diversas políticas sociales podrán hacer que el ingreso se redistribuya, aunque no siempre de acuerdo a los modelos propuestos, entre diferentes sectores de la población. Por todas estas razones el problema de la distribución de los ingresos, en una economía concreta, dependerá tanto de causas puramente económicas como de factores sociales, políticos e históricos, haciendo difícil la contrastación empírica de la teoría de la productividad marginal de los factores. 
Como los recursos con que se cuenta son escasos, solamente se puede satisfacer una necesidad si se deja de satisfacer otra. No hay suficientes recursos materiales, ni trabajo ni capital, para producir todo lo que desea la gente.

Este problema se plantea a los gobiernos, a las familias y a las empresas. Así, por ejemplo, los gobiernos tienen que decidir entre construir más colegios o comprar más helicópteros para la policía. Las familias tienen que elegir entre comprar juguetes para sus hijos o gastar sus recursos en un lavarropas. Asimismo, las empresas de juguetes deben decidir entre gastar más recursos en publicidad o invertir en renovar la maquinaria.

Cuando los gobiernos, las empresas y las familias deciden qué gastar o qué producir están renunciando a otras posibilidades. La opción que debe abandonarse para poder producir u obtener otra cosa es en economía el costo de oportunidad.

Como vimos en el módulo uno, el costo de oportunidad de un bien o servicio es la cantidad de otros bienes o servicios a la que se debe renunciar para obtenerlo.

Competencia y cooperación:
La competencia es una lucha por el control de los recursos escasos. Ya que no es posible tener todo lo que se desea, debemos competir con otros por lo que está disponible.

No todas las sociedades, ni siquiera las modernas, utilizan reglas idénticas para regular la competencia.  Por ejemplo, una regla clave de la competencia económica en los países de libre mercado es que la gente es dueña de lo que ha adquirido mediante el intercambio voluntario. La gente puede competir entre sí ofreciendo intercambios más favorables, por ejemplo, vendiendo algo a un precio menor, o comprando algo a un precio mayor. Pero no pueden competir entre sí apoderándose simplemente de algo que pertenece a otra persona.

La cooperación significa trabajar con otros para alcanzar un fin común. Por desgracia, la cooperación no elimina los problemas económicos, porque no elimina la escasez económica. Pero es parte de la solución a la escasez económica. Cooperamos cuando aceptamos las reglas de juego que limitan la competencia para evitar la violencia. Los cónyuges cooperan. La mayor parte de las empresas también implican cooperación. Los trabajadores cooperan entre sí en la cadena de montaje.


Aún cuando es común, la conducta cooperativa ni soluciona el problema económico ni elimina la competencia. Casi toda conducta cooperativa implica una competencia previa para hallar a los mejores individuos con quienes cooperar. El matrimonio es un buen ejemplo de ello: los solteros compiten fuertemente para encontrar pareja.

La competencia no termina cuando se ha encontrado un socio. Los grupos de personas que cooperan juntas compiten con otros grupos.

Tomado de:
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Estructura de los mercados: 

La estructura del mercado tiene vital importancia en la determinación de los precios y en la distribución del bienestar económico. Para analizar la estructura de los mercados se considera:

a) La cantidad de compradores y vendedores. Si hay pocos vendedores, cada uno observa las actitudes de los demás en el mercado y reacciona de una determinada manera. Si un vendedor cambia los precios, los demás también lo hacen. Si hay muchos vendedores, ninguno de ellos es tan importante (generalmente) como para manejar el mercado ni para que los otros se preocupen cuando alguno decide cambiar los precios. Cuando los vendedores son pocos, rivalizan entre sí, compitiendo con campañas publicitarias, estrategias de precios, creación de productos diferentes, sorteos, etc. Cuando los vendedores son muchos, no consiguen llamar la atención del público y suelen unirse entre sí realizando ciertas actividades en conjunto, como campañas publicitarias.

b) Los bienes que se negocian en el mercado, que pueden ser: homogéneos, los productos son sustituibles entre sí y la demanda no hará distinciones entre los vendedores (la harina común que puede adquirirse en cualquier comercio sin diferenciación alguna); o heterogéneos, el producto es diferenciado, no es sustituible por otro (las distintas marcas de cigarrillos o jabones de tocador, cada persona tiene sus preferencias y no sustituirá una marca por otra). Aunque muchas veces la diferenciación de los productos está en la mente del comprador, y el vendedor se encarga de afianzarla  realizando campañas publicitarias.

Principales estructuras tomando en cuenta el vendedor:

§ Monopolio: existe un solo vendedor del producto.

§ Oligopolio: hay pocos vendedores que ofrecen grandes cantidades del producto.

§ Competencia monopolística: 
a) Hay muchos vendedores de productos diferenciados.

b) El mercado está compuesto por oferentes que forman una mayoría poderosa y otros que forman una minoría que no tiene mucho peso en él. En ambos casos el producto es homogéneo o ligeramente diferenciado.

§ Competencia perfecta: hay muchos vendedores de un producto homogéneo.

Principales estructuras tomando en cuenta el comprador:
§ Monopsonio: hay un solo comprador del producto.

§ Oligopsonio: hay pocos compradores que demandan grandes cantidades.

§ Competencia monopsonista: el mercado está compuesto por compradores mayoritarios de gran importancia, y otros minoritarios que no tienen peso alguno.

§ Competencia perfecta: existen muchos compradores que demandan cantidades pequeñas.

Taller 04 del curso. Módulo 04

El mercado interno local:

Objetivo: identificar las características de las diferentes estructuras y modelos del mercado industrial.

Material de consulta:  Módulo 3. Lecturas complementarias de Módulos 1 y 4 .

Identifique en el mercado para un sector económico de su ciudad. Cuáles son los retos que se deben afrontar para lograr la eficiencia en la distribución del bienestar. Cuál es la estructura del mercado. En que sentido para ese sector estaríamos ante: competencia  perfecta, monopolio, oligopolio, competencia monopolística. Describa un ejemplo para cada estructura de mercado. Discutir en clase sobre los diferentes modelos de mercado. Plantee su aporte al foro.

Módulo 04. Lectura complementaria 01.

El crecimiento económico:
La expansión de nuestras posibilidades de producción se llama crecimiento económico. En un sentido inmediato el desarrollo expresa simplemente como crecimiento económico: el aumento de los bienes y servicios que produce una nación, generalmente medido como producto bruto o ingreso per cápita. 

En la bibliografía se lo ha utilizado, más específicamente, para referirse al estado al que arriba un país cuando su economía despliega sus potencialidades y se acerca al alto consumo en masa. En tal sentido se habla de países desarrollados, que son los más adelantados en cuanto a niveles de producción, tecnología y productividad, y países subdesarrollados o, más eufemísticamente, en vías de desarrollo, para referirse a las economías de menores niveles de ingreso y productividad, que generalmente concentran su producción en el sector primario. Suele hablarse también, aludiendo a la primera categoría, de países industrializados, aunque la orientación de las modernas economías hacia los servicios ha restado algo de sentido a esta denominación. La clasificación anterior carece, por cierto, de todo rigor: existen países de altos niveles de ingreso que no pueden considerarse plenamente desarrollados -como ciertos exportadores petroleros- y países de altas tasas de crecimiento y amplia infraestructura industrial, pero que todavía no alcanzan el producto per cápita de los más desarrollados.

El problema del desarrollo, concebido como el pasaje de una situación de atraso a otra de riqueza, ha generado una variada bibliografía, que registra antecedentes tan notables como la obvia preocupación que muestra Adam Smith en La Riqueza de las Naciones. Se ha difundido ampliamente el análisis de W.W. Rostow, quien define la transición hacia el desarrollo postulando la existencia de cinco etapas históricas: 1) La sociedad tradicional; 2) Las precondiciones para el despegue; 3) El despegue; 4) La marcha hacia la madurez; 5) La etapa de alto consumo en masa.

La falta de consenso respecto al tema proviene, en buena medida, de los diferentes enfoques propios de cada escuela económica; la ausencia de una fórmula sencilla o única para acceder al desarrollo tiene sus raíces, por otra parte, en la complejidad del problema mencionado: el crecimiento sostenido de una economía no es únicamente un problema económico, sino una resultante de factores históricos, políticos, legales y sociales, pues sólo en un marco institucional adecuado es posible que se cree una economía dinámica, capaz de crecer y desarrollarse.

La experiencia histórica ha mostrado que el desarrollo poco tiene que ver con la dotación de recursos, o con la existencia de ventajas geográficas particulares: naciones que carecían por completo de estos elementos lo han alcanzado, en tanto que otras, aparentemente más favorecidas, no han podido lograr un crecimiento económico digno de mención. Es preciso tener en cuenta que, desde un punto de vista más directamente económico, el desarrollo depende de que exista un mínimo volumen de ahorro, de que éste se canalice hacia la inversión reproductiva y de que se cree también una infraestructura de servicios, necesaria para que el mercado interno alcance las mínimas proporciones requeridas para el despegue.

Pero todos estos elementos no pueden generarse si no se dan condiciones apropiadas desde el punto de vista político y social: el desarrollo es sólo en parte un problema económico y sólo se produce un crecimiento sostenido cuando existe una cultura económica capaz de propiciarlo. Ello implica, en términos más concretos, que debe haber un ordenamiento jurídico capaz de respetar la propiedad y las transacciones entre los individuos; que exista la estabilidad requerida para retener y atraer inversiones, logrando así una adecuada formación de capital; que el Estado no entrabe las iniciativas particulares, mediante medidas arbitrarias, regulaciones excesivas o una presión impositiva que desestimule la actividad privada; que la población adquiera hábitos de trabajo organizado y se desarrolle una mano de obra capacitada; y que la acción gubernamental favorezca la existencia de un entorno macroeconómico adecuado, especialmente en cuanto a la estabilidad de la moneda, pues de otro modo no es posible un crecimiento económico sostenido.
El crecimiento económico es un aspecto de otro proceso más general, el desarrollo de una sociedad a lo largo del tiempo que le lleva a registrar cambios fundamentales en su organización y sus instituciones. Con el estudio del crecimiento económico sólo se pretende analizar la parte del desarrollo económico y social que se refiere a la evolución de la producción y riqueza de un país.

El crecimiento económico es un proceso sostenido a lo largo del tiempo en el que los niveles de actividad económica aumentan constantemente. El crecimiento económico se mide a través de la evolución del PBI, que se puede realizar a través de:

· La tasa de crecimiento del PBI en términos reales.

Tasa de crecimiento del PBI 2001- 2000 = 

[(PBI2001 - PBI2000 ) / PBI2000]  x 100· El PBI real por habitante.

PBI real por habitante = PBI real 2003 / Población 2003

Factores condicionantes del crecimiento económico:
· Disponibilidad de recursos productivos. Tradicionalmente se suponía que los factores básicos de la producción eran el trabajo (que aumenta a una tasa más o menos constante) y el capital (que se puede aumentar a voluntad), mientras que la tierra era considerada como un factor limitativo. En los modelos económicos modernos, se incluye como factores limitantes a los recursos no renovables, como el petróleo. En cualquier caso, la disponibilidad de recursos aparece como un factor clave para el crecimiento.

· Productividad. Cuando el trabajador medio produce más por hora trabajada, o lo que es igual, cuando aumenta la productividad media del trabajo, crece la producción total de la economía.

Las causas que explican el aumento de la productividad son muy diversas:

· El aumento de la cantidad y calidad del equipo productivo mediante inversión.

· La mayor eficiencia en la organización económica.

· El aprovechamiento de las economías de escala.

· La mejora en la educación y especialización del trabajo.

· El progreso tecnológico.

· La movilidad ocupacional y geográfica de los factores productivos.

· Actitud de la sociedad frente al ahorro. El crecimiento de una economía depende de la inversión, y ésta está condicionada por el ahorro. Aquellas economías que decidan sacrificar parte de su consumo para incrementar la acumulación de capital están sentando las bases para un mayor crecimiento futuro. En este sentido, la clave del crecimiento de una economía se encuentra en su posibilidad de ahorrar más, esto es, prescindir de una mayor parte del consumo presente.

Es decir, el crecimiento económico de un país ocurre cuando se utilizan al máximo todos los recursos inactivos (llegando así al límite de la Frontera de Posibilidades de Producción), o cuando el aumento de los factores o su mejor aprovechamiento permiten desplazar la FPP.

El costo del crecimiento económico:
No podemos tener crecimiento económico sin incurrir en costos. Cuanto más rápido sea el ritmo de crecimiento económico, menor será lo que podamos consumir en el presente.

Dos actividades clave generan crecimiento económico:

· La acumulación de capital: es el crecimiento de los recursos de capital.

· El progreso tecnológico: es el desarrollo de nuevas y mejores formas de producir bienes y servicios.

Pero la acumulación de capital y el desarrollo de nueva tecnología son costosos.

Si consagramos todos nuestros recursos a producir alimentos, ropa, vivienda, vacaciones y otros numerosos bienes de consumo de los que disfrutamos, y no dedicamos nada a la investigación, el desarrollo y la acumulación de capital, el día de mañana n o dispondremos de más capital ni de mejores tecnologías de las que tenemos en la actualidad. Nuestras posibilidades de producción serán exactamente las mismas que las que tenemos hoy en día.

Para poder extender nuestras posibilidades de producción en el futuro, debemos producir menos bienes de consumo en el presente. El recorte de la producción actual de bienes de consumo representa el costo de oportunidad del crecimiento económico.

Beneficios y costos del crecimiento económico:
Dentro de los beneficios del crecimiento, podemos citar:

1. El crecimiento suele ser la clave para alcanzar un nivel de vida más elevado: los aumentos en la productividad permiten que la comunidad pueda disfrutar de más bienes y servicios por persona.

2. Cuando el ingreso nacional aumenta en términos reales, las autoridades económicas pueden obtener mayores ingresos mediante impuestos.

3. Las políticas diseñadas para lograr una distribución más igualitaria del ingreso pueden llevarse a cabo con una menor oposición política que cuando no hay crecimiento, ya que cuando el ingreso no crece, un grupo social sólo puede mejorar su posición a costa de otro.

4. Aumento del empleo.

Por otra parte, el crecimiento económico también plantea inconvenientes:

1. Toda acumulación de capital exige que los individuos estén dispuestos a sacrificarse en términos de niveles de vida.

2. Aumento de las externalidades negativas, como la contaminación del medio ambiente.

Las ganancias del comercio:
Decimos que una persona tiene ventaja comparativa en la producción de un bien en particular si esa persona puede producir el bien a un costo de oportunidad menor que cualquiera otra.

La gente puede producir para sí misma todos los bienes que consume, o puede concentrarse en la producción de un solo bien (o quizás de unos cuantos bienes) y posteriormente intercambiar parte de sus productos con otras personas. El hecho de concentrarse en la producción de un solo bien o de unos cuantos bienes se denomina especialización.

La autosuficiencia es la situación en la que las personas producen sólo lo suficiente para su propio consumo.

La productividad se define como la cantidad de producción obtenida por cada unidad de factores que se utilizan para producirla. 

Si una persona tiene una mayor productividad que otra en la producción de todos los bienes, se dice que esa persona tiene ventaja absoluta.

No es posible que una persona que goza de ventaja absoluta tenga ventaja comparativa en todo.

Los países pueden ganar al especializarse en la producción de aquellos bienes y servicios en los que tienen ventaja comparativa. Para lograr las ganancias del comercio, es necesario que éste se organice. A estos fines, se han desarrollado reglas de conducta y mecanismos para hacer que esas reglas se cumplan. Uno de esos mecanismos son los derechos de propiedad privada. Otro es la institución del dinero.

Los derechos de propiedad:
Los derechos de propiedad son acuerdos sociales que rigen la pertenencia, uso y traspaso de la propiedad. La propiedad es cualquier cosa de valor, incluidas la tierra, las construcciones, acciones, bonos, también la propiedad intelectual. La propiedad intelectual es el producto intangible del esfuerzo creativo, protegido por derechos de autor y patentes.

Sin derechos de propiedad, la gente podría tomar posesión de todo aquello de lo que su fuerza le permitiera apoderarse. Sería imposible cosechar todas las ganancias de la especialización y el intercambio.

La empresa privada es un sistema económico que permite a los individuos decidir acerca de sus propias actividades económicas. El capitalismo es un sistema económico que permite a los particulares ser dueños de los recursos de capital utilizados en la producción.

Por otra parte, los impuestos sobre el gasto, el ingreso y la riqueza transfieren propiedad de los individuos a los gobiernos. Esas transferencias limitan los esfuerzos de la gente para crear más propiedad y reducen las ganancias que obtienen de la especialización y el intercambio.

La regulación estatal modifica los derechos de propiedad privada, ya que algunos intercambios voluntarios están prohibidos o regulados (alimentos y medicinas requieren aprobación gubernamental, se prohibe la venta de esclavos, niños y órganos humanos).

El dinero:
El intercambio de un bien por otro se conoce como trueque. Sin embargo, el trueque limita considerablemente la cantidad de comercio que pueda llevarse a cabo.

Se requiere una doble coincidencia de deseos: cuando la persona A quiere vender justo lo que la persona B quiere comprar y la persona B quiere vender justo lo que la persona A quiere comprar.

Una segunda forma de comercio mediante el trueque consiste en realizar una secuencia de intercambios.

Una alternativa para el trueque es el intercambio monetario: un sistema en el que alguna mercancía o un símbolo sirve como medio de cambio. Un medio de cambio es cualquier cosa que se acepta en forma general a cambio de bienes y servicios. El dinero es un medio de cambio.

En un sistema de intercambio monetario, las personas cambian su tiempo y esfuerzo por dinero y utilizan ese dinero para comprar los bienes y servicios que consumen.

La desigualdad de los recursos y los medios económicos:
Toda comunidad, aún cuando se encuentre organizada de cualquier manera, tiene un problema económico, el de producir bienes en cantidad suficiente de acuerdo con los recursos de que dispone.

Pero el problema existente es que la naturaleza no proporciona esos recursos en forma limitada, ni éstos se encuentran en condiciones de satisfacer las necesidades humanas en su estado original, por lo que requieren una transformación que se encuentra a cargo de los factores productivos.

Sin embargo, y aún cuando tales factores productivos se encuentres disponibles de manera ilimitada, será necesario organizarlos, intentando responder a los interrogantes de la economía: qué, cuánto, cómo y para quién producir.

No obstante, existe siempre una desigualdad entre los recursos y medios económicos disponibles y las necesidades que deben ser satisfechas, cuyo problema debe ser resuelto por la economía mediante la más óptima asignación de los recursos.

Medición de la desigualdad:
El economista y sociólogo italiano Wilfredo Pareto elaboró una ley según la cual cuanto mayor es la renta nacional de un país, menor es la desigualdad de las rentas personales.
A pesar de las críticas que recibió la ley de Pareto, se acepta que se cumple en la mayoría de los países desarrollados.

El propio Pareto reconoce que en general, el aumento de la riqueza en relación con la población produce el aumento de la renta personal mínima y la reducción de la desigualdad de las rentas personales o ambos efectos.
Sin embargo, el premio Nóbel sueco Gunar Myrdal sostiene que cuanto más pobre es un país, tanto mayor es la diferencia entre el rico y el pobre.
De aquí que haya que conseguir no sólo el crecimiento económico de los países atrasados, sino también que las rentas no sigan concentradas en quienes ya gozan de altos niveles de bienestar incrementando la desigualdad existente.

Si la pobreza tiene su origen en la desigualdad económica de las personas y si los problemas de la distribución del ingreso radican en la desigualdad de quienes participan en él o en la desigualdad de la distribución en sí misma, es importante que midamos la desigualdad de las rentas de las personas.

Cuando la distribución de la población de un país es proporcional a la distribución de la renta y todos y cada uno de sus habitantes tienen exactamente los mismos ingresos, estaríamos en presencia de una igualdad absoluta y de una igual distribución.

Sin embargo, esto no es así, y constituye uno de los problemas sociales y políticos de todos los tiempos.

Curva de Lorentz:
La recta 00 (diagonal) representa que por cada porcentaje de población existe una renta nacional similar (al 10% de la población corresponde un 10% de la renta, al 20% de la población un 20% de la renta, y así sucesivamente).

Esta línea se denomina de equidistribución (representa una igualdad en la distribución de la renta nacional).

La curva que se encuentra por debajo de esa recta es la curva de Lorenz, que indica que la distribución de la población es mayor en las rentas menores que en las rentas mayores, o sea que, por ejemplo, el 30% de la población disfruta el 10% de la renta total, que el 90% de la población tiene un 70% de la renta total, y que el 10% más rico dispone del 30% de la renta total.

O sea que, cuanto más abombada es la curva de Lorenz, mayor es la desigualdad en la distribución de la renta nacional. En otros términos: cuanto mayor es el área de la desigualdad (superficie comprendida entre la línea de equidistribución y la curva de Lorenz), mayor es la desigualdad en el reparto de la renta nacional.



Módulo 4. LA FUNCION DE DISTRIBUCIÓN

Problemas y casos para el aprendizaje

1. ¿Que significa que en Colombia no se dé una competencia perfecta de todos los factores de producción? Sustente su respuesta con datos empíricos sobre la distribución de la riqueza en Colombia y precise cual es la situación preexistente que incide en el nivel de ingresos. 

Conceptos clave en la respuesta: Competencia perfecta. Eficiencia económica. Competencia y cooperación.

2.¿Analice la posibilidad de que la conducta cooperativa solucione el problema económico ni elimina la competencia. Exponga con base en experiencias regionales del Valle del Cauca los argumentos a favor y en contra. Presente información cuantitativa y analícela.

Conceptos clave en la respuesta : Competencia imperfecta. Eficiencia económica. Competencia y cooperación.

3. Diferencie cuales son las ventajas comparativas de Colombia para competir en el mercado externo. Cuales son las ventajas competitivas de 3 productos posicionados como el café colombiano, las flores colombianas y la ropa de diseño colombiano. Presente información cuantitativa y analícela.

Conceptos clave en la respuesta: Competencia imperfecta. Frontera de posibilidades de producción. Competencia y cooperación.

3. Haga una caracterización de los mercados regionales externos que se ofrecen a Colombia en virtud de acuerdos de cooperación, como el ALCA, el ATPA, el mercado andino, MERCOSUR, mercado europeo. Analice esa perspectiva frente al comercio bilateral con Estados Unidos y con Venezuela.  Presente información cuantitativa y analícela.

Conceptos clave en la respuesta: Competencia y cooperación. Estructura de los mercados. Principales estructuras tomando en cuenta el vendedor y el comprador.

4. La experiencia histórica ha demostrado que el desarrollo poco tiene que ver con la dotación de recursos. Presente 3 argumentos a favor y 3 argumentos en contra de esta posición. Presente información cuantitativa sobre el crecimiento económico colombiano en la ultima década y analícela.

Conceptos clave en la respuesta: Desarrollo, crecimiento económico. Factores condicionantes del crecimiento económico. Actitud de la sociedad frente al ahorro. Acumulación de capital. Progreso tecnológico

5. El narcotráfico en Colombia favoreció la movilidad social de sectores denominados emergentes. Analice esta situación a la luz de los beneficios y costos del crecimiento económico y las ventajas comparativas de algunos colombianos en el trafico de drogas. Tenga en cuenta los costos sociales de este crecimiento económico.

Conceptos clave en la respuesta: Crecimiento económico. Factores condicionantes del crecimiento económico. Acumulación de capital. Ventaja comparativa. Doble coincidencia de deseos. La desigualdad de los recursos y los medios económicos. Medición de la desigualdad. Curva de Pareto y curva de Lorenz.

6. Esta pregunta consta de un enunciado y cuatro opciones relacionadas con él, identificadas con los números 1, 2, 3, y 4. Sólo dos de estas opciones responden CORRECTAMENTE el enunciado.

Algunos investigadores señalan que, contrario a lo que tradicionalmente se ha creído, Colombia no es un país de clase media. La mejor muestra es que 60 de cada 100 colombianos pertenecen a la clase socioeconómica baja, es decir, que viven entre la pobreza y la miseria. Mientras que a la clase media pertenecen tan solo 35 de cada 100 habitantes. Según lo anterior y teniendo en cuenta la gráfica se puede deducir que

1. el nivel de pobreza aumenta a medida que disminuye el de riqueza. 
2. la mayoría de los colombianos se encuentran en condiciones de vida cada vez más bajas. 
3. la situación actual del país esta incidiendo mucho en el aspecto socioeconómico. 
4. el porcentaje de estratos altos es muy reducido con respecto al de la clase media.
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7. Esta pregunta consta de un enunciado y cuatro opciones relacionadas con él, identificadas con los números 1, 2, 3, y 4. Sólo dos de estas opciones responden CORRECTAMENTE el enunciado.

Teniendo en cuenta los aspectos que definen el crecimiento económico y el desarrollo, algunas de las características que presentaría un país que no se halle en dicho proceso estarían relacionadas con una 

1. producción agrícola y minera muy extendida y estable ingreso per cápita. 
2. conflictividad tanto económica como subversiva y altas tasas de mortalidad y natalidad. 
3. producción industrial incipiente y altos índices de analfabetismo. 
4. diferencia muy grande en la distribución del ingreso y altas tasas de desempleo.
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8. Esta pregunta consta de un enunciado y de cuatro posibilidades de respuesta entre las cuales debe escoger la que considere CORRECTA.

En los medios internacionales es cada vez mayor el temor que el conflicto colombiano sobrepase los límites fronterizos y afecte a los países vecinos. Algunos acusan a los grupos guerrilleros de violar las fronteras y de impulsar la creación de grupos insurgentes en su territorio aprovechando el descontento social interno. 

De lo anterior podemos deducir que los países limítrofes con Colombia

	  [image: image9.wmf]

4402



	A 
	ven amenazada su soberanía nacional por la guerrilla [image: image10.wmf]
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	B 
	tienen condiciones internas de conflicto social [image: image11.wmf]
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	están interesados en intervenir militarmente en Colombia [image: image12.wmf]
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	D 
	quieren participar en la solución del conflicto 


9. El desarrollo económico en la mayoría de los países latinoamericanos es limitado, debido principalmente a su escasa producción industrial. De esta forma, la baja inversión de capital en la industria, aumenta su dependencia frente a las grandes transnacionales. En este contexto, una de las razones que más ha influido en el bajo crecimiento industrial de América Latina está relacionada con
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	el elevado número de la población infantil y juvenil que no está en edad de trabajar [image: image14.wmf]
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	B 
	su histórica dependencia económica a los sistemas de producción agrarios [image: image15.wmf]
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	C 
	La inexistencia de técnicos especializados y de mano de obra calificada [image: image16.wmf]
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	D 
	La absorción de gran parte de la población a economías informales 


10. Esta pregunta consta de un enunciado y cuatro opciones relacionadas con él, identificadas con los números 1, 2, 3, y 4. Sólo dos de estas opciones responden CORRECTAMENTE el enunciado. El volcán Popocatepetl entró en actividad en diciembre de 1994, después de más de 70 años de no hacerlo, e incrementó su actividad en 1996. Según algunos estudiosos, antes de este período, la última gran erupción ocurrió en el siglo IX. Lo anterior lleva a concluir que este volcán 

1. ha tenido algunos periodos en los que ha hecho erupción
2. puede considerarse como activo histórico, pues existen evidencias de erupciones pasadas
3. no representa un grave peligro, pues su actividad actual puede considerarse como mínima
4. pueden entrar en erupción al mismo tiempo que volcanes cercanos
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11. Esta pregunta consta de un enunciado y cuatro opciones relacionadas con él, identificadas con los números 1, 2, 3, y 4. Sólo dos de estas opciones responden CORRECTAMENTE el enunciado.

Las regalías del petróleo y de otros productos son destinadas a fortalecer las finanzas públicas y apoyar un proceso sostenible de crecimiento. Estas medidas estatales buscarían

1. redistribuir las ganancias de los recursos naturales para obras sociales 
2. apoyar y motivar a las empresas dedicadas a la búsqueda de nuevos yacimientos 
3. invertir en un alta tecnificación de la industria petrolera con miras a una mejor reinversión 
4. aportar ayuda a la solución de problemas propios de la actividad minera
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ECONOMÍA

MÓDULO 5. EL PAPEL DEL ESTADO

OBJETIVO.

Al término del módulo, se pretende como logro diferenciar el enfoque macroeconómico en cuanto al manejo de la política fiscal y monetaria.

TEMAS.

Macroeconomía. El Gasto Público. Gastos generales de consumo e inversión. Déficit fiscal y deuda pública. Ahorro. Tasas de interés. Desempleo. Inflación. Determinación de la renta nacional.

APROXIMACIÓN A LA MACROECONOMÍA

La macroeconomía le explica a usted como controlar el trueque entre desempleo e inflación. Las políticas diseñadas para reducir el desempleo probablemente lleven a la inflación. Y luchar contra la inflación con frecuencia significa recortar la inversión que afecta el empleo. 

La macroeconomía es el estudio de la economía como un todo –incluyendo crecimiento en la productividad nacional, los cambios en los precios y la tasa de desempleo. La macroeconomía atienden los diferentes fenómenos de ingreso, inflación y empleo para explicar los eventos económicos y plantear políticas que garanticen el comportamiento económico (Mankiw,1999).

Para entender la economía, se utilizan modelos –teorías que simplifican la realidad con el fin de revelar cómo las variables exógenas influencian las variables endógenas. La habilidad en la economía está en juzgar cuándo un modelo muestra mejor las relaciones económicas. Un factor crucial previo antes de escoger un modelo es suponer si los precios son flexibles o fijos. Muchos economistas creen que los modelos del mercado libre describen la economía en el largo plazo donde los precios son flexibles, aunque los precios son fijos en el corto plazo. (Mankiw,1999).

Los problemas macroeconómicos salpican toda la primera página de los periódicos y reciben mucho cubrimiento en la televisión porque tienen que ver en últimas con la inflación y el desempleo.  Otras hay situaciones más específicas sobre el comportamiento de los negocios, la relación de oferta y demanda de bienes y servicios corresponden al enfoque microeconómico.

En un enfoque tradicional, de la economía clásica del siglo XIX, se consideraba que la realidad económica se regía fundamentalmente por la oferta y la demanda, que determinaba el valor o precio de un bien o servicio.  Si había desempleo, entonces el precio de la mano de obra –los salarios- caería hasta el punto en que fuera rentable para los empleadores contratar más gente. 

En este enfoque el problema del desempleo se veía como un excedente de mano de obra, el cual se corregiría por la interacción de la oferta y la demanda. El desempleo se consideraba un problema que se soluciona por sí mismo. Un desempleado estaría dispuesto a bajar indefinidamente sus expectativas de ingreso para que lo contrataran. Así, el desempleo era teóricamente imposible porque se ajustaría a la oferta y demanda.

Sin embargo, en la realidad los salarios no caen hasta el punto en que todos estén empleados. Los salarios no son flexibles hacia abajo porque se requiere un mínimo poder adquisitivo, cuando la gente se acostumbra a cierto salario rehúsa un empleo con menor salario, y existen limites institucionales.

Además, si usted está desempleado, no está produciendo. De tal modo que la economía no estará operando a plena capacidad. Pero igualmente importante es el hecho de que usted no está comprando. Por lo tanto, cuando está desempleado, también está por debajo de su consumo.

En épocas de desempleo prolongado, como la que se vivió en tiempos de la gran depresión económica mundial y que sirvieron para la crítica al modelo de economía clásica (hoy conocida como neoliberal),  se  trataba el desempleo como un excedente del mercado laboral, un problema que se corregiría por sí mismo como resultado de la oferta y la demanda. La competencia por puestos de trabajo entre los trabajadores desempleados reduciría los salarios, y con el tiempo se restablecería el pleno empleo. Sin embargo el desempleo seguía. 

La teoría económica y la realidad económica estaban en conflicto. Así que Keynes desarrolló una nueva teoría, su teoría general. 

Keynes argumentaba que el pleno empleo era un caso especial. Para que la economía opere a pleno empleo, si es que podemos suponer que el pleno empleo es un estado deseable, se requieren acciones conscientes de política por parte del gobierno.

John Maynard Keynes es el padre de la Teoría Macroeconómica Moderna. En su primer capítulo del libro Teoría general, dice lo siguiente:

“He llamado este libro la Teoría General del empleo, el interés y el dinero, poniendo énfasis en el vocablo “general”. El objeto de tal título es contrastar el carácter de mis argumentos y conclusiones con los de la teoría clásica del tema, con la cual me crié y la cual domina el pensamiento económico de las clases gobernantes y académicas de esta generación, como lo ha hecho durante los últimos cien años”.

“Argumentaré que los postulados de la teoría clásica son aplicables solamente a un caso especial y no al caso general, y que la situación que ésta supone es un punto que restringe las posibles posiciones de equilibrio. Además, resulta que las características del caso especial supuesto por la teoría clásica no son las de la sociedad económica en que vivimos en la actualidad, lo cual da por resultado que su enseñanza es engañosa y desastrosa si tratamos de aplicarla a los hechos de la experiencia”.

- Se puede intentar explicar a partir del procedimiento que seguimos cuando nos vamos a bañar con agua tibia en una tina, a una temperatura estable. Supongamos que la bañera tenga dos llaves y dos desagües.

La cantidad de agua representa el nivel de actividad económica o el nivel de empleo. Cuando la bañera esté llena de agua, a eso lo llamaremos el pleno empleo, o el nivel de pleno empleo de la actividad económica.

En Colombia significaría que el total de la población económicamente activa tendría empleo.

                Gastos del Gobierno



Gastos de inversión

           Afectados por corrupción                             Afectados por tasas de interés

                                 
                      Impuestos





Ahorros

Keynes sostenía que el nivel general de actividad económica está determinado por el nivel general del gasto.

En la misma forma en que nosotros podemos influir en el nivel de agua de nuestras bañeras, de acuerdo con el ejemplo, es muy parecido lo que el gobierno hace para controlar el sistema económico. Puesto que el gobierno puede influir en varios flujos de gasto en la economía, también puede influir en l nivel global de actividad económica.

El gobierno puede influir en los gastos de consumo y de inversión a través de sus políticas sobre impuestos y tasas de interés, así como gastando dinero él mismo. De modo que el gobierno está en capacidad de controlar la economía influyendo en el nivel general de los gastos de consumo, de los gastos de inversión y de los gastos del gobierno.

Vamos a analizar el caso del manejo de  la inversión y los ahorros:

Si un poco de dinero sale, llamémoslo ahorros, el nivel del pleno empleo bajará, a menos que el ahorro se convierta en inversión para que la inversión a su vez se vuelva en ahorro.  

Si el dinero que sale (ahorros e impuestos)  es igual al dinero que entra (inversión privada y gastos del gobierno) el nivel de empleo se mantendría constante.

Que los particulares decidan invertir o no depende de las tasas de interés. Las altas tasas de interés desestimulan la inversión, mientras que las bajas tasas de interés estimulan a la gente a invertir.

Por ejemplo del impacto de las tasas de interés en la inversión consideramos si se tuviera la posibilidad de comprar un almacén de víveres que durante varios años daría un rendimiento del 12% anual sobre su inversión.

La inversión en ese caso dependería entre otros factores clave, de la  tasa de interés a pagar si se toma el dinero en préstamo.

Si las tasas de interés previstas por varios años son del 14 por ciento anual, no convendría el negocio porque se estaría pagando el 14% por el dinero y ganando solamente el 12% con el almacén. Se estaría perdiendo el dos por ciento en el negocio.

Ahora bien, supongamos que los bancos bajaran las tasas de interés al 10 por ciento. Entonces ¿Sería negocio, pues se ganaría el 2%. De modo que si uno quiere aumentar la inversión, baja las tasas de interés. Es algo que la autoridad  monetaria puede hacer.

Vamos a analizar el caso del manejo de  Los gastos del gobierno y de los impuestos:

Cuando el gobierno le quita a usted parte de su sueldo en impuestos, hay un escape de agua de la tina, tal como sucede con los ahorros. Y si el dinero vuelve a ser reciclado en la economía, se mantiene el nivel de actividad de la economía. 

¿Qué puede ocurrir si el gasto del gobierno, como en el caso de la corrupción, se sale fuera del sistema, no es reconocido como ingreso legal y no genera el cobro de impuestos al Estado?

¿Qué puede pasar si el gasto del gobierno no alimenta la inversión porque el gasto del gobierno que absorbieron los corruptos se saca del país para no registrar el enriquecimiento ilícito?

Alguien pierde un empleo, a menos que el dinero de los gastos del gobierno vuelva a ser reciclado en la economía a través del pago de impuestos para que alimente los gastos de inversión del gobierno.

Considerando que el nivel de empleo o de actividad económica depende del gasto, hay realmente tres fuentes de obtener  un empleo en esta economía. El consumo, la inversión y el tercero, el gobierno.

Cerca de la tercera parte de la población trabaja con el gobierno, si le agregamos los gobierno nacionales, locales y regionales.

El resto de la población activa depende del consumo en el sector comercial, o de la inversión en el sector agroindustrial.

Así como aumenta el nivel de actividad económica cuando aumentan los gastos del gobierno y se reducen los impuestos, funciona también en sentido contrario, disminuye el nivel de actividad económica, disminuyendo los gastos del gobierno, de modo que el agua entre más lentamente, o aumentando los impuestos, para que salga más rápidamente.

Cuando los gastos del gobierno se salen del sistema a modo de corrupción que no paga impuestos, y no se invierte de nuevo en el sistema, también se disminuye el nivel de actividad económica y una alternativa es o acabar con la corrupción o disminuir los gastos del gobierno considerando que están perturbando el sistema.

Para disminuir el nivel de actividad económica, disminuya los gastos del gobierno o aumente los impuestos.

Para mantener la economía operando a un nivel de empleo constante, o a un nivel constante de actividad económica, debemos mantener los gastos del gobierno y  la inversión iguales a los impuestos y a los ahorros.

Al igual que con el ejemplo de la bañera, el nivel del agua puede estar estable sin que la bañera esté llena. Los ahorros y los impuestos pueden ser iguales a la inversión y los gastos del gobierno pero puede haber desempleo.  Este es el punto principal de Keynes, no existe garantía alguna de que el nivel de actividad económica se estabilice automáticamente en pleno empleo. Podría estabilizarse en algún punto por debajo del pleno empleo, en cuyo caso tendríamos desempleo con depresión o recesión.

· ¿Qué tiene que ver esta situación con el desempeño profesional?

- Si aspira a ser un profesional de éxito, empleado o empresario, y de eso se trata, necesita tener alguna idea  de lo que va a suceder a su organización cuando el gobierno comience a chapucear con la economía. Y el gobierno siempre está chapuceando.

La forma en que se lleva a cabo en el mundo real es lo que se lee en la primera página del periódico todos los días. Probablemente lo ha estado leyendo, pero sin entender lo que significa.

El gobierno tiene dos instrumentos y  la junta del banco de la República otros dos,. Tomados en conjunto  constituyen lo que se conoce como el “instrumental kjeynesiano”.

Cada vez que el gobierno lo desee, puede aumentar o disminuir el nivel de gasto gubernamental. Esto, o bien crea empleos o los elimina. O puede disminuir o aumentar impuestos, con efectos en la oferta de empleo.

Y la autoridad monetaria puede aumentar o disminuir la oferta de moneda en el mercado, o bajar o subir las tasas de interés que le cobra a los bancos cuando les concede préstamos. A propósito, las tasas de interés que la autoridad monetaria cobra por hacerle préstamos a los bancos se llama tasa de descuento.

Así que en esencia la economía está controlada por el gobierno y por la autoridad monetaria.

Si usted quiere reducir la tasa de inflación, puede recortar el gasto gubernamental, aumentar lo impuestos, reducir la oferta monetaria y promover el ahorro con altas de interés. Pero eso desacaloraría la actividad económica, eliminaría empleos y aumentaría el desempleo. Todo lo que haga por reducir la inflación aumentará el desempleo, y todo lo que haga para reducir el desempleo tarde o temprano llevará a más inflación

Con frecuencia, los intereses de la administración que está en el poder y los intereses de la autoridad monetaria no coinciden. Los políticos siempre quieren que la economía funcione lo más cerca posible del pleno empleo. Pero a la junta del emisor le preocupa mas la inflación, principalmente porque responde más a los intereses del sistema bancario, o porque es administrado por la banca comercial como en Estados Unidos, o porque como en Colombia, es su obligación constitucional y la junta directiva del Banco de la República la integran representantes de la banca comercial además del representante presidencial.

¿Que habría de hacerse si se quiere que suba el nivel de agua en la tina?

Se podría abrir más las llaves para que el agua entre más rápidamente, o bien para cerrar algo los desagües para que salga más lentamente.

¿Que habría de hacerse si se quiere que baje el nivel de agua en la tina?
O bien cerrando las llaves un poco para que el agua entre más lentamente, o bien abriendo los desagües para que salga más rápidamente.

¿Qué puede ocurrir si la inversión no genera ahorro?

¿Qué puede pasar si los ahorros se salen fuera del sistema y no alimentan la inversión?

Los bancos querrán prestarlo, la gente querría invertir el ahorro realizado sólo si obtiene rendimientos. Si alguien toma el dinero y lo inyecta de nuevo a la economía, entonces otro empleo será creado y el nivel del agua en la tina seguirá igual.

¿Qué se hace para que los particulares no guarden el dinero debajo el colchón o para que los bancos presten el dinero que reciben como ahorro? Se ofrecen y se cobran tasas de interés.

Participación del estado.

El sector público interviene de dos maneras diferentes:

a) En su carácter de administrador y hacedor de leyes: establece objetivos económicos y selecciona los instrumentos apropiados para tales fines. Elabora programas económicos generales y estrategias sectoriales. Promueve determinadas actividades. Además debe proveerse los recursos necesarios para su funcionamiento, para ello establece impuestos que, de acuerdo a su cuantía e incidencia, tienen determinadas consecuencias en la actividad económica global. Ésta es la función DIRECTIVA del estado.

b)       Como productor de bienes y servicios, participando de la oferta global de la economía. Ésta es la función PRODUCTIVA del estado.

Mediante su función directiva, el estado no crea valor en forma directa y sí lo restringe a través de determinados tributos:

Vía demanda: impuestos al consumo. 

Vía oferta: impuestos directos. 

Además, el estado puede indirectamente generar valor: concesión de subsidios, otorgamiento de créditos, provisión de infraestructura básica, dictado de normas que favorecen la inversión, promoción de exportaciones.

Consideraciones sobre la inversión.

La inversión para reposición se ubica del lado de la oferta, porque constituye la reproducción simple del capital (reemplazo de medios de producción obsoletos). No adiciona más activos a la economía.

La inversión de incremento, situada del lado de la demanda, es la reproducción ampliada del capital (incorporación de medios de producción). Esta inversión aumenta los activos de la economía.

La inversión se desagrega entre la compra de medios de producción para expansión (INVERSIÓN BRUTA INTERNA FIJA) y el incremento de las existencias en las empresas, o sea sus inventarios(VARIACIÓN DE EXISTENCIAS).

A partir de la inversión bruta interna fija se logra conocer lo invertido en una nación en construcciones, maquinarias, medios de transporte, herramientas, etc.

Las cuentas nacionales.

Los principales sistemas de la Contabilidad Nacional son:

a) Cuentas del Producto e Ingreso: incluyen las variables que integran la oferta y la demanda global.

b) Balance de pagos: es el registro sistemático anual de las transacciones con el resto del mundo. Se descompone en:

c) Sistema de cuentas Monetarias y Financieras: registra la oferta y demanda de dinero, depósitos y créditos recibidos y el movimiento de títulos públicos.

d) La Matriz de Insumo – Producto: Consiste en un cuadro de doble entrada en el que se registran los insumos, por un lado, y los productos terminados, por el otro.
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LOS GRANDES TEMAS DE LA MACROECONOMÍA

EL DESEMPLEO

El desempleo es un problema grave para los desempleados, pero también lo es para toda la sociedad. En el caso del “pleno empleo”, la sociedad está empleando al máximo el factor de la producción trabajo. En caso de desempleo, esta desperdiciando recursos.

En Colombia, la información sobre la situación del mercado de trabajo es la suministrada por la Encuesta Permanente de Hogares (EPH), que realiza el DANE.

Son desocupados el conjunto de personas que, no teniendo ocupación, la buscan activamente. Se entiende por búsqueda activa el llevar a cabo diversas gestiones a tal fin (presentación de solicitudes, avisos en los diarios, etc.).

A su vez, se considera ocupado a todo individuo que ha trabajado por lo menos una hora en forma remunerada, o 15 horas de manera no remunerada durante la semana de referencia de la encuesta.

La tasa de desempleo:
El porcentaje de personas desocupadas respecto al total de la población económicamente activa (los ocupados más los desempleados) se conoce como tasa de desempleo o de desocupación, que puede ser definida como el cociente entre el número de personas desempleadas y el de activos, expresado como porcentaje.

Tasa de desocupación = (desempleados / total de PEA) x 100

Tipos de desempleo:
· Desempleo estacional: es el causado por cambios en la demanda de trabajo en momentos diferentes del año (empleos relacionados con la siembra y cosecha en la agricultura, con el turismo, etc.)

· Desempleo cíclico: se relaciona con los ciclos económicos de menor intensidad (desempleo resultante de una recesión).

· Desempleo friccional: es originado por el propio mercado de trabajo. Se debe a que algunos trabajadores dejan sus antiguos puestos para buscar uno mejor, porque algunas empresas están atravesando una crisis o porque se incorporan nuevos miembros de la fuerza laboral y están buscando empleo. La existencia de un cierto nivel de desempleo friccional es normal, pues la movilidad de los trabajadores de unos empleos o otros, o de unas ciudades a otras, o conseguir el primer puesto de trabajo requieren un cierto tiempo. Lo normal, sin embargo, es que la mayor parte de los desempleados friccionales no tarden mucho en encontrar un empleo.

· Desempleo estructural: se debe a desajustes entre la calificación o la localización de la fuerza de trabajo y la calificación o localización requerida por el empleador. La renovación tecnológica y la automatización hacen que la capacitación y la experiencia de ciertos trabajadores no sean ya las deseadas. El desempleo estructural puede originarse también por el desplazamiento de las industrias de una zona geográfica a otra. A diferencia de lo que ocurre con el desempleado friccional, el desempleado estructural no se puede considerar que se encuentre en una situación transitoria entre dos empleos.

Las causas del desempleo:

Desde una perspectiva clásica o monetarista, el desempleo por encima del friccional se debe a una política de salarios inadecuada.

Cuando los salarios son elevados, las empresas demandarán una cantidad menor de mano de obra. Es decir, el comportamiento del mercado de trabajo no es diferente al de cualquier bien o servicio. Si el salario es excesivamente alto (si es superior al de equilibrio), aparecerá un cierto número de trabajadores que no encontrarán empleo. Así, el desempleo puede deberse al comportamiento de los mismos trabajadores cuando éstos, bajo determinadas circunstancias, rehúsan trabajar, debido a que el seguro de desempleo es elevado.

Para los economistas keynesianos, el desempleo se debe fundamentalmente al nivel insuficiente de la demanda agregada de bienes y servicios. El empleo sólo aumenta si se incrementa el gasto total de la economía, y para ello se debe estimular el consumo de las economías domésticas, los gastos de inversión de las empresas, el gasto público o las exportaciones.

Sin embargo, un aumento en el gasto no necesariamente creará mucho empleo, ya que puede canalizarse hacia bienes importados. También cabe la posibilidad de que el aumento del gasto se traslade a los precios, al tratar las empresas de aumentar sus beneficios.

Desde la óptica keynesiana, se supone que la demanda y la oferta de empleo son notablemente e inelásticas, esto explicaría que un aumento o disminución en los salarios tendría poco efecto sobre la oferta o la demanda. La rigidez de ambas curvas se justifica pensando que las empresas necesitan a los trabajadores para producir, pues si no tendrían que cerrar las fábricas. Así, la estrategia adecuada para combatir el desempleo es incrementar la demanda o gasto agregado.

Los efectos económicos del desempleo:
· Efectos sobre los desempleados: aunque la legislación prevea un seguro de desempleo, su cuantía suele ser inferior al salario normal y su duración limitada, además, no toda la población se encuentra protegida por el seguro. Es decir, el desempleo es el primer determinante de la pobreza. Por otra parte, induce a otros problemas sociales como el alcoholismo, la droga o el suicidio. Estos problemas se presentan con más intensidad entre los que sufren desempleo de larga duración (superior a 6 meses).

· Efectos sobre los que trabajan: los que están empleados se ven obligados a pagar parte de los costos del desempleo mediante aportes o impuestos más altos.

· Efectos sobre la economía: un primer costo para la sociedad son los recursos no producidos al tener un cierto volumen de mano de obra sin ocupar (costo de oportunidad). Además, es perjudicial que una parte de la población activa se encuentre desocupada durante un cierto tiempo, ya que los hábitos laborales y la propia productividad potencial de los trabajadores se verán afectados negativamente.

LA INFLACIÓN

La inflación es el crecimiento generalizado y continuo de los precios de los bienes y servicios de una economía.  El crecimiento de los precios se mide mediante la evolución de un índice: el Índice de Precios al Consumidor.

El IPC se basa en los precios que poseen el conjunto de bienes y servicios contenidos en una canasta familiar de compra considerada representativa. El índice se obtiene realizando un promedio ponderado de los precios de cada uno de esos bienes y servicios, según la importancia relativa que poseen en el conjunto de la canasta familiar de compra.

La inflación medida por el IPC es igual a la tasa de variación porcentual que experimenta este índice en el período de tiempo considerado.

Inflación en 2001 = (IPC2001 - IPC2000 ) / IPC2000 x 100

Las causas concretas e inmediatas de la inflación son diversas pero, en esencia, se produce inflación cuando la oferta monetaria crece más que la oferta de bienes y servicios. 

Cuando esto ocurre, existe una mayor cantidad de dinero a disposición del público para un conjunto de bienes y servicios que no ha crecido en la misma proporción. Ello hace que el dinero resulte relativamente más abundante y que, como en el caso de cualquier otra mercancía cuya oferta se amplía, tienda a reducir relativamente su valor, haciendo que se necesite entregar más unidades monetarias para obtener la misma cantidad de bienes.

Las causas de la inflación:

· Inflación de demanda: para algunos autores el factor clave para explicar el crecimiento de los precios reside en la evolución de la demanda agregada. Si los distintos sectores de la economía planean, en su conjunto, unos gastos que superan la capacidad de producción de la economía, esos planes no podrán cumplirse.

Según los monetaristas, la causa que explica el comportamiento de la demanda es el aumento de la cantidad de dinero por encima del crecimiento de la producción.

En el enfoque keynesiano, la variable clave es la demanda agregada, de forma que si la demanda total excede a la producción, tendrá lugar un aumento en el nivel de precios. Desde esta perspectiva, la incidencia sobre los precios de un incremento de la demanda dependerá de la situación de la economía. Si partimos de una situación en que todos los recursos están empleados y se produce un aumento en la demanda, los precios aumentarán. Sin embargo, si hubiera una gran cantidad de recursos desempleados, la relación entre demanda agregada y precios no será tan estrecha, pues un aumento de la demanda podría compensarse con un aumento de la oferta. Esto dependerá de la disponibilidad de mano de obra y de existencia de capital.

Es decir, la intensidad del aumento de los precios dependerá del tamaño de la demanda agregada y de lo próxima que se encuentra la economía al pleno empleo.(El pleno empleo se define como aquella situación en la cual todos los factores disponibles están empleados, es decir, no existe desempleo, a excepción del friccional).

· Inflación de costos: esta explicación fundamenta las tensiones inflacionarias en los costos. Las empresas se enfrentan a los siguientes costos:

· Costos laborales

· Costos de bienes y servicios adquiridos a otras empresas.

· Impuestos y costos financieros.

La inflación de costos se explica destacando que los aumentos de los distintos elementos del costo son los responsables de que los precios se eleven. Frecuentemente, se culpabiliza a los sindicatos, al reclamar continuos aumentos de salarios en mayor proporción que los crecimientos de productividad del trabajo, lo que hace que el proceso inflacionario se inicie por un empujón de los costos y no por un tirón de la demanda.

En una economía en que abunden los precios administrados (precios no fijados competitivamente) existe la posibilidad de que tales elementos puedan administrarse al alza a más velocidad que los salarios. En este caso, el papel de los sindicatos sería el de un poder compensador que pretende proteger los salarios reales.

· Inflación estructural: esta teoría ha sido desarrollada por autores latinoamericanos (Julio Olivera y Aldo Ferrer, Celso Furtado y Osvaldo Sunkel).

Según la teoría estructuralista, la verdadera causa de la inflación no debe buscarse en un desequilibrio entre la demanda y la oferta global, sino en desajustes sectoriales que afectan a determinados bienes.

Ciertas rigideces estructurales e institucionales son las responsables de que a las presiones de demanda corresponda un incremento de la oferta de esos productos. Así, la in elasticidad de la oferta de los bienes agropecuarios determina que la mayor demanda generada por el crecimiento de la población se traduzca en aumentos de precios. Al tratarse en gran medida de artículos de subsistencia, el incremento en su precio repercute el alza de salarios nominales que, a su vez, generan nuevos aumentos en el nivel de precios. Este fenómeno tiende a repetirse indefinidamente en tanto persiste el desequilibrio original que lo impulsa.

Para el pensamiento estructuralista, la inflación sería una consecuencia inevitable del proceso de crecimiento: el crecimiento de la producción y del ingreso real, al no distribuirse homogéneamente, genera desajustes parciales en diversos puntos del sistema económico. La eliminación de tales desajustes requiere de cambios en los precios relativos (la relación de cambio entre dos bienes), pero si los precios monetarios son inflexibles en sentido descendente, todo ajuste puede verificarse solamente a través del alza del precio monetario de los bienes que deben considerarse.

Por lo tanto, en la medida que los precios monetarios son inflexibles a la baja, todo cambio de precios relativos se traduce en un aumento de precios nominales. Como, además, no baja ningún precio monetario, la consecuencia es un incremento en el nivel general de precios, característico de los procesos inflacionarios.

La distinción entre inflación de demanda, de costos o estructural es muy difícil de concretar. Para tipificar una inflación habría que acudir al punto de partida, y esto resulta muy difícil en el mundo real. Por ejemplo, si se observa en un año concreto que los salarios han aumentado, es probable que el incremento salarial se deba a que en el año anterior subieron los precios.

. El déficit fiscal. El origen más frecuente de la inflación es el déficit fiscal. Los gobiernos normalmente emiten bonos o títulos para enjugarlo, con lo que incrementan la deuda pública; pero todos los instrumentos de financiamiento obligan al pago de intereses y deben rescatarse, al menos en parte, en algún momento, pues no es posible sustituirlos indefinidamente por otros. Ello origina que aumente en definitiva la cantidad de dinero en circulación, creándose dinero inorgánico que no está respaldado por una ampliación de la base monetaria. El proceso, en ciertas condiciones, puede llevar a una espiral incontenible de precios: el aumento del valor nominal de las mercancías hace que los sindicatos y otras fuerzas sociales presionen por aumentos en los salarios (y a veces por un incremento en el gasto público social), lo que incide en los costos nominales de las empresas quienes, a su vez, aumentan el precio final de sus mercancías. Cuando el gobierno acepta estas presiones -imponiendo aumentos de salarios o su indexación, y aumentando sus gastos nominales- se produce una presión inflacionaria creciente que lleva al fenómeno conocido como hiperinflación o, en todo caso, a que se mantenga un alto nivel de inflación durante períodos bastante prolongados.

Analíticamente suele distinguirse entre inflación de demanda e inflación de costos aunque ambas, en el proceso referido anteriormente, son dos expresiones de un mismo fenómeno. La inflación de costos se produce cuando aumentan los precios de los factores productivos, especialmente los salarios, lo que lleva a que las empresas trasladen tales aumentos de costos a los precios; la inflación de demanda ocurre cuando la economía entra en una fase expansiva, hay mayor cantidad de dinero en poder del público y existe una presión de la demanda que encuentra una oferta que no puede crecer al mismo ritmo. No se produciría inflación, en realidad, si los salarios aumentasen sin que se expandiese la oferta monetaria: sus incrementos serían compensados, directa o indirectamente, por el descenso de otros precios; pero, al validar el aumento de los salarios con un aumento en la oferta monetaria, se genera una expansión en la demanda agregada que impulsa los precios hacia arriba. Se crea así un círculo vicioso, pues unos aumentos retroalimentan a otros, provocando situaciones inflacionarias que a veces se prolongan por muy largo tiempo. 
Los costos de la inflación:
La inflación tiene una serie de efectos perjudiciales sobre la economía:

1. Pérdida del poder adquisitivo: la inflación reduce el poder adquisitivo del dinero, es decir, reduce el valor de lo que se puede comprar por una cantidad de dinero determinada.

La inflación no incide sobre todos los individuos por igual, sino que puede perjudicar más a unos grupos sociales que a otros, e incluso puede llegar a beneficiar a determinados individuos o grupos.

Grupos perjudicados por la inflación:
· Los jubilados, sus ingresos suelen crecer menos que los precios.

· Los trabajadores, que no pueden lograr que los aumentos en sus salarios corran paralelos a los aumentos en los precios.

· Los ahorristas, que encuentran que la tasa de interés que reciben por sus ahorros es menor que la tasa de inflación.

Beneficiados por la inflación:
· Los deudores, ya que en términos reales la cantidad de dinero que tienen que devolver es menor.

· El estado, tanto por ser un deudor neto como por efecto de ciertos impuestos en los que la proporción a pagar se calcula sobre el ingreso nominal y se eleva con la inflación.

2. Incertidumbre: las decisiones son más difíciles de tomar en etapas inflacionarias. Esta inseguridad afecta principalmente a:

· Los consumidores, que desconocen el precio verdadero que tendrán que pagar por los bienes y servicios.

· Las empresas, que no saben a cuánto vender su producción y cuánto les costará llevarla a cabo.

· Los ahorristas, que no conocen cuánto valdrán sus ahorros al cabo de unos años.

· El sector público no puede prever el valor exacto de los gastos para elaborar su presupuesto.

3. Desempleo: cuando los precios aumentan en el país más que en el extranjero, se reduce la competitividad de los productos nacionales. Al reducirse la demanda de bienes y servicios argentinos, se reducirá el número de trabajadores requeridos para producir, lo que llevará consigo un aumento de desempleo.

La hiperinflación:
Se dice que una economía se ve afectada por un proceso de hiperinflación cuando sus precios crecen a tasas superiores al 50% mensual.

Cuando esto ocurre, los individuos tratan de desprenderse del dinero líquido del que disponen antes que los precios crezcan más y hagan que aquél pierda aún más su valor. Este fenómeno, conocido como la huida del dinero consiste en la reducción de las tenencias monetarias de los individuos, puesto que el dinero se desvaloriza de día en día y de hora en hora.

Las hiperinflaciones son fenómenos excepcionales, que se asocian generalmente a conflictos políticos, guerras o revoluciones sociales.

RESUMEN

La macroeconomía es el estudio de la economía como un todo –incluyendo crecimiento en el ingreso, cambios en los precios y la tasa de desempleo. La macroeconomía atiende los diferentes fenómenos de ingreso, inflación y empleo para explicar los eventos económicos y plantear políticas que garanticen el comportamiento económico.

En un enfoque tradicional, de la economía clásica del siglo XIX, se consideraba que la realidad económica se regía fundamentalmente por la oferta y la demanda, que determinaba el valor o precio de un bien o servicio.  Si había desempleo, entonces el precio de la mano de obra –los salarios- caería hasta el punto en que fuera rentable para los empleadores contratar más gente. Así, el desempleo era teóricamente imposible porque se ajustaría a la oferta y demanda.

En 1929, la teoría y la realidad económica estaban en conflicto. La competencia por puestos de trabajo entre los trabajadores desempleados reduciría los salarios, pero no se restableció el pleno empleo decayó el consumo, la producción y quebraron las empresas. 

La teoría general que desarrolló Keynes demostró que puesto que los salarios no tienden a ser flexibles hacia abajo, el desempleo es el caso general en la economía, no el pleno empleo regulado por la oferta y la demanda como decía la teoría clásica y que Keynes consideró que era ese el caso especial en la economía.

La teoría general o macroeconómica propuso que fueran los gobiernos los encargados de controlar la economía influyendo en el nivel general de los gastos de consumo, de los gastos de inversión y de los gastos del gobierno. El control a la inflación por un lado, a cargo de la autoridad monetaria, y  el control al desempleo, a cargo del gobierno, se consideraron desde entonces los dos enfoques principales de la macroeconomía.

Corresponde a la autoridad monetaria aumentar el nivel de actividad económica, se debe estimular la inversión con bajas tasas de interés que hagan mas atractivo invertir que solo ahorrar.

Corresponde al gobierno aumentar el nivel de actividad económica, aumentando los gastos del gobierno o reduciendo los impuestos.

Una vez que la economía este en pleno empleo debe mantener los ahorros y los impuestos iguales a los gastos del gobierno y a la inversión cualquier variación de esta situación generará inflación o desempleo.

El gobierno, mediante la política de ingresos y gastos, y la autoridad monetaria, mediante la política monetaria – la oferta monetaria y las tasas de interés -, activan la economía. La manera de emplear estos instrumentos depende de los objetivos de la administración que esta en el poder.
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TITULO ORIGINAL DEL VIDEO: City of Joy, La Ciudad de la Alegría. 

Año 1992 DURACIÓN 134 minutos.
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En el curso de Economía y Desarrollo los estudiantes han identificado para explicar la pobreza:

1. Algunas fallas de la oferta y la demanda  que son determinantes de la inflación y el desempleo. 

2. Aspectos  de la función de producción (falta de ahorro, estrecha frontera de posibilidades de producción, equivocadas combinaciones de factores fijos (recursos naturales) y factores variables (gastos de funcionamiento).

3. Fallas en la función de distribución (unos nacen muy pobres, otros no saben cómo administrar la riqueza, otros son víctimas de mercados monopólicos).

En el caso de que nos sintamos pobres o nos sintamos amenzados por la pobreza en un mundo tan cambiante, el problema en el curso se orientó hasta ahora a despejar la amenaza con una formación económica básica. Para eso queda lo aprendido y lo que se debe releer de los módulos impresos o en internet.

Sin embargo, si la pobreza, si la falta de riqueza entendida como deficiencia de la calidad de vida, pudiera ser una amenaza no sólo por debil formación económica. ¿El problema sería cultural, que hemos sido criados con cultura de pobres? ¿En que consiste esa cultura de pobres que tenemos que desmontar en cada uno?

Si existen factores condicionantes del atraso económico, baja productividad, bajo ahorro, mercado monopólico, inadecuada distribución del ingreso y del beneficio social, ¿Qué podría argumentarse sobre los factores culturales del atraso económico? 

Hacer una disertación en la que se responda esta pregunta central: Además de la falta de formación económica,  ¿Habría una cultura de la pobreza oculta o manifiesta en cada uno de nosotros, que no nos deja crecer en lo personal?

1. ¿Somos conscientes de la actitud que necesitamos frente a los modelos idealizados de la supuesta dignidad de la pobreza?

2. ¿Somos conscientes de la actitud que necesitamos frente a los modelos de consumismo y negación del ahorro para la ostentación de riqueza?

3. ¿Somos conscientes de la actitud que necesitamos para cambiar los modos de producción y de distribución?

4. ¿Somos conscientes de la actitud que necesitamos acerca de lo que estimamos es la Divina Providencia –es decir que Dios lo ve todo y lo prevé todo –y nosotros ahí quietos en primera porque confiamos en que el sabe lo que nos conviene-?

5. ¿Somos conscientes de la actitud que se requiere –incluso fren te a nosotros mismos-  es distinta al tradicional paternalismo?.

MÓDULO 5. EL PAPEL DEL ESTADO

Problemas y casos para el aprendizaje

1. - Si tuviera la posibilidad de comprar un almacén de víveres que durante varios años daría un rendimiento del doce por ciento anual sobre su inversión,  ¿Lo compraría? ¿De que de depende? 

Conceptos clave: Macroeconomía. El Gasto Público. Gastos generales de consumo e inversión. Déficit fiscal y deuda pública. Ahorro. Tasas de interés. Desempleo. Inflación. Determinación de la renta nacional.

2. El nivel general de actividad económica está determinado por el nivel general del gasto. Explique de acuerdo con la teoría keynesiana. Analice la situación colombiana teniendo en cuenta el nivel del gasto del gobierno previsto en el presupuesto nacional y los factores determinantes de la inversión privada. Consulte información del Banco de la Republica. 

Conceptos clave: Macroeconomía. El Gasto Público. Gastos generales de consumo e inversión. Déficit fiscal y deuda pública. Ahorro. Tasas de interés. Desempleo. Inflación. Determinación de la renta nacional.

3. ¿Con base en la teoría keynesiana, considerando una inflación alta que tipo de movimientos recomendaría al Gobierno para lograr el crecimiento económico? ¿En cuál situación se presentaría desempleo? Considere que hay que incidir en los gastos del gobierno, en la inversión privada, los ahorros y los impuestos.

Conceptos clave: Macroeconomía. El Gasto Público. Gastos generales de consumo e inversión. Déficit fiscal y deuda pública. Ahorro. Tasas de interés. Desempleo. Inflación. Determinación de la renta nacional.

4. Suponga que tenemos una alta tasa de desempleo y usted es el asesor económico del presidente. ¿Qué le recomendaría  para disminuir el desempleo? 

¿En cuál situación se presentaría inflación? Considere que hay que incidir en los gastos del gobierno, en la inversión privada, los ahorros y los impuestos.

Conceptos clave: Macroeconomía. El Gasto Público. Gastos generales de consumo e inversión. Déficit fiscal y deuda pública. Ahorro. Tasas de interés. Desempleo. Inflación. Determinación de la renta nacional.

5. ¿Por qué se habla de un caso general y un caso especial, de un enfoque macro y de un enfoque micro en la economía?

Conceptos clave: Macroeconomía. El Gasto Público. Gastos generales de consumo e inversión. Déficit fiscal y deuda pública. Ahorro. Tasas de interés. Desempleo. Inflación. Determinación de la renta nacional.

6. ¿A partir del ejemplo del control de flujo de agua en una tina, cómo funciona entonces la teoría general de la economía?

Conceptos clave: Macroeconomía. El Gasto Público. Gastos generales de consumo e inversión. Déficit fiscal y deuda pública. Ahorro. Tasas de interés. Desempleo. Inflación. Determinación de la renta nacional.
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ECONOMÍA

MÓDULO 6. EL COMERCIO INTERNACIONAL 

OBJETIVO.

Al término del módulo, a partir de análisis de casos,se pretende como logro diferenciar las estrategias de desarrollo en América latina en el contexto de la globalización.

TEMAS

El comercio internacional, proteccionismo y libre comercio. Teoría de la ventaja comparativa. La globalización como macro tendencia.  Modelos de desarrollo económico en América Latina.

6.1. La Globalización

La globalización se refiere a la existencia de una sociedad planetaria, más allá de fronteras, barreras arancelarias, diferencias étnicas, credos religiosos, ideologías políticas y condiciones socioeconómicas o culturales. Su influencia se acentúa notablemente en la economía, la política y la cultura, traspasando fronteras nacionales y generalizándose a todas las sociedades locales, sin excluir ninguna.

Desde la última década del siglo XX surgió la “globalización” como un nuevo hecho trascendente de la historia:  vista en sus inicios como el proceso de apertura de los mercados nacionales, sujetos a las fluctuaciones monetarias, y considerada hoy  como un conjunto de comportamientos, gustos y valores que son compartidos en la actualidad por millones de personas que pertenecen a culturas muy diferentes. Los medios de comunicación han reducido las distancias físicas y han hecho que tiempos diferentes sean vividos al unísono ante las pantallas de televisión o ante un determinado producto de consumo.

En un mundo global, la autonomía de los estados parece debilitarse, se crean múltiples centros de poder, hay mayor movilidad social y de capitales, y las organizaciones internacionales ven incrementada de forma notable su importancia. La globalización afecta a la estructura de las sociedades, de los gobiernos y de las decisiones políticas.

Estos cambios han estimulado un vivo debate sobre si el estado puede retener algo de esa libertad de acción que se asociaba en otros tiempos a la soberanía. Estas limitaciones informales a la independencia vienen acompañadas en algunas áreas, en especial Europa occidental, de proyectos de integración interestatal, como es el caso del proyecto de Unión Europea, considerado por unos como una alternativa al estado nacional y por otros como la evolución de nuevos y mayores estados. Sea cual sea el efecto de este proceso, el concepto clásico de estado como entidad en cierto modo cerrada, cuyas transacciones internas son mucho más intensas que sus actividades interestatales, ha pasado a la historia conforme han ido surgiendo nuevas formas de colaboración e integración interestatal más flexibles.

La caída del Muro de Berlín y la desaparición del bloque comunista abrió el margen a  apuestas por la superación de los antagonismos tradicionales, como "izquierda-derecha", e incluso un claro deseo de internacionalización de la justicia y  planteamientos políticos de "tercera vía". 

En el ámbito cultural, la creación de grandes símbolos de las artes y del consumo adquiere un carácter mundial. Aunque se aboga por la diversidad cultural se tiende a la uniformidad y al triunfo de un cosmopolitismo que va más allá de los propios estados. La información no tiene un único origen local y se ve difunde de un modo muy veloz a todo el mundo. El ocio y el turismo crecen hasta niveles insospechados. Los instrumentos de universalización y conexión cultural, como Internet (uno de los más importantes fenómenos del final del siglo XX), se multiplican y obligan a idear nuevas formas de aprendizaje

La globalización tiene su ámbito más preciso en el mundo de la economía. Supone una absoluta libertad de intercambio. Con ella, la producción de mercancías sólo se encuentra limitada por ventajas físicas o geográficas; las empresas se encuentran organizadas de un modo muy flexible para que tengan mejor acceso a los mercados globales; al tiempo que el mercado financiero se halla descentralizado, tiene un carácter instantáneo y escapa a la influencia de los gobiernos.

La Globalización  se refiere al avance hacia una más integrada e interdependiente economía mundial. La Globalización tiene dos componentes, la globalización de los mercados y la globalización de la producción.
6.2. La globalización de la producción

Es frecuente pensar que el comercio internacional se reduce al intercambio de bienes finales, pero lo cierto es que un porcentaje elevado de las transacciones se produce intercambiando bienes producidos en varios países y ensamblados en otro, que a su vez, exportará el bien final a otros. 

Este proceso refleja la globalización del proceso de producción, y se debe a la planificación de ésta por parte de las grandes corporaciones multinacionales que producen cada componente del bien final en el país que mejores condiciones reúne para su fabricación.

Su relevancia y alcance puede entenderse mejor comparando las modernas fábricas de automóviles, que ensamblan distintos componentes fabricados en varios países, a diferencia a como lo hacían las fábricas integrales, relacionadas con Henry Ford y el "fordismo" que, hasta la década de 1970, fabricaban todas las piezas del coche, desde la carrocería hasta los asientos pasando por la tapicería. 

Otro ejemplo relevante es el de la industria textil, reestructurada durante las últimas décadas, de forma que un proceso se realiza en un país, el siguiente en otro distinto y el vestido final se cose en un tercero. Esta división productiva ha sido un motor importante de los cambios producidos en la división internacional del trabajo, ya que la mano de obra de cada país, se ha especializado en la realización de componentes y piezas de un determinado producto.

La globalización de la producción se ha conseguido gracias a la inversión en otros países (inversión extranjera directa) realizada por las multinacionales que poseen y gestionan fábricas e instalaciones productivas en varios países. Estas multinacionales (o corporaciones transnacionales) constituyen la empresa-tipo de la actual economía mundial. Como producen a escala global, venden productos en todo el mundo, e invierten en muchos países, se puede decir que no tienen país de origen, sino que pertenecen a la economía mundial; el hecho de que su residencia fiscal esté en un país u otro es un mero formalismo.

Las empresas multinacionales propietarias de instalaciones productivas en varios países existen desde hace mucho tiempo. Durante el siglo XIX (y durante la segunda mitad del siglo XX) las inversiones extranjeras directas de las empresas europeas y estadounidenses eran muy numerosas. Sin embargo, la característica distintiva de las multinacionales a partir de la década de 1970 es precisamente la división productiva a escala internacional. En lugar de crear fábricas en otros países, las multinacionales han creado redes de fábricas especializadas en una parte del proceso de producción como subdivisiones o departamentos del proceso organizado a escala mundial. Otro cambio importante es que antes las multinacionales tenían su domicilio fiscal en Estados Unidos o en un país de Europa occidental, y ahora el espectro se amplió, muchas son japonesas o coreanas, y cada vez más aparecen domiciliadas en países poco industrializados.
6.3. La globalización de los mercados 

Se refiere al hecho que muchas industrias históricamente con mercados nacionales diferentes y separados están emergiendo hacia un mercado global.

Se ha argumentado que los gustos y preferencias de consumidores en diferentes naciones están convergiendo hacia una norma global, favoreciendo a crear un mercado global. LA aceptación global de productos como las tarjetas de crédito de citicorp. Coca cola, jeans Levis, la música de Madonna, MTV, equipos Sony y las hamburguesas McDonalds, son ejemplos prototipos de estos procesos. Las empresas prototipo, por ofrecer un producto estandarizado en el ámbito mundial, ayudan a crear un mercado mundial.

No se requiere ser una empresa gigante para favorecerse de la globalización. Algunas ONG en países en vía de desarrollo están promoviendo la inversión en sus países para la conservación del medio ambiente, considerando que las zonas forestales son patrimonio global afectado por la industrialización global.

Los mercados más globales no son los enmarcados para consumidores de productos  donde las diferencias de gustos y preferencias son limitadas. Los mercados más globalizados son los de materias primas o de equipos, como el petróleo,  aluminio, productos industriales como los microprocesadores, aviones,  bonos del tesoro de Estados Unidos o Euro bonos. No obstante en aquellos mercados de productos de consumo masivo, una característica que refleja la globalización es que se presentan las mismas firmas frecuentemente confrontándose una con otra como competidora, en nación tras nación. Ejemplo, Coca cola rival de Pepsi, Ford y Toyota, Boeing y Airbus, Carterpillar y Komatsu, Nintendo y Sega.

 Cada una de estas empresas que siguen un proceso largo de confrontación país tras país a lo ancho del mundo, llevan sus productos, estrategias de producción, de mercado y de marcas. Los procesos crean un cierto grado de homogeneidad en los mercados. La diversidad es reemplazada por la más grande uniformidad. Como el proceso de rivales siguiendo rivales a lo largo del mundo no se detiene, estas empresas multinacionales emergen como un factor de convergencia de diferentes mercados nacionales en uno solo, homogéneo, global.. Dado este proceso en muchas empresas no es significativo hablar del mercado alemán, el mercado americano o el mercado brasileño, sino el mercado global.

La globalización de la producción se refiere a la tendencia entre muchas empresas  de proporcionar bienes y servicios desde diferentes  países en el mundo en un intento de tomar ventaja de las diferencias nacionales en los costos y cualidad de los factores de producción (como la fuerza laboral, la energía, la tierra, el capital). Haciendo así, las compañías esperan bajar ante todo la estructura de costos y/o desarrollar la calidad o funcionalidad de sus productos, allí donde hay mayor competitividad frente a los rivales.

Consideremos que el último producto comercial de la Compañía Boeing, el jet 777 contiene 132.000 mejores componentes producidos en el mundo por 545 proveedores.  Es el caso que 8 proveedores japoneses participan en el fuselaje, puertas y alas. El resultado es una red global de proveedores generan un mejor producto final, ganándole a su rival Airbus.

Para muchas industrias está siendo irrelevante hablar de productos americanos, o japoneses o alemanes, pues la confluencia de diferentes actividades productividad y diferentes proveedores resulta en la creación de productos globales.
6.4. Factores de la globalización
Existen dos factores macro para que se acelere la globalización. El primero es la caída de las barreras para un libre flujo de bienes, servicios y capital, que se promovió luego del fin de la segunda guerra mundial.

El segundo factor es el cambio tecnológico, particularmente el desarrollo dramático ocurrido en recientes años en tecnologías de comunicaciones, información procesamiento y transporte.

Declinación de barreras de comercio e inversión: 
Bajo el liderazgo de Estados Unidos, las naciones industrializadas asumieron que debían remover las barreras para el libre lujo de bienes y servicios y capital entre naciones. Este objetivo se persiguió a través del tratado conocido como “General Agreement on Tariffs and Trade, (GATT). Bajo la sombra del GATT, hubo 8 rondas de negociaciones entre los estados miembros, alrededor de 120. La más trascendental fue en Uruguay, que concluyó en 1993, que logró acordar tal reducción de aranceles tanto para bienes como servicios, previó la protección de patentes, marcas y derechos de autor y estableció la organización de comercio mundial WTO (por su sigla en inglés).
Tabla 6.1. Promedio de aranceles por el valor de  productos manufacturados

	
	Año 1913
	1950
	2000

	Francia
	21%
	18%
	3.9%

	Alemania
	20
	26
	3.9%

	Italia
	18
	25
	3.9%

	Japón
	30
	-
	3.9%

	Holanda
	5
	11
	3.9%

	Suiza
	20
	9
	3.9%

	Gran Bretaña
	-
	23
	3.9%

	Estados Unidos
	44
	14
	3.9%


Índices para el 2000 con base en la plena implementación del acuerdo del GATT en Uruguay. Fuente. Quién quiere ser el gigante. The economist: A survey of the Multinationals, June 24.1994. Pag. 3-4. 

Como una consecuencia de la globalización de la producción y de mercados, en la última década, el comercio mundial ha crecido más rápido que la producción, se ha fortalecido la inversión externa, las importaciones han penetrado más profundamente en las naciones industriales y la presión competitiva ha aparecido entre las industrias.

Como antecedente histórico  es de considerar  que durante los años 20 y 30 del siglo XX muchas naciones estado levantaron grandes barreras al comercio internacional y a la inversión externa directa. El comercio internacional ocurre cuando una firma exporta bienes o servicios a consumidores en otro país. La inversión directa externa ocurre cuando una firma invierte recursos en actividades fuera de su país de origen.

Muchas de estas barreras tomaron la forma de altas tarifas en la importación de bienes manufacturados. El objetivo de estas barreras es proteger la industria doméstica de la competencia extranjera. Una de sus consecuencias fue la aplicación de políticas retaliatorias de comercio de un país contra otro. Ello contribuyó al decaimiento de la demanda mundial y contribuyó a la gran depresión de los años 30 del siglo XX.

El cambio tecnológico. El desarrollo del microprocesador y el desarrollo en comunicaciones y en la tecnología de procesamiento de información ha ayudado a firmas a unir su red de operaciones mundiales en sofisticadas redes de datos.  El vuelo en jet ha favorecido a integrar los negocios mundiales. Estos cambios han habilitado a firmas a procurar la coordinación de sus operaciones y ver al mundo como un solo mercado.

En las últimas tres décadas un número dramático de cambios ha ocurrido en los negocios internacionales. En los años 60 la economía de Estados Unidos dominaba el mundo, tanto en el mundo de las inversiones en distintos países, como en la relación de las principales multinacionales del mundo, mientras que la mitad del mundo, de economía centralmente planificada en el lado comunista, eran cerradas a los negocios con occidente.

En la mitad de los años 90, las acciones de los Estados Unidos en la producción mundial se han cortado a la mitad, con mayor participación registrada para los países europeos y las economías del sudeste asiático.. La inversión de  Estados Unidos ha caído en dos tercios. Multinacionales de Estados Unidos compiten ahora con una larga lista de empresas japonesas y europeas.

Tabla 6.2. Nuevos liderazgo en la globalización en la producción y el comercio 

	País
	Participación en la producción mundial en 1963
	Participación en la producción mundial en 1995
	Participación en las exportaciones mundiales en 1995

	Estados Unidos
	40.3%
	21.9%
	12.2%

	Japón
	5.5.
	8.2
	9.4

	Alemania*
	9.7.
	4.3
	10.1

	Francia
	6.3
	3.5
	5.6

	Reino Unido
	6.5
	3.4
	4.9

	Italia
	3.4
	3.2
	4.5

	Canadá
	3.0
	2.1
	3.9


*En 1963 se refiere por Alemania a la República Federal Alemana.

Fuentes: Export data from World Trade Organization. International Trade Trends and Statistics, 1996, WTO, Geneva. World output data from CIA factbook, 1996 (Los datos de producción mundial en 1995 son estimados).

El más dramático suceso ha sido el colapso del poder comunista en Europa del Este, creando a largo plazo oportunidades para los negocios internacionales. Adicionalmente, el avance de China y Latinoamérica hacia la economía de mercado favorece nuevas perspectivas de globalización.

Los beneficios y los costos de la emergente economía global han sido debatidos entre gente de los negocios, economías, y políticos. El debate se orienta al impacto de la globalización en el mercado laboral, el medio ambiente, las condiciones laborales y la soberanía nacional.

6.5. Estrategias de desarrollo en América Latina

Desde este marco en América Latina se han aplicado diversas estrategias de intervención, reforzando o debilitando la capacidad de regulación del estado.

Desde la década de los 50 en América Latina se ha asumido el reto de promover, encauzar, reprimir o realizar una revolución, o se ha emprendido un proceso en el que se altera la forma de dominación política sin que se modifique su contenido, del tipo que Gramsci denominó "transformismo".

Estos países han tenido una historia marcada por los pactos de elite y en algunos casos, con rupturas y afirmaciones de identidades y antagonismos. Desde esa década se pueden enumerar al menos 3 estrategias de desarrollo en América Latina
 . 

Una estrategia socialista, basada en la propiedad estatal de los medios de producción y en la planificación centralizada de la inversión y el consumo, que eliminó en el único caso de Cuba, que lo aplicó, el libre juego de las fuerzas del mercado. 

- Se hicieron experimentos a nivel micro con la formación de cooperativas y asociaciones de campesinos por iniciativa privada para aumentar sus ingresos, pero fueron desmontadas cuando comenzaron a registrarse procesos de enriquecimiento acelerado y de formación de nuevas élites de poder al margen del disfrute de una ubicación en el partido comunista y en la burocracia, según la crítica de derecha, y según la crítica ad intra en Cuba por desviacionismo de los objetivos generales de la revolución socialista y marxista.

- Las restricciones impuestas al modelo cubano por los países americanos, en aplicación de una cláusula de la O.E.A., forzaron a un acercamiento y monitoreo de estrategas soviéticos a la economía cubana, altamente subsidiada y con graves problemas  para el pago de la deuda, al parecer de 5 mil millones de dólares anuales en la década de los 80, a cambio de la vinculación de un ejército estimado en más de un millón de cubanos en servicio a países de orientación marxista.

En una Economía Planificada pura, los bienes y servicios que un país produce, la cantidad en la cual ellos son producidos y los precios a los cuales son vendidos, son planeados por el Gobierno. Todos los negocios son propiedad del Estado. De manera coherente con la ideología colectivista, el objetivo de este sistema económico es asegurar los recursos para el bienestar de la sociedad.

La Economía Planificada pura, se encuentra principalmente en los países comunistas donde los objetivos colectivos tienen prioridad sobre las metas individuales. Sin embargo es usual que en países democráticos se utilicen esquemas de gestión de Economía Centralmente Planificada. 

Desde el terreno ideológico, especialmente en países de la periferia o “subdesarrollados”, se dio por sentado que el capitalismo de libre empresa y el sistema de mercado son instrumentos para explotar a las masas, mientras que la planificación económica central es la tendencia que colocará a sus países en la senda del progreso económico rápido. 

Una estrategia “estructuralista” en busca de acelerar la tasa de crecimiento a través de medidas dirigidas a aumentar la inversión y expandir el mercado interno, dentro de un sistema que concede al Estado la búsqueda de objetivos sociales, a instancias de la CEPAL, caracterizada por:


- Reconocimiento de Latinoamérica como periferia frente a países desarrollados con demanda inestable de productos exportables de esta región, y  necesidad de dinamizar la producción interna industrial y agrícola para una situación equilibrada de la balanza de pagos. Implicó control y selección de importaciones, racionamiento de divisas controles de cambios y fijación de tipos de cambios que no siempre correspondían a las fuerzas del mercado, dirección de ahorros internos y externos hacia la inversión en sectores prioritarios, con políticas financiera, monetaria y fiscal. Alta prioridad a los programas sociales, para liberar la estrategia de un enfoque economicista. Desarrollo de la planificación del manejo económico, con uso intensivo de instrumentos técnicos que guiaran los esfuerzos del sector público.

Esta opción se dio desde los años 60, y se promovió hasta la década de los 80, cuando se perfiló, con base en principios de la economía de mercado, una estrategia que fue llamada inicialmente la “escuela de Chicago” y luego, sus críticos señalaron como una “estrategia “neoliberal”.

Está basada en la tendencia a liberar lo más posible los mercados internos del intervencionismo estatal y con una amplia apertura externa, para facilitar la asignación de recursos, alta tasa de crecimiento y la eliminación gradual de los desequilibrios económicos.

Implicaba esta estrategia.

- Desmantelamiento de las funciones del Estado como generador de subsidios para el crecimiento económico, restrictivo al comercio exterior, con controles a la conversión de divisas. 

- Liberalización del mercado financiero, con libertad para la intermediación, para la fijación de tasas de interés, captación y colocación de ahorros. 

· Cuando la liberalización condujo a fenómenos de estanflación (crecimiento del IPC. anual superior al 32 por ciento) con el manejo del encaje bancario se restringió la circulación de moneda y de esta manera se frenó la obvia inflación suscitada además porque el auge exportador aumentó la capacidad de pago. 

· El impacto negativo de los primeros países que aplicaron esta estrategia, los del cono sur, fue mayor. Por ejemplo, Chile, Argentina y Uruguay, que tuvieron descensos en su producto interno bruto y fenómenos inflacionarios registrados con más de 3 dígitos. Colombia aprovechó esta experiencia y comenzó la aplicación de esta estrategia sin abandonar los controles a los medios de pago. 

Al finalizar la etapa del auge de las exportaciones, América Latina tuvo que afrontar altos déficit en su balanza comercial, entre otras razones, por el servicio de la deuda, impagable y objeto de renegociaciones. 

Como en todas sus versiones latinoamericanas, el programa neoliberal tomó como centro el combate a la inflación y la estabilización monetaria. Su carácter neoliberal está dado por responsabilizar al Estado por el descontrol inflacionario y por las medidas de restricción del gasto público, privatización de las empresas estatales, apertura de la economía al exterior (supuestamente para abaratar los precios internos e incentivar la competitividad) y desregulación general de la economía. 

Como todo plan de ese tipo alcanzó éxitos inmediatos en el combate a la inflación, mucho más por el ataque a la inercia inflacionaria que por la disminución del déficit público, al que se apuntaba inicialmente como la causa última de la inflación. 

El Plan constituyó así un nuevo pacto de elite, basado en que un problema - la inflación- era resuelto transfiriendo su carga a los sectores populares, sin que las elites pagasen el precio de un proceso inflacionario producido por el financiamiento público de la inversión privada.

Pero el principal problema del Plan estaba en el mecanismo de estabilización monetaria, basado en la atracción de capitales externos mediante tasas de interés muy altas. Si bien permitió el ingreso de grandes cantidades de capitales, ese mecanismo consiguió atraer básicamente capitales especulativos o aquellos que llegaban para comprar a precios desvalorizados empresas privatizadas por el gobierno sin aumentar significativamente el nivel de las inversiones productivas.

Riesgos de crisis social con la economía de mercado

· Favorecimiento a monopolistas. Para que esta economía de  mercado funcione, no deben existir restricciones a la oferta, como pudiera ser el manejo monopólico de una sola empresa, que antes de incrementar la producción en respuesta a un incremento en la demanda, podría la empresa monopólica restringir su producción y hacer que el precio subiera aún más. Esto sería beneficioso para el monopolista que obtiene mayor ganancia marginal pero sería mal para el consumidor obligado a pagar más altos precios, lo cual significa un perjuicio para el bienestar de la sociedad y para la supervivencia del sistema de mercado.

· Reversa a la democracia de propietarios. Para que funcione la economía de mercado se debe favorecer la iniciativa privada en la que el obrero asalariado de hoy se convierta mañana en campesino o artesano independiente, que trabaja por cuenta propia. Esta transformación constante de obreros salariados en propietarios y productores independientes, incluso en competidores de sus antiguos dueños en el mismo mercado de trabajo, elimina lazos de subordinación, y de sumisión y establece nuevas relaciones de oferta y demanda y crecimiento de sectores medios.  Esto es posible a través de la apertura de mecanismos de financiación que favorece la creación de aristocracias financieras y sociedades de especuladores, el agobio de impuestos y morosidad en los pagos de los propietarios emergentes, conocido como “acumulación originaria”
 . La herencia de una gigantesca deuda nacional,  el regalo de una parte inmensa de los bienes públicos para la explotación de infraestructura de servicios básicos conlleva al empobrecimiento de la clase media. En un proceso que se inicia como favorecimiento de la iniciativa privada, se avanza en la más veloz centralización del capital. Esto sería beneficioso para el monopolista,  pero la expropiación a los nuevos propietarios significa un perjuicio para el bienestar de la sociedad y para la supervivencia del sistema de mercado.

Considerando los peligros inherentes de las prácticas monopolísticas, el papel del gobierno en una economía de mercado es alentar vigorosamente la competencia entre los productores, mientras que la empresa privada debe ocuparse de lograr mayor eficiencia y eficacia.
Riesgos de crisis con la economía centralmente planificada:

En las últimas dos décadas del siglo XX se marcó la caída de varios regímenes políticos con este sistema, que tiene como debilidad que las empresas estatales muestran tener pocos incentivos para el control de costos y eficiencia, considerando que no tienen una perspectiva utilitarista presente en las empresas privadas, donde se  estimula la iniciativa individual para la satisfacción de las necesidades de los consumidores. 

En la práctica la movilización de recursos económicos para el bien público no logró su cometido.

La economía centralmente planificada pretendió controlar las importaciones, la producción interna y la asignación de la inversión - y, por deducción, garantizar privilegios especiales en todas estas áreas que son la fuente de su propia prosperidad- a fin de asegurar las prioridades sociales por encima de las demandas egoístas de los individuos. 

La realidad misma fue muy diferente. El estado pudo prosperar y construir monumentos impresionantes, la burocracia pudo gozar de las comodidades materiales, pero el común de la población no recibió más de lo necesario para mantenerse dócil y razonablemente productivo.

Por el contrario, las décadas del 80 y del 90 han sido llamadas las décadas perdidas porque se produjo un decaimiento de los ingresos, un aumento del desempleo y un aumento del déficit fiscal de los estados, particularmente los latinoamericanos.

No se dio el mejoramiento ostensible del nivel de vida en un marco de libertad, de la legitimidad y del desarrollo integral de la sociedad. 

La corriente estructuralista mostró como limitantes, el desconocimiento de las alternativas del comercio internacional, al colocar el énfasis en el proteccionismo al mercado interno, al forzar la industrialización con despilfarro de recursos  financieros a través d e inversión directa del Estado, con políticas de precios que contradecían los objetivos sociales en aras de la industrialización, y sin cumplir procesos de redistribución de la tenencia de la tierra que aumentaran la productividad.

La corriente neoliberal, afectó severamente la estructura y desarrollo de la producción, primordialmente el crecimiento de la oferta de empleo, favoreciendo las operaciones financieras y especulativas con la liberación de las tasas de interés, y con el consiguiente agravamiento de la situación social.

La crisis económica internacional, iniciada a mediados del '97 en el sudeste asiático y extendida a la globalidad del sistema a lo largo del '98, es una crisis cíclica típica del capitalismo. El hecho de que tenga en el capital financiero su eje es consecuencia de que ese capital se ha vuelto hegemónico como resultado de las políticas de desregulación económica llevadas a cabo por el neoliberalismo. (Campione, 1998)

La corriente socialista, si bien puede mostrar logros en la satisfacción de las necesidades mínimas de la población, una búsqueda afanosa de seguridad en el empleo, la salud, la alimentación, la educación, con un ejército burocratizado que produjo pérdida de competitividad (al lesionar la iniciativa privada con controles estatales), conduciendo al inmovilismo y al atraso. Los progresos cubanos no son atribuibles a la eficacia de manejos internos sino a la conversión cubana en una vitrina sobre las ventajas comparativas de vinculación al mundo soviético.

Siguiendo cada estado a su manera los principios de la economía centralmente planificada o de la economía de mercado, ni la estrategia estructuralista, ni la neoliberal, ni la estrategia socialista han logrado aprovechar la potencialidad participativa de la población en los retos planteados por esas estrategias, generar bienestar, generar mayor ingreso interno bruto, o promover el consumo con capacidad de pago para satisfacer sus necesidades básicas. 

Lejos de un posicionamiento maniqueo de ubicar en antagonismos los “buenos” y los “malos”, pues todos estamos llamados a insertarnos en la transformación de nuestra historia de dependencia y de enajenación de nuestra identidad y de nuestros recursos, indicaremos las fallas eludibles en nuevos intentos de generar estructuras de reemplazo.

Ninguno de los dos sistemas empresariales, capitalista o comunista, o las 3 estrategias enumeradas, han demostrado estar vacunados contra enfermedades económicas.  

Alternativas para América Latina 

La exposición científica de la problemática socioeconómica y las alternativas de solución no es suficiente para asegurar el éxito.

En América Latina hay más de 300 millones de pobres y su situación tiende a empeorar. De estos, 91 millones viven en la más absoluta pobreza. Para la Iglesia Católica, el marxismo totalizante no es válido para concretar esta alternativa, y tampoco lo es la economía de mercado, legitimada por ideologías liberales, debido a que contraponen el capital al trabajo, lo económico a lo social.

Los fracasos reflejan el error de sus estrategias a darle énfasis a lo económico y financiero en perjuicio de la democracia política y de la amplia participación comunitaria en el nuevo ordenamiento. Tampoco fue viable la priorización del cambio social, sacrificando objetivos económicos o de democratización en la vida política.

Se requiere en síntesis procurar un desarrollo integral, que equilibre objetivos sociales con los objetivos económicos y políticos, planteando un programa armónico entre progreso social y crecimiento económico con incidencia en las condiciones de vida de hombres concretos,  que lo liberen de aquello que no le deja ser hombre, priorizando el ser frente al tener, contemplando un legítimo pluralismo,  reconocimiento de la diversidad, con unidad dentro de la pluralidad, con la plena reafirmación de los derechos humanos,  respetando en un marco pluralista el derecho de practicar unos valores humanos que identifican a los pueblos en diversas formas de creencias, propiciando una praxis que legitime democráticamente la voluntad expresa de la comunidad y su participación en la construcción de su propia historia.

Existen condiciones subjetivas de los agentes de transformación que deben adecuarse al cambio, a través de la educación que desarrolle competencias para el desarrollo económico y político.

También existen condiciones objetivas determinadas por las estructuras del poder público sus instituciones y sus medios coercitivos y generadores de acuerdo y la organización paternalista y expoliadora de empresas privadas. Tanto el sector público como el sector privado y la comunidad deben prepararse para atemperarse a dificultades coyunturales suscitadas por el reordenamiento macroeconómico, en el cual se recupere la capacidad de regulación estatal, esencial para el refortalecimiento de la democracia y la justicia social.

6.6. Democracia económica

Empíricamente la búsqueda del crecimiento económico a través de la acumulación del poder económico requiere incorporar a las grandes mayorías. La economía también se muestra como objetivo para la generación de espacios democráticos.

El cambio de estrategia de desarrollo implica en el aspecto formal una legislación favorable a una democratización económica que promueva la participación comunitaria en la formación de nuevas empresas. 

Los cambios abruptos frente al acceso de capital extranjero o de asistencia tecnológica con priorización en la agricultura, agroindustrial, ganadería, comercio, petroquímica o tecnología de punta, requieren atención por los naturales traumatismos que pueden generar hasta el punto de frenar la continuidad de las estrategias.

Esto se tiene que dar a través de una política de alianzas dirigida a los otros países del hemisferio sur, tendiente a su profundización en los planos social, tecnológico, cultural y político. 

Por otro lado, en lo interno, requiere una des-privatización del Estado, creando una verdadera esfera pública que avance en dirección a la socialización del poder.

Los sectores legislativos y judiciales deben generar los mecanismos coercitivos ordenados a este fin, limitando privilegios. La movilidad social buscada afectaría intereses de la élite tradicional en primera instancia, pero significan también la generación de posibilidades a sectores marginados.

La respuesta de regulación estatal debe corresponder al hecho de que la empresa privada ha acusado la pérdida de valores morales y éticos en los negocios en general: la concentración de poder en el capital financiero, las manipulaciones indebidas para lograr rápidos enriquecimientos, quiebras fraudulentas, robos encubiertos, bloqueo a la participación de trabajadores y empleados en los procesos de reprivatización. 

El aspecto ético acaso sea el punto nodal de articular en la elaboración de estrategias eficaces que solucionen necesidades en el plano político, económico y social. 

Tabla 6.3.Teorías del Desarrollo acorde con sus paradigmas

	Paradigma

Variables
	Teoría liberal
	Teoría marxista
	Teoría post-estructuralista

	Epistemología
	Positivista
	Realista/Dialéctica
	Interpretativa/Constructivista

	Conceptos claves
	Libre Iniciativa

Capital

Trabajo

Mercado

Individuo
	Medios y modos de Producción 

Plusvalía


	Lenguaje

Significado (Significación)

	Objeto de estudio
	Sociedad

Mercado

Derechos
	Estructuras sociales

Ideologías
	Representación/Discurso

Conocimiento - Poder

	Actores relevantes
	Individuo

Instituciones

Burocracia de sectores

oligárquicos
	Movimientos y Clases sociales (trabajadores, campesinos)

Burocracia del partido comunista
	“Comunidades locales”

Nuevos movimientos sociales y ONG.

Todos los productores del conocimiento (incluso individuos, grupos, estado). Sociales).



	Pregunta del desarrollo
	Cómo puede una sociedad desarrollarse o ser desarrollada a través de la combinación de capital y tecnología y acciones estatales e individuales.
	Cómo funciona el desarrollo como una ideología dominante
	Cómo Asia, África y América Latina llegaron a ser representados como subdesarrollados

	Criterios de cambio
	“Progreso”, crecimiento.

Desarrollo económico

Crecimiento más distribución (60s)

Apertura de mercados

Globalización
	Transformación de las relaciones sociales.

Desarrollo de las fuerzas productivas

Desarrollo de la conciencia de clase
	Transformación de la economía política de la verdad.

Nuevos discursos y representaciones (pluralidad de discursos)

	Mecanismos de cambio
	Mejores datos y teorías

Intervenciones más enfocadas
	Lucha de clases
	Cambio de prácticas de saber y hacer

	Etnografía
	Cómo el desarrollo es mediado por la cultura

Ajuste de los proyectos a las culturas locales
	Cómo los actores locales resisten las intervenciones del desarrollo
	Cómo los productores de conocimiento resisten, adaptan, subvierten el conocimiento dominante y crean su propio conocimiento

	Actitud respecto al desarrollo y la modernidad
	Promover un desarrollo más igualitario, profundizar y completar el proyecto de la modernidad.
	Reorientación del desarrollo hacia la justicia social y la Sostenibilidad (Modernismo Crítico: desvincula capitalismo y modernidad)
	Articulación de una ética del conocimiento experto como práctica de la libertad (modernidades alternativas y alternativas a la modernidad)




Tabla 6.4. Transición a la sociedad post industrial.

	Paradigma

Variables
	Sociedad

Tradicional
	Sociedad

Industrial
	Sociedad

Post industrial

	Población

Asentamiento

Producción

Actividad económica

Movilidad física

Estratificación

Comunicación

Valoración del tiempo

Educación

Gobierno

Organización

Relaciones sociales
	Estable

Rural

Agrícola

Extractiva

Regional

status adscrito

Personal

Desregulada

De minorías

Absoluto

Afectiva

Feudales


	Creciente

Urbano

Agroindustrial

Fabril

Nacional

Status adquirido

Colectiva

Grande:  puntualidad

Generalizada

Limitado

Burocrática

Capitalistas
	Crecimiento

Controlado

Suburbano

Servicios

Información

Transnacional

Móvil

Global

Flexible

Especializada

Democrático

Desregulada

Participativas
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Es usual considerar que el punto de partida general de la economía es el problema de la escasez desde el cual se justifica la búsqueda de respuestas de la ciencia económica.





Sin embargo en tiempo de abundancia,  también se requiere el discernimiento sobre las mejores formas de producir y de generar bienestar.








Recursos que están a nuestra disposición para generar riqueza: 





1.- Recursos naturales     renovables y no renovables.





2.- Provisiones 


   - Capital de trabajo: Equipos, herramientas y maquinaria (bienes de capital)


   - Capital de inversión: Dinero





Existe una diferencia esencial entre el hombre y los objetos inertes, que afecta la aplicación de la metodología científica. 





Esa diferencia esencial implica una dualidad metodológica, pues se pretende del sujeto de la economía un comportamiento como objeto evaluable de estudio.





El experimento con un billete 


Al romper un billete, muchos supondrán que se ha destruido la riqueza.





Sin embargo se ha reducido la posibilidad de bienestar para esa persona que tuvo el billete, mientras que la riqueza del resto de la gente ha aumentado debido que ha incrementado su poder de compra de la moneda circulante al reducirse en la cantidad de billetes. 





En otras palabras, simplemente se ha redistribuido la riqueza.






































Un agricultor intentará cosechar el máximo número posible de toneladas de café habiendo dispuesto para ello de una cantidad fija de hectáreas sembradas, semillas, fertilizantes, implementos agrícolas, etc.





Del mismo modo, ese agricultor puede desear recolectar, por ejemplo, diez toneladas de café tratando de emplear el mínimo indispensable de tierra cultivable, insumos y demás elementos necesarios.
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¿PARA QUIEN PRODUCIR?


(Distribución de la producción obtenida con vistas a la justicia distributiva)





¿COMO PRODUCIR?


(combinación eficiente y óptima de recursos)





El área demarcada muestra la Oferta ajustada a una Demanda. Un sistema económico ideal conlleva a la ampliación gradual del área de entrecruzamiento.





¿QUE Y CUANTO PRODUCIR?


(adopción de las opciones que satisfagan las necesidades colectivas)





Problemas económicos fundamentales:


¿Qué y cuánto producir?


¿Cómo producir?


¿Para quién producir?





Transformación de recursos para la generación de riqueza y mejorar las condiciones de bienestar general








Adam Smith, en La Riqueza de las Naciones, señaló la importancia de la división del trabajo en el aumento de la productividad. 


Atribuyó esto, en primer lugar, al incremento en la habilidad y la destreza que se produce en un trabajador cuando éste se ocupa de una tarea parcial que llega a dominar a la perfección; en segundo lugar al ahorro de tiempo que se obtiene cuando no es necesario pasar repetidamente de una actividad a otra y, en tercer lugar, a que ofrece la posibilidad de inventar maquinarias que "facilitan y reducen el trabajo, permitiendo a un hombre hacer el trabajo de muchos." 





Años después, en su teoría del comercio internacional, David Ricardo demostró cómo la especialización entre diversos productores lleva a un incremento de beneficios para todos en la medida en que las ventajas comparativas permiten un intercambio mutuamente provechoso.








INTERCAMBIO CON VARIABLES NOMINALES


Dinero-





INTERCAMBIO CON VARIABLES REALES


-Bienes y servicios-





SE DELIMITAN PAPELES DE CONSUMIDORES PRODUCTORES Y DISTRIBUIDORES





DIVISION SOCIAL DEL TRABAJO





El límite del área común entre las necesidades y los recursos disponibles para satisfacerlas se llama Frontera de Posibilidades de Producción. Su expansión se llama crecimiento económico





Problemas económicos fundamentales:


¿Qué, Cuánto, Cómo producir?


¿Para quién producir?





RECURSOS ECONOMICOS


(Limitados: Factores productivos: Tierra, Capital y Trabajo)





NECESIDADES HUMANAS


(Ilimitadas)





Recursos (trabajo, edificios, capital)





Bienes y servicios de consumo (alimentos vestidos, etc..)





Pagos monetarios  (sueldos alquileres, intereses) por las provisiones para producir





Pagos monetarios por los bienes y servicios producidos





EMPRESAS


1. Proporcionan bienes y servicios


2. Utilizan recursos entregados por las familias





FAMILIAS


1. Consumen bienes producidos por las empresas


2. Suministran recursos





Recursos (trabajo, edificios, capital)





Bienes y servicios de consumo (alimentos vestidos, etc..)





Pagos monetarios  (sueldos alquileres, intereses) por las provisiones para producir





Pagos monetarios por los bienes y servicios producidos





EMPRESAS


1. Proporcionan bienes y servicios


2. Utilizan recursos entregados por las familias





FAMILIAS


1. Consumen bienes producidos por las empresas


2. Suministran recursos





M = constante





M = variable
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